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RESUMO

A discussdao em torno do empreendedorismo suas causas e consequéncias para o
crescimento das economias se ampliou nos ultimos anos. Geodgrafos econdmicos e economistas
urbanos passaram a condicionar as atividades empreendedoras ao crescimento e aglomeragoes
urbanas. A literatura aplicada, na maioria das vezes, analisa as causas do empreendedorismo
sobre uma perspectiva econdbmica sem levar em consideracdo 0s aspectos e caracteristicas
urbanas. Assim, esta dissertacdo tem por objetivo analisar e comparar as multiplas relacdes do
empreendedorismo e dos indicadores de condigdes urbanas a fim de evidenciar os principais
padrbes e diversidades dos municipios brasileiros para o ano de 2010. A base de dados se
configura em dados provenientes do Sistema IBGE de Recuperacdo Automatica (SIDRA) e do
Atlas do Desenvolvimento Humano no Brasil (PNUD, 2013), para o ano de 2010. As variaveis
se relacionam as dimensfes de infraestrutura urbana, dimens@es habitacionais e dimensdes
socioecondmicas dos municipios que, por meio da andlise fatorial (AF), sdo condensadas em
condicdes urbanas das cidades brasileiras. Além da técnica de andlise fatorial, sdo aplicadas as
técnicas de andlise comparativa qualitativa (QCA) e o modelo de regressdo multinivel. Em
conjunto essas técnicas permitem verificar as mdaltiplas relaces entre as taxas de
empreendedorismo e as condi¢des urbanas dos municipios, bem como identificar padrdes de
associacao entre 0s municipios brasileiros quanto ao seu desenvolvimento. Os resultados da AF
apresentaram 4 fatores de condic¢Ges urbanas a saber: condi¢cdo socioeconémica, condicdo de
infraestrutura domiciliar, condicdo de urbanizacdo e condi¢do habitacional. Por meio da QCA,
verifica-se que as condi¢Oes socioecondmicas e de infraestrutura domiciliar sdo as mais
importantes para se obter uma elevada taxa de empreendedorismo. E, por fim, verificou-se,
pelos resultados da regressdo multinivel com interacdo entre caracteristicas individuais e
municipais, que a existe uma influéncia das caracteristicas no nivel municipal sobre as taxas de
empreendedorismo dada a inclusdo das varidveis de condi¢des urbanas. Exceto pela condigédo
de urbanizacdo, as condigdes urbanas influenciam as taxas de empreendedorismo nos
municipios. Assim, os resultados sugerem que municipios com melhores condi¢des econdmicas

e de infraestrutura apresentam maiores taxas de empreendedorismo urbano.

Palavras-chave: Desenvolvimento urbano. Empreendedorismo. Analise Multivariada

Area de Conhecimento: 6.05.00.00-0 Planejamento Urbano e Regional. Area de
Concentracdo: Desenvolvimento, Planejamento e Territorio
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ABSTRACT

The discussion around entrepreneurship, its causes and consequences for the growth of
economies has expanded in recent years. Economic geographers and urban economists began
to condition entrepreneurial activities to urban growth and agglomerations. The applied
literature, in most cases, analyzes the causes of entrepreneurship from an economic perspective
without taking into account urban aspects and characteristics. Thus, this dissertation aims to
analyze and compare the multiple relationships of entrepreneurship and indicators of urban
conditions in order to highlight the main patterns and diversities of Brazilian municipalities for
the year 2010. The database is configured in data from the System IBGE for Automatic
Recovery (SIDRA) and the Atlas of Human Development in Brazil (UNDP, 2013), for the year
2010. The variables are related to the dimensions of urban infrastructure, housing dimensions
and socioeconomic dimensions of the municipalities that, through the analysis factorial (AF),
will be condensed in urban conditions of Brazilian cities. In addition to the factor analysis
technique, qualitative comparative analysis (QCA) techniques and the multilevel regression
model are applied. Together, these techniques will allow to verify the multiple relations
between the entrepreneurship rates and the urban conditions of the municipalities, as well as to
identify patterns of association between the Brazilian municipalities regarding their
development. The FA results showed 4 factors of urban conditions, namely: socioeconomic
condition, condition of household infrastructure, condition of urbanization and housing
condition. Through the QCA, it appears that the socioeconomic conditions and home
infrastructure are the most important to obtain a high rate of entrepreneurship. And, finally, it
was verified, by the results of the multilevel regression with interaction between individual and
municipal characteristics, that there is an influence of the characteristics at the municipal level
on the entrepreneurship rates given the inclusion of the urban conditions variables. Except for
the urbanization condition, urban conditions influence entrepreneurship rates in municipalities.
The conclusive results suggest that municipalities with better economic and infrastructure

conditions have higher rates of urban entrepreneurship.

Keyword: Urban development. Entrepreneurship. Multivariate Analysis
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1. INTRODUCAO

O processo de urbanizacdo brasileiro se tornou bastante intenso nas Ultimas cinco
décadas. Os dados do censo demogréfico do Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica de
2010 (IBGE, 2010) apontam que cerca de 85% da populacéao brasileira vive em areas urbanas.
Segundo Esteves e Ivanova (2015), algumas cidades sdo mais atrativas que outras em razéo dos
beneficios que geram a populacdo e que, por seu turno, medem seu grau de desenvolvimento.
Alguns desses beneficios se traduzem no percentual de emprego gerado, em especial no setor
industrial, na renda média obtida pelas familias, na porcentagem de pessoas adultas que
apresentam algum nivel de educacéo secundaria e em maior nivel de infraestrutura urbana.

O tamanho das cidades é influenciado pelas economias de localizacdo e/ou urbanizacao.
O crescimento das cidades, associado a sua diversidade econdmica e especializagdo produtiva,
sugere que cidades especializadas e diversas sdao complementares, pois desempenham papéis
diferentes em uma economia de mercado. O crescente aumento dos centros urbanos,
decorrentes dos processos de espalhamento das atividades econdmicas e da populacéo,
modificam as areas polarizadas das cidades. Esses processos indicam que as cidades podem
apresentar tamanhos e formatos diversos, além de uma hierarquizagdo entre elas (PEREIRA,
LEMOS, 2003; GALLINARI; LEMOS, 2007; O’'SULLIVAN, 2011). N&o obstante, 0s mesmos
processos desencadeiam deseconomias de escala associadas ao meio ambiente e a infraestrutura
dos centros urbanos.

Para Jacobs (1969), o crescimento das cidades esta condicionado a diversidade das
atividades econdmicas e ndo a especializacdo. A diversidade dos centros urbanos, de bens e
servicos, € uma vantagem econdmica que potencializa as inovag6es tecnologicas (GALINARI,;
LEMOS, 2007). Segundo a teoria jacobiana, as inovagdes se potencializavam por meio de
novos produtos, novos tipos de servico permitindo maior diversidade da economia local e
crescimento urbano. Dessa maneira, quanto maior a economia urbana, maior seria o potencial
para se inovar e empreender. Os centros urbanos, por sua vez sdo terrenos férteis para o
empreendedorismo devido a diversidade de oferta de atividades econémicas (FISCHER,;
NIJKAMP, 2009; BOSMA; STERNBERG, 2014).

Koster e Kapitsinis (2015) justificam que a disponibilidade de fontes de dados sobre o
empreendedorismo despertou maior interesse em utilizd-lo como forma de explicar o
crescimento econdémico e urbano. Perante o potencial para melhorar a economia de uma regiéo,
tornou-se importante identificar regides com alto nivel empreendedor e regides, onde esse nivel

é baixo. Para os autores, os aspectos que poderiam explicar as diferengas regionais no
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empreendedorismo seriam a oferta (disponibilidade do individuo em querer abrir uma
empresa), demanda (necessidade de novos negdcios na regido) e os aspectos institucionais.

O empreendedorismo pode ser compreendido como a formagdo de novos negdcios que
impulsionam o crescimento por meio do processo de competitividade com firmas ja existentes
(FRITSCH, 2015). Envolve empresas de alta tecnologia, startups, pequenas empresas e
trabalho por conta propria (KOSTER; KAPITSINIS, 2015). As transformacdes que ocorrem
em nivel regional, em geral, podem ser resultado de inovacdes provocadas por acdes
empreendedoras (FISCHER; NIJKAMP, 2009)

No Brasil, a atividade empreendedora €, por vezes, medida em termos de trabalho por
conta propriat devido a disponibilidade de dados estatisticos para essa variavel (BARROS;
PEREIRA, 2008). Segundo Barros e Pereira (2008), Almeida, VValadares e Sediyama (2017) e
Oliveira (2018) é possivel identificar uma relagdo intrinseca entre o mercado de trabalho e
empreendedorismo. Ou seja, os altos indices de desemprego, que o pais enfrenta, motivam 0s
desempregados a iniciar seu proprio negécio como forma de subsisténcia, sugerindo a
existéncia de uma associacdo entre empreendedorismo e desemprego. Cidades com maior
desemprego apresentam maiores taxas de empreendedorismo e, por conseguinte, cidades com
maiores taxas de trabalho por conta propria denotam menores taxas de desemprego (BOSMA;
STERNBERG, 2014).

Desse modo, a atividade empreendedora pode ocorrer por uma questdo de necessidade do
individuo de trabalhar por conta prépria, cujo aspecto se verifica principalmente em paises em
desenvolvimento como o Brasil (VALLIERE; PETERSON, 2009). Um exemplo atual pode
ser atrelado ao surto pandémico do virus SARS-CoV2 que afetou negativamente as economias
em diversas cidades mundiais. Por conseguinte, negdcios cessaram, empresas foram fechadas
e houve perda expressiva de emprego formal. Nas cidades brasileiras, por exemplo, 40% das
empresas faliram e 3,4 milhdes de trabalhares deixaram de possuir carteira assinada segundo
dados da Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios (PNAD)Continua (IBGE, 2020).
Diante disso, brasileiros e brasileiras tiveram que se reinventar, criar formas de manter o préprio
sustento e de seus familiares, tiveram que se tornar empreendedores.

Contudo, nota-se que boa parte da literatura tem investigado, preferencialmente, a relagéo
entre empreendedorismo e o crescimento dos paises sobre uma perspectiva mais teérica (e.g.,
SMITH E CHIMUCHEKA (2014), CARREE E THURIK (2010), CARREE et.al. (2007). ACS

1 Os estudos aplicados de Fontenele, Moura e Leocadio (2011), Barros e Pereira (2008) utilizaram o trabalho por
conta propria como referéncia ao empreendedorismo. Barros e Pereira (2008) constataram uma associagdo entre
empreendedorismo e desemprego, ou seja, quanto maior a atividade empreendedora do municipio, menor a taxa

de desemprego.
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(2006)). Das pesquisas aplicadas, destacam-se Arenius e Minniti (2005), Arroyo, Fuentes e
Jimenez (2016) e Hafer (2013), embora tenham utilizado modelos econométricos como, por
exemplo, a regressdo logistica binomial, concentraram-se na andlise dos impactos do
empreendedorismo, também, em contexto nacional ou estadual. Hafer (2013), testou a
significancia do empreendedorismo na explicacdo do crescimento econdmico dos 50 estados
dos Estados Unidos da América utilizando o indice de Atividade Empreendedora de Kauffman
(KIEA) como a medida da atividade empreendedora. O autor utilizou modelos de regresséo
linear e conclui que os estados com mais altos niveis de atividade empreendedora tinham
possibilidade de maior crescimento econdémico.

De modo similar, Almeida, Valadares e Sediyama (2017) analisaram os efeitos do
empreendedorismo sobre o crescimento econdmico dos estados brasileiros no periodo entre
2001 a 2011. Os autores utilizaram a técnica de dados em painel dindmico com o Método dos
Momentos Generalizados (GMM) e efeitos fixos e constataram que nos estados brasileiros,
mesmo nos mais pobres, 0 empreendedorismo mostrou-se favoravel ao crescimento econdémico.

Outros estudos sdo mais de carater tedrico, ndo podendo, portanto, identificar um padréo
de associacdo entre o desenvolvimento regional e os impactos diretos oriundos das atividades
empreendedoras (e.g.,VALE (2014), NOGAMI (2012), NOGAMI; MEDEIROS; FAIA (2014),
MELLO; MACHADO; JESUS (2010)). Mais precisamente, emerge-se uma relacdo matua. Se
a diversidade e extensdo da base econdmica de uma cidade influenciam o grau de
empreendedorismo a partir do surgimento de negécios locais, o préprio desenvolvimento desses
negdcios locais molda o tamanho da centralidade urbana e gera efeitos socioecondmicos e
ambientais locais. Nessa variante, é possivel identificar padrdes e relacbes entre
empreendedorismo e a estrutura socioecondmica dentro de uma cidade.

Em suma, a literatura aplicada analisa o papel do empreendedorismo em uma perspectiva
de crescimento econ6mico, enquanto hd um debate tedrico da propria relacdo do
empreendedorismo com o tamanho, forma e dindmica urbana. O impacto regional do
empreendedorismo parece ser positivo e significativo, embora existam diferengas de acordo
com o tipo de regides e o tipo de atividade empreendedora (AUDRETSCH; BELITSKI,;
DESALI, 2015, BOSMA; STERNBERG, 2014). Dos trabalhos supracitados, parte deles recorreu
as técnicas estatisticas preditivas, como os métodos econométricos ou 0s econométricos-
espaciais. As equacOes estimadas por ambos os métodos fornecem os efeitos aditivos das
variaveis explicativas sobre fendmeno de interesse, gerando escores com mesma influéncia
(GEORGE; BENNETT, 2005; MAHONEY; GOERTZ, 2006). Por conseguinte, os resultados

desses métodos ndo oferecem as multiplas configuragdes possiveis (multicausalidade) que estdo
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presentes e ausentes quando um fendmeno ocorre ou ndo para uma determinada observacao
(equifinalidade) (RAGIN, 2000). Assim, municipios podem revelar um padrdo empreendedor
préximo ou até igual, porém com diferentes configuragdes especificas. Em outro extremo, o
padrdo empreendedor entre 0s municipios pode apresentar graus variados, mas certos padrdes
configuracionais podem ser frequentes. I1sso remete a existéncia de mdltiplas configuractes
especificas de dimensbes urbanas que se relacionam com o resultado empreendedor nos
municipios brasileiros, cujo tema é conceitualmente uma relacdo complexa (multicausal e
equifinal).

Portanto, existem a causalidade bidirecional e a relagdo complexa entre
empreendedorismo e as dimens@es urbanas dos municipios, que foram pouco exploradas por
estudos brasileiros. Dessa maneira, esta dissertacao avalia essas duas suposicfes de pesquisa e,
portanto, busca preencher uma lacuna da literatura aplicada. O objetivo principal desta
dissertacdo é analisar e comparar as multiplas relagdes do empreendedorismo e dos indicadores
de condi¢bes urbanas a fim de evidenciar os principais padrGes e diversidades dos municipios
brasileiros para o ano de 2010. O empreendedorismo representa o trabalho por conta prépria e
é medido pela proporc¢éo dos trabalhadores por conta-propria que contribuem com a previdéncia
social 2 na populacdo economicamente ativa. Especificamente, pretende-se discutir
teoricamente a relacdo entre condi¢6es urbanas e empreendedorismo; determinar os indicadores
que explicam as condi¢cBes urbanas dos municipios brasileiros em suas dimensdes
habitacionais, de infraestrutura urbana e socioecondmicos; analisar a relacdo da taxa de
empreendedorismo e as dimensdes e identificar os padrGes de associacdes dos municipios
brasileiros quanto as condi¢bes urbanas e, por fim, verificar se o empreendedorismo é
influenciado pelos indicadores de condicGes urbanas dos municipios brasileiros. Portanto, este
estudo procura responder um problema aplicado para os municipios brasileiros: Como o
empreendedorismo afeta ou é afetado pelas dimensdes urbanas dos municipios brasileiros?
Quais sdo as multiplas configuracdes especificas entre empreendedorismo local e as dimensdes
urbanas no territdrio brasileiro? Qual das configuracdes exibe uma relacéo de suficiéncia com
0 empreendedorismo local? Os municipios brasileiros foram escolhidos de forma a ampliar o
escopo da analise, uma vez que em cada economia local a configuragdo urbana é distinta e

revela estagios de desenvolvimento diferentes. Consequentemente, ¢ possivel identificar

2 O uso da variavel trabalho por conta prépria com contribuigdo para a previdéncia social é uma tentativa de captar
o empreendedorismo formal ao diferenciar os contribuintes daqueles que ndo contribuem com a previdéncia e
podem ser considerados, totalmente, como trabalho auténomo informal.
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configuragdes distintas e padrdes regionais que levam para um alto ou baixo grau de
empreendedorismo.

Tendo em vista que o empreendedorismo € avaliado como trabalho por conta propria, os
resultados dessa dissertacdo podem apontar se as boas condi¢des e dimensdes urbanas se
relacionam positivamente com o empreendedorismo ou nao. Se sim, entdo o resultado pode
sinalizar que o empreendedorismo no territorio brasileiro ndo se deve majoritariamente pela
necessidade dos individuos de abrir um negocio proprio por causa da demissdo em um emprego
formal (carteira assinada). Neste caso, agdes empreendedoras se associam mais pelas inovagdes
originadas nas cidades e, portanto, conforme Jacobs (1969), o efeito sobre a base econdmica
dos municipios brasileiros deve ser mais duradouro. Por outro lado, se a relagdo entre as
dimensdes urbanas e empreendedorismo for negativa, entdo empreendedorismo se deve mais
pela piora nas condi¢des do mercado formal na localidade, isto ¢, uma redu¢do do numero de
carteiras assinadas no municipio. Assim, o papel das inovagdes autdnomas nos municipios
brasileiros ¢ secundirio e o empreendedorismo local, originado principalmente pela
necessidade dos individuos, pode ser passageiro até quando as condigdes do mercado de
trabalho formal melhorem. Essas relagdes positivas e negativas podem ocorrer de forma distinta
entre os municipios brasileiros.

Os resultados obtidos por essa pesquisa podem contribuir para identificar o papel da
atividade empreendedora em meio as condi¢fes urbanas em cada municipio no Brasil, cuja
preocupacao é recorrente entre os formuladores de politicas regionais e urbanas. Os resultados
também podem evidenciar como e quais seriam as principais varidveis e indicadores de
infraestrutura urbana, habitacionais e socioeconémicas que se associam com o desenvolvimento
urbano dos municipios e como 0s municipios se classificam e se diferenciam nessa analise de
associacdo entre empreendedorismo e desenvolvimento urbano. Esses resultados podem
auxiliar em politicas de incentivo e crédito para a ampliagdo de novas atividades
empreendedoras nos municipios brasileiros.

Para atender o problema de pesquisa, a estratégia empirica consiste na articulacdo de trés
técnicas, uma estatistica exploratoria, outra configuracional e outra inferencial. Em uma
primeira etapa, adota-se a técnica de analise fatorial (AF) cuja abordagem estatistica permite
extrair variaveis latentes. Os constructos latentes serdo formados a partir das dimensdes
urbanas e as relagbes deles serdo testadas contra o empreendedorismo local (varidvel
observada). Em seguida, essas dimensdes latentes formam as condigdes que constituirdo as
possiveis configuracdes suficientes para o resultado empreendedor em uma anélise comparativa

qualitativa de conjunto fuzzy (fsQCA). A fsQCA se baseia na l6gica Booleana e tem o0 prop6sito
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de verificar se possiveis combinacGes das condicBes caracteristicas exibem relacGes suficientes
com o fendmeno de interesse (RAGIN, 2000). Ou seja, possibilita identificar quais
configuragdes especificas para um conjunto de municipios seriam consistentes com o baixo ou
0 alto grau de empreendedorismo em 2010. Conforme recomendagdes de Schneider e
Wagemann (2010), o numero de condi¢bes deve facilitar a interpretacdo das possiveis
combinacg6es alcangadas. Essa foi a principal justificativa no uso do modelo fatorial a fim de
condensar os indicadores socioeconémicos e urbanos em poucas dimensdes. Somente o0 grau
de empreendedorismo local foi excecdo neste agrupamento, cujo atributo foi aplicado
diretamente na fSQCA. Por fim, aplica-se 0 modelo de equagdes multinivel em 2 diferentes
niveis, individual e municipal, com o objetivo de identificar a influéncia que exercem na

variacdo do empreendedorismo urbano.

1.1 Estrutura da dissertagao

Além da introducdo, a dissertacdo possui quatro capitulos. A segunda se¢ao apresentara o
referencial tedrico subjacente ao estudo. O objetivo € discutir teoricamente a relacdo entre
condicdes urbanas e empreendedorismo. Este contemplard, primeiro, 0s aspectos inerentes a
dindmica urbana e sua relacdo com o empreendedorismo urbano; segundo, os principais
conceitos tratados para o empreendedorismo avangando por uma discussdo desses conceitos
pela literatura regional; e, terceiro, o enfoque de estudos aplicados sobre o papel do
empreendedorismo sobre o desenvolvimento urbano e estudos aplicados referentes a
importancia da selecdo de indicadores urbanos. O terceiro capitulo descreve a estratégia
metodoldgica composta das técnicas de analise fatorial, analise comparativa qualitativa e
modelo logistico multinivel. Também sdo apresentadas a base de dados com a descri¢do das
variaveis utilizadas e uma analise descritiva dessas variaveis. Na sequéncia, a quarta secéo,
apresenta os principais resultados obtidos na pesquisa sobre os fatores que explicam as
condi¢cBes urbanas dos municipios brasileiros em suas dimensGes habitacionais, de
infraestrutura urbana e socioeconémica; também os resultados da QCA buscando responder a
relacdo da taxa de empreendedorismo e as dimensdes habitacionais, infraestrutura urbana e
socioecondmicos e identificar os padrbes de associa¢cdes dos municipios brasileiros quanto as
condicBes urbanas e, por fim, os resultados do modelo multinivel que visa verificar se 0
empreendedor € influenciado pelos indicadores de condiges urbanas dos municipios
brasileiros. Finalmente, o quinto capitulo descreve as consideracGes finais destacando 0s

principais resultados, limitagOes da pesquisa e sugestdes de pesquisas futuras.
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2. TEORIAS E CONCEITOS

Este capitulo explora os aspectos tedricos a respeito da dinamica do processo urbano,
aglomeracbes e o0 proprio processo de urbanizacdo e como esse processo se associa ao
empreendedorismo. A secdo seguinte, explora 0s principais conceitos relativos ao
empreendedorismo e o enfoque dado pela literatura regional sobre esses conceitos atrelados ao
meio urbano e a terceira secdo discorre sobre estudos aplicados referentes ao
empreendedorismo e seu papel sobre o desenvolvimento urbano, bem como os estudos

aplicados referentes a importancia da selecéo de indicadores urbanos.

2.1 Dinamica urbana e empreendedorismo nas cidades

O intenso processo de urbanizacéo dos Ultimos anos tem acarretado uma forte e constante
pressdo de demanda por espaco nas cidades. A dinamica de distribuicdo das pessoas e das
atividades econdmicas, dentro desse espaco urbano, tem se mostrado bastante irregular
(BRITO; SOUZA, 2005). A falta de investimentos em infraestrutura econdmica de algumas
regides é um fator encorajador da concentracdo ou a aglomeracdo de atividades humanas em
alguns centros urbanos, que, muitas vezes, crescem e se agigantam, minimizando o crescimento
de tantos outros.

Segundo Stough, Karlsson e Johannson (2014), a crescente aglomeracdo em lugares
urbanos vem ocorrendo devido a existéncia de um processo de reforco positivo no qual pessoas
se se aglomeram em um ambiente urbano em busca de oportunidades de trabalho e alternativas
de escolhas nos mais diversos campos. Todo esse processo tem ampliado o tamanho das areas
ocupadas e ocasionado a expansdo das areas periféricas, no sentido horizontal, e maior
verticalizagdo® nas areas urbanas centrais. Concomitantemente, gera-se uma forte e intensa
demanda por maior nimero de servicos especializados e por mais variedade de bens e servicos.
Essas economias de aglomeracdo urbana, portanto, sdo responsaveis por propiciar economia as
empresas e aos individuos e por essa razdo tém se tornado foco de muitos estudos
principalmente aqueles voltados para o crescimento e desenvolvimento urbano (GALINARI,
2006).

O conceito de aglomeracdo é definido como o estado de uma concentracdo de atributos

em um sistema, como por exemplo, 0 grau em que pessoas, casas ou infraestrutura estdo

3A verticalizacdo é um processo de formagdo do espago por meio da construgdo de edificios nos quais varias
unidades s&o sobrepostas em um mesmo terreno (Alencar Filho; Abreu, 2005).
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concentradas em uma regido. Como um processo em si, a aglomeracao pode ser vista como a
construcdo ou concentracdo de atributos como, atributos urbanos de pessoas, empregos,
habitacdo, lojas de varejo, instalagcBes fabris ou, de fato, o préprio lécus de urbanizacdo
(STOUGH, KARLSSON, JOHANNSON, 2014). As economias de aglomeragéo correspondem
a aglomeracéo geografica de atividades econdmicas ou de pessoas e conduzem a externalidades
positivas para 0 meio urbano.

Na literatura, sdo tratados dois tipos de economias de aglomeracdo que desempenham
papeis distintos no processo de crescimento e desenvolvimento urbano. Os dois tipos de
economias, as economias de localizacdo e de urbanizacdo desempenham papeis relevantes e
diferenciados nas cidades e no bem estar da populacdo (GALINARI; LEMOS, 2007).

Associadas as economias de escala, as economias de aglomeracéo sdo as principais forcas
a impulsionar a concentragdo de empresas em um determinado ponto, denominadas economias
de localizacdo. As economias da localizagcdo explicam a espacializacdo das atividades
econbmicas e os fendmenos de aglomeracdo em busca de maior alcance do mercado
consumidor e de fornecedores (O’SULLIVAN, 2011).

As economias de aglomeragdo ao cruzarem as fronteiras da indUstria, sdo denominadas
economias de urbanizagdo causando o desenvolvimento e a diversificacdo econdmica das
cidades (O’SULLIVAN, 2011). Essas economias de urbanizagdo, por sua vez, possibilitam as
empresas de diferentes setores se localizarem proximas umas das outras gerando beneficios as
préprias empresas, aos trabalhadores e a populacdo em geral. Nesse sentido, pode se dizer que
0s maiores efeitos do processo de urbanizagdo sdo sobre os setores de servigos. Segundo Pereira
(2012), o setor de servicos tem aumentado sua participacdo na economia e na geracao de
empregos. Essa tendéncia é fortemente influenciada pela acelerada urbanizacdo pela qual os
paises e regides estdo atravessando, inclusive o Brasil.

A escala dos efeitos da urbanizacgdo deriva do tamanho da aglomeragéo urbana, ou seja,
guanto maior o nivel de aglomeracéo, maiores os seus efeitos (BOSMA; STERNBERG, 2014).
Em paralelo, quanto maior forem os niveis de urbanizacdo, mais eles se tornam responsaveis
por mudancas nas estruturas urbanas, sejam elas de ordem econémica ou de infraestrutura que,
por sua vez, influenciam e conduzem um maior fluxo populacional e, portanto, ampliam o
processo de aglomeracdo (LIMA, 2013).

A medida que as aglomeracBes se expandem, forcas centripetas4 agem de forma a

ocasionar um espalhamento das atividades econémicas. Os servi¢cos considerados de alto nivel,

4 As forcas centripetas sdo forcas aglomerativas que levam a economias de escala da producdo (PEREIRA;
LEMOS, 2003).
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que antes eram oferecidos somente nas regifes centrais - localizados em um ponto especifico -
estendem-se para zonas periféricas das cidades devido a crescente demanda promovida pela
urbanizacgéo das periferias. O fator preco da terra, discutido inicialmente por Von Thunen no
século XIX, também contribui para o espalhamento da popula¢do urbana para outros pontos
mais distantes na cidade. Assim, as cidades tém se expandido espacialmente, ocasionando a
formacéo de varios centros ao redor de um nucleo central (STOUGH; KULKARNI, 2004).

Entretanto, os processos de aglomeracdo nao geram apenas efeitos positivos. Se por um
lado, conduzem a economias externas, por outro lado, a ocupacgéo intensa do solo urbano e a
ampliacdo da espacialidade das cidades e, logo, o crescimento das cidades também tem
provocado deseconomias (GALINARI; LEMOS, 2007). Aumento da demanda por transporte
publico, congestionamento, polui¢do, aumento do desemprego e subemprego e desmatamento
(para construgdo de imoveis visando abrigar a crescente demanda por habitacdo) sdo alguns dos
problemas enfrentados pelas cidades em alto crescimento (PEREIRA; LEMOS, 2003;
BETARELLI JUNIOR et. al, 2019).

Ao propor uma explicacdo sobre os diferentes tamanhos e tipos de cidades, Henderson
(1974) também evidenciou os problemas desse crescimento desordenado. Para o autor, o
tamanho preferencial das cidades era aquele que maximiza o bem estar da populagdo. Embora
pudesse existir diversos tamanhos de cidades, sempre haveria um tamanho considerado
apropriado. O tamanho eficiente seria aquele em que 0s custos crescentes de recursos, por
pessoa, compensavam a economia de recursos devido a economias de escala de uma producéo
comercializada. A necessidade do aumento de areas urbanas para moradia, por exemplo, seria
um fator a provocar o aumento do tamanho das cidades. O aumento desordenado, de qualquer
forma, gerava prejuizos a popula¢do como aumento de congestionamento e poluicédo, além do
aumento do prec¢o da terra principalmente proximo ao centro (HENDERSON, 1974).

Por sua vez, esse movimento de interiorizacdo dos centros urbanos favorece a criagao de
centros urbanos intermediarios e um processo de areas polarizadas pelas cidades, podendo ser
explicados a luz da teoria do lugar central de Christaller (1933) e Losch (1940). O lugar central
seria aquele caracterizado como o centro de uma regido em que a densidade de localizacdo da
populacdo e, especialmente, das atividades econdmicas seria superior as da regido
complementar. As areas de mercado eram idealizadas em formato hexagonal no qual os
consumidores minimizavam seus custos consumindo dos fornecedores mais préximos.
Segundo Losch (1940), a conjuntura econémica mais eficaz se constituia naquela com maior

numero de firmas concentradas espacialmente.
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No modelo de Losch (1940), as areas polarizadas exibiam formas de hexagonos
possibilitando maior capacidade de venda e atendendo maior area de mercado consumidor de
modo a gerar 0 menor custo de transporte possivel. Como no modelo ndo existiam barreiras a
entrada, novas firmas estariam sempre dispostas a concorrer e participar do mercado, ocupando
areas das firmas ja existentes ou preenchendo espacos ainda ndo atendidos por essas firmas
(GALINARI, 2006). Dessa maneira, cada area de mercado resultaria em uma rede de areas
hexagonais sobrepostas, que por sua vez, geraria uma diversidade de rede de mercados
sobrepostos. As areas centrais, entdo, se configurariam nos centros urbanos de maior influéncia,
denominadas metrépoles ou cidades centrais, devido a sua diversificacdo e presenca de
atividades mais especificas. Portanto, diversos tamanhos de cidades se evidenciariam,
formando uma hierarquia entre elas (GALINARI; LEMOS, 2007).

Nesse contexto, uma cidade torna-se o I6cus ideal para a transferéncia de conhecimento,
informagdes e geragdo de novos servigos devido a capacidade de contrabalancear fatores
aglomerativos e desaglomerativos por meio da obtencdo de uma infraestrutura adequada que
possa elevar seu desenvolvimento (LIMA, 2013). Conforme a funcdo e o grau de influéncia
exercida, uma cidade se evidencia em distintos niveis, em escala regional ou nacional, em
proporcéo a outros centros urbanos. A aceleracdo do crescimento urbano revela-se como fator
positivo e benéfico tanto para a populacdo quanto para o surgimento e disseminacao de ideias
e inovac0es.

As cidades grandes e metropolitanas, em virtude de seu tamanho e capacidade de
aglomeracdo, usufruem de todas as condi¢bes evidentemente mais propicias ao
desenvolvimento de atividades criativas e produtos mais diversificados. Porém as cidades
menores também podem oferecer condi¢des para a disseminacdo de novas ideias (FISCHER,;
NIJKAMP, 2009). Nessa linha, as teorias de Marshall (1996) e Jacobs (1969) trouxeram grande
contribuicéo para o entendimento dos processos de aglomeracdo em ambientes urbanos.

Marshall (1996), ao introduzir o conceito de distritos industriais e localizacao industrial,
procurou explicar o crescimento das cidades por meio dos processos de especializacdo
produtiva. Para o autor, a concentracdo de industrias em uma cidade favoreceria a propagacao
de conhecimento entre empresas e, consequentemente, o crescimento dessas industrias. As
economias de localizacdo marshallianas geram externalidades, como as conexdes, ou
encadeamentos entre fornecedores e consumidores minimizando custos. Um mercado de
trabalho com habilidades especificas para cada tipo de industria também é uma externalidade
gerada por essa concentracdo, reduzindo despesas com contratacdo e treinamento. A

transferéncia de conhecimento ou efeito transbordamento oriundos do processo de

21



concentracdo se transforma em importante troca de informaces entre os individuos que facilita
a melhoria dos processos e produtos produzidos nas industrias.

Marshall (1996) destacou as vantagens de centralizar os trabalhadores e industrias em um
mesmo ponto geografico. Essa centralizagdo permite a geracdo de economias de escala. Para o
autor, as economias oriundas desse aumento de escala de producao provem tanto das economias
externas, geradas pela propria concentracdo de empresas similares, quanto das economias
internas as firmas. Essas economias internas dependem dos recursos e eficiéncia organizacional
das proprias firmas. Ademais, segundo o autor, a especializa¢do de industrias em determinada
regido promove maior crescimento das mesmas, vantagens que também foram destacadas por
Acs (2004) e Dallabrida et. al. (2011). O aprendizado entre empresas vizinhas seria maior do
que para empresas atuando isoladamente em pontos distintos. Esse efeito significa a
transmissdo de conhecimento adquirido entre uma firma e as outras, gerando externalidades
positivas e industrias mais produtivas.

A localizacdo de uma industria, além de proporcionar um mercado constante para a méao
de obra especializada, gera um aumento de empresas subsidiarias com o objetivo de suprir as
necessidades dessa industria ou de seu ndcleo trabalhador. Essas vantagens ndo so
proporcionariam crescimento para a industria em si, como também o externalizaria para a regido
na qual estiver localizada, trazendo grandes vantagens (ACS, 2004).

No entanto, as externalidades de conhecimento geradas entre as empresas ocorrem apenas
entre empresas da mesma industria ou de industria semelhante e, portanto, s6 podem ser
sustentadas por concentragdes regionais da mesma inddstria ou de inddstrias semelhantes
(BEAUDRY; SCHIFFAUEROVA, 2009). Embora as teorias de especializacdo produtiva e as
economias marshallianas tenham desempenhado um papel importante para a aglomeracéo
urbana, as mesmas ndo abrangem pontos importantes para a explicacdo do desenvolvimento
das areas urbanas. A teoria marshalliana ndo considerava a existéncia de fatores inerentes a
diversidade urbana, requisito importante para promocdo de ideias inovativas. Isso sugere que
por meio da teoria marshalliana ndo seria possivel garantir o progresso de uma regido (LIMA,
2013). Tal ambiente destacado pela especializagdo produtiva pode dificultar a formacéo e o
crescimento de novas empresas (BOSMA, STERNBERG, 2014).

O processo de diversificacdo experimentado pelas cidades, as tornaria menos dependente
economicamente de apenas um conjunto especifico de atividades (especializagdo). Isso
significa que a ocorréncia de uma crise em um determinado setor, poderia ser amenizado pela
estabilidade de outros setores (VERISSIMO, SAIANI, 2019).
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Assim, as teorias de Jacobs (1969) sobre diversificacdo produtiva podem preencher uma
importante lacuna para o desenvolvimento dos centros urbanos. Para a autora, a diversidade de
atividades econdmicas, interligada a processos inovativos, seria a causa originaria das
externalidades positivas que conduzem as cidades ao crescimento e seriam provenientes da
diversidade das atividades econdmicas ocorridas no ambiente urbano. Nesse sentido, as
industrias crescem quando buscam se localizar em areas altamente diversificadas
industrialmente. Um tecido industrial mais diversificado promove oportunidades para imitar,
compartilhar e recombinar ideias e praticas em todos os setores (BEAUDRY;
SCHIFFAUEROVA, 2009). A “fertilizacdo cruzada de ideias” que ocorre entre as diferentes
industrias representa um ponto fundamental para a diversidade econdmica e, portanto, para o
desenvolvimento das cidades (ACS, 2004).

Jacobs (1969) é uma autora referéncia da literatura sobre economia urbana e sua
contribuicdo é de fundamental importancia sobre o crescimento das cidades. O conceito de
economia de urbanizacdo tratado pela autora se refere a uma dindmica de crescimento das
cidades proveniente da diversidade de sua base econdmica. Ademais, a existéncia de economias
de aglomeracéo urbana tende a validar a ocorréncia da concentracao espacial capazes de elevar
a produtividade do trabalho e minimizar os impactos das agdes desaglomerativas locais
(GALINARI; LEMQOS, 2007).

Nessa variante, Jacobs (1969) defende que os ganhos de aprendizado e as trocas de ideias
entre os agentes locais sdo bastante favoraveis a inovacdo. Um centro urbano altamente
diversificado proporciona o aumento da criatividade e a troca de informagdes e novos usos de
novas tecnologias. A autora ndo negava a eficiéncia produtiva causada pela especializacdo,
mas defendia a diversidade de atividades econdmicas desenvolvidas nas cidades como o
principio gerador das economias de urbanizagdo. Nessa variante, a multiplicidade e diversidade
de industrias que se localizam proximas umas das outras propiciavam o crescimento e,
sobretudo, a inovacdo (GALINARI; LEMOS, 2007).

Jacobs (1969) também afirmava que as inovagfes sdo a forca motriz do crescimento
urbano. Essas inovagdes realizam-se por meio de um novo produto ou novo tipo de servigo
provenientes da divisdo de trabalho e adicdo progressiva de novas atividades de trabalho ao
trabalho presente (GALINARI; LEMOS, 2007).

A diversificacdo das cidades ocorre mediante o processo de substituindo das importac6es
e internalizacdo da producdo de bens e servigos demandados pela populacdo urbana. A

substituicdo de importagdes, como impulsionadora de crescimento econdmico, ocorre de forma
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enddgena, quando pequenas empresas expandem suas atividades com linhas adicionais de
trabalho, atendendo ao seu mercado local (GALINARI, 2006; GALINARI; LEMOS, 2007).

Assim, cidades em continuo processo de substituicdo de importagdes continuariam a
crescer a altas taxas. Em outras palavras, as substituicdes de importacdo além de gerar ganhos
de aprendizado para os agentes que se dispdem a produzir internamente, permitem a
diversificacdo da economia local e o crescimento econdmico e urbano. Quanto maior a
capacidade de promover economias urbanas nas cidades, maior a intensidade de inovacdes e a
possibilidade de expanséo das taxas de atividades empreendedora urbanas (GALINARI, 2006;
GALINARI; LEMQOS, 2007).

Nesse sentido, as atividades de empreendedorismo, inovacao de produtos e de mercados
possuem grande potencial para proporcionar maior diversificacdo das cidades e, por
consequéncia, maior crescimento econdmico (STOUGH; KULKARNI, 2004). Outro
argumento exposto na teoria jacobiana diz respeito ao processo de competicdo, que é mais
desejavel para o crescimento de cidades e empresas, pois serve como um forte incentivo para
as empresas estabelecidas se renovarem. A competicdo acelera a ado¢do de novos métodos,
provoca a modernizacdo e gera estimulos para novos empreendimentos (BEAUDRY;
SCHIFFAUEROVA, 2009). A forte concorréncia no mesmo mercado fornece incentivos
significativos para potenciais empreendedores aumentando sua produtividade.

Os possiveis beneficios ligados a atividade empreendedora aumentaram
significativamente a atencdo dada ao empreendedorismo, suas causas e efeitos. A atividade
passou a ser considerada como um dos processos responsaveis por mudangas econdémicas
regionais e urbanas. A cultura empreendedora passou a ser tratada como um dos requisitos
basicos para a riqueza das regides (FISCHER; NIJKAMP, 2009). Os agentes empreendedores
passaram a exercer um papel estratégico nos processos de mudanca, promovendo a criacdo e
disseminacdo de novas ideias que possibilitou uma melhor percepcdo sobre inUmeras
oportunidades de negocios.

No geral, a razdo pela qual o empreendedorismo se difundiu, em especial, nas cidades
deriva dos processos aglomerativos, com vistas a promover maior concentracdo de capital
humano e maior troca de conhecimento. As economias de aglomeracdo fornecem
essencialmente um mercado maior, que pode aumentar 0s retornos para a entrada de negécios.
O crescimento populacional e a alta densidade também afetam o nimero de empreendedores e
o desenvolvimento regional (AUDRETSCH; BELITSKI; DESAI, 2015). Hoher, de Lima e
Fochezatto (2018) encontraram algumas evidéncias de que cidades da serra gatcha brasileira
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com alto nivel de urbanizacgéo e de elevadas taxas de renda e educacdo possuiam um alto perfil
empreendedor.

A dinamica dos processos de aglomeracdo possui capacidade de direcionar o mercado
para novas ideias, que consequentemente estimulam a formacdo de novas empresas e
incentivam novos individuos empreendedores. Contudo, conforme destacado por Bosma e
Sternberg (2014), ao analisar a dimens&o urbana é preciso compreender as diferencas regionais
e como elas afetam a relacdo com o empreendedorismo. Os processos de empreendedorismo
sdo, até certo ponto, especificos de cada regido, ou seja, diferentes tipos de regides podem ser
afetados por diferentes tipos de processos de atividades empreendedoras. Nd&o ha uma
uniformidade quanto as estruturas internas das cidades, portanto, ndo ha uniformidade entre os
processos de atividades empreendedoras.

Assim, embora as economias de aglomeracao do tipo economias de localizagdo possam
ocorrer tanto em grandes areas urbanas quanto em pequenas cidades ou mesmo em areas rurais
pois a especializacdo produtiva setorial ndo é uma questdo de tamanho da populacdo, as
economias de urbanizacdo sdo claramente dependentes do tamanho urbano. Ou seja, quanto
maior a regido urbana, maior seré a probabilidade de economias de urbanizacdo (BEAUDRY;
SCHIFFAUEROVA, 2009; BOSMA; STERNBERG, 2014). No que diz respeito aos tipos de
empreendedorismo, 0s autores apontam que as economias da urbanizacdo sdo relativamente
mais relevantes nas grandes areas urbanas e que favorecem um determinado tipo de
empreendedorismo, o de oportunidade. Por outro lado, o empreendedorismo de necessidade
estaria relacionado a regides sujeitas a economias de localizacéo.

Nesse sentido, os modelos de especializacdo de Marshall (1996) e de diversificacdo e
urbanizacdo de Jacobs (1969) se complementam, tornando-se um ponto chave para essa
pesquisa. As duas escalas funcionam juntas e 0s mecanismos de especializagdo de Marshall e
de diversificacdo de Jacobs se reforcam de forma matua de modo que uma gama de diversidade
de produtos potencializados por uma cidade diversificada pode apresentar custos de transacédo
mais baixos em virtude da especializagdo das atividades produtivas (ADLER, et.al., 2019). Os
dois modelos permitem uma melhor analise sobre o processo de crescimento e urbanizacgao das
cidades, inclusive para entender o porqué elas apresentam padrdes diversos. Tanto a
heterogeneidade da economia local, quanto a variedade de bens locais podem ser o resultado
de um padrdo da diversificacdo nos negocios e criacdo de novos tipos de bens. Quanto mais
diversa e heterogénea for a base econdmica das cidades, mais ideias podem surgir e mais

oportunidades de negdcios aparecem, uma vez que o conhecimento e ideias flutuam e
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transbordam entre pessoas dentro da estrutura interna das cidades. Empresas e empreendedores

surgem em razdo desse ambiente de diversidade urbana.

2.2 O empreendedorismo e seus conceitos

O processo de abertura comercial pds fim as velhas formas de organizacdo empresarial,
trouxeram como consequéncia o0 aumento da concorréncia internacional e abriram espaco a
novos métodos de producdo. A concorréncia, por sua vez, exigiu das empresas uma nova
postura quanto a sua estrutura industrial com adaptacao do sistema produtivo de acordo com as
exigéncias do mercado por meio de novos processos, produtos e novos estilos de
gerenciamento. Essas novas adaptacGes concebidas mediante inovacbes reacenderam a
importancia de teorias como as de Schumpeter [1934] /(1997) e Kirzner (1986). A concepcéo
de inovagOes, proposta por esses autores, bem como pelas teorias de desenvolvimento
enddgeno, tornou-se pressuposto fundamental da competitividade, crescimento e
desenvolvimento das economias mundiais (FEITOSA, 2011). Sobre essa vertente, 0
empreendedor (agente responsavel pela introducdo e disseminacdo de novas ideias), passou a
exercer um papel importante nessas economias como um individuo com capacidade de gerar
efeitos positivos sobre o crescimento de cidades e paises.

A teoria sobre empreendedorismo ja esteve restrita a modelos de crescimento enddgeno.
Segundo Fischer e Nijkamp (2009), as teorias do crescimento enddgeno asseguram que as
atividades de inovacao e empreendedorismo sdo forcas enddgenas dirigidas por varios atores
nos sistemas econémicos.

As teorias de crescimento enddgeno, propostas principalmente por Lucas (1988) e Romer
(1990), atribuiram aos diferentes niveis de estoque de capital humano (possuidos pelos paises)
e a fracdo do capital humano dedicada a pesquisa, a qual é aparentemente mais alta nos paises
mais desenvolvidos, as diferencas entre acGes empreendedoras de sucesso. Os paises dotados
de maiores taxas iniciais de capital humano estavam sujeitos a continuar com altas taxas de
capital e, portanto, evidenciam maior nivel de crescimento. Dessa forma, o0 empreendedorismo
seria considerado um estimulador para ativar o papel que o conhecimento desempenha no
crescimento econémico (STIMSON et. al., 2014). Os empreendedores acumulavam capital
humano por meio de um processo intensivo de experiéncia em trabalho. Regides de maior
desenvolvimento possuiam uma fragdo maior de capital humano (ACS, 2004).

A teoria endogena salienta a importancia dos recursos locais e de sua organizagdo em um
conjunto competitivo que estimula o desenvolvimento econdmico. Destarte, endogenamente,

regides sao impelidas a promover uma infraestrutura suficientemente capaz de elevar o
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crescimento e desenvolvimento, além de uma ampliacdo de suas vantagens levando em conta a
realidade do contexto local (STOUGH, KARLSSON, JOHANNSON, 2014). Uma
infraestrutura melhorada nas regifes desenvolvidas promove a aglomeracéo e o crescimento, 0
que ndo € percebido em regides em desenvolvimento. Essas melhorias podem promover, por
sua vez, além do crescimento, a aglomeracdo e spillovers de conhecimento que facilitam a
producdo de novas ideias, produtos e atividades econdémicas (CAPELLO; NIJKAMP, 2009). O
conhecimento, inerente aos individuos, variava conforme suas habilidades e aptiddes. Um
individuo que enxerga e sabe tirar proveito de suas habilidades poderia levar uma empresa ao
sucesso dentro do processo de crescimento econdmico (ACS, 2004; STOUGH; KULKARNI,
2004).

No entanto, ndo é muito comum os modelos endogenos de crescimento abordarem
claramente a questdo do empreendedorismo como forca motriz do desenvolvimento
tecnoldgico e econdmico. A atencdo dada aos processos de inovacdo e empreendedorismo
foram mais fortemente evidenciadas nos modelos schumpeterianos e posteriormente por
autores como Kirzner (1986). O primeiro evidenciou o papel do empreendedor inovador e o
segundo focou no empreendedor cujo papel era estar atento e perceber oportunidades de lucro
(CARREE; THURIK, 2010).

Nessa variante, a teoria moderna do empreendedorismo comecga com as contribuicGes de
Joseph Schumpeter (1997) que argumentou gque inovacao e o crescimento econémico advém
dos esforcos de empreendedores em criar empresas, novos produtos e novas tecnologias. Esses
processos denominados de destruicédo criativa, ou processo de inovacgdo, foram caracterizados
de regime de Schumpeter Marco I°, passiveis de modificar os habitos e padrdes de consumo
presentes na economia, tornando-os obsoletos e substituiveis ao romper com as estruturas de
mercado estabelecidas. O empresério inovador schumpeteriano promoveria a inovagdo com a
pretensdo de se manter ativo no mercado e livre da concorréncia (ADLER et. al., 2019).

A teoria conceitual schumpeteriana sobre inovacdo e 0 agente empreendedor permitiu
inimeras teorias sobre o crescimento das grandes economias mundiais e, inclusive, algumas
possiveis explicacBes sobre paises subdesenvolvidos (ACS, 2006; STEL; CARREE; THURIK,
2005). A variedade, competicdo, selecdo e imitacdo ampliam e transformam o potencial
produtivo de uma economia regional ou nacional. 1sso ocorre por meio da substituicdo ou
deslocamento de empresas obsoletas, via maior produtividade, expansdo de novos nichos de
mercado e novas industrias, ambos promovidos pela figura do empreendedor schumpteriano
(CARREE; THURIK, 2010).

5Stel, Carree e Thurik, 2005; Carree e Thurik, 2010.
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A capacidade em direcionar o processo de mercado, cujo delineamento é eminentemente
regional, também ¢ atribuida as atividades empreendedoras. Segundo Koster e Kapitsinis
(2015), o tratamento dado aos mercados € interessante devido a conexdo entre as teorias a
respeito do empreendedorismo e crescimento econdémico e a geografia do empreendedorismo,
cujas ideias foram principalmente abordadas por Schumpeter (1996). A atencdo dada ao
processo de mercado significa que o empreendedorismo vai bem além de empresas bem
sucedidas, sua definicdo estd também condicionada a resultados positivos nos niveis regionais
e urbanos.

Kirzner (1986) também discutiu o papel do empreendedor no processo de crescimento
das economias. O autor argumentou que, apesar das contribuicdes de alguns autores acerca do
papel do empreendedor, 0 mesmo néo era reconhecido por seu verdadeiro papel na economia,
como sendo a forga motriz de todo o mercado. O empreendedorismo para o autor era definido
como meio competitivo estimulando o processo de mercado (KOSTER; KAPITSINIS, 2015).

Segundo Koster e Kapitsinis (2015), havia varias interpretacGes e conceitos relacionados
ao empreendedorismo impossibilitando cobri-las totalmente. Para esses autores, bem como
para Kirzer (1986), o empreendedorismo possuia um carater competitivo capaz de estimular os
processos de mercado dentro de uma regido. O empreendedorismo de alto impacto, por sua
vez, poderia afetar taxas de emprego, de inovacdo, de valor agregado e ainda provocar
mudancas de ordem estrutural e econémica nas regides. Entretanto, para que o empreendedor
obtivesse éxito em seus negdcios, ele deveria estar disposto a correr riscos que eram proprios
de qualquer atividade em estagio inicial. (KOSTER; KAPITSINIS, 2015; FRITSCH, 2015).

Kirzer (1986) nao discordava totalmente da importancia do empreendedorismo como uma
forca de impulso de crescimento da economia e do mercado proposta por Schumpeter (1996),
mas discordava em termos da forma de atuacdo do empreendedor. Enquanto para Schumpeter
(1996) o empreendedor era caracterizado como uma forga perturbadora e desequilibradora
pronta para tirar o mercado do equilibrio, o empreendedor kirzneriano era uma forca
equilibradora e atenta as oportunidades inexploradas em busca de atender as necessidades dos
consumidores (KIRZNER, 1986). Essa condicdo deixava os empreendedores em uma situagdo
favoravel em relacdo aos outros participantes do mercado principalmente com relacdo a
obteng&o de lucro, que era um dos seus principais objetivos.

Kirzner (1986) também argumentou que o processo competitivo de mercado era
fundamentalmente empresarial e que ambos, competitividade e atividade empresarial, eram
faces da mesma moeda. O autor afirmou que o processo de competicdo de Schumpeter, baseado

na destruicdo criadora, se aproximava de sua interpretacdo. Nesse sentido, o processo de
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inovacdo schumpeteriano, vinculado ao empresario inovador, tornar-se-ia instrumento
indispensavel a elevacdo da produtividade e competitividade, além de estimular o progresso
econdmico dos paises (CARREE; THURIK, 2010).

A consideragdo do papel do empreendedorismo em nivel empresarial mudava a énfase
do tradicional problema de otimizacdo da alocacdo de recursos para a descoberta de novos
meios e fins. Esse processo permitia mudancas no conjunto de entradas, bem como nas relacfes
entre entradas e saidas. Para entender o crescimento econdmico, era preciso ver o problema de
alocacdo principalmente como um processo de descoberta (KIRZNER, 1986).

Para Schumpeter (1997) havia cinco formas de novas combinagdes empreendedoras
ligadas diretamente ao crescimento econdmico. A introducdo de um novo bem; a introducéo de
um novo método de producdo, isto €, um método que ainda ndo tinha sido testado; a abertura
de um novo mercado; a conquista de uma nova fonte de oferta de matérias-primas ou de bens
semimanufaturados e por fim o estabelecimento de uma nova organizacdo de qualquer
industria, como a criacdo de uma posicdo de monopélio ou a fragmentacdo de uma posicao de
monopolio.

Economistas que trabalnam na linha schumpeteriana desenvolveram teorias do
empreendedorismo para examinar as conexdes entre empreendedorismo, crescimento e
desenvolvimento econdmico (e.g. STEL; CARREE; THURIK, 2005; CARREE et.al., 2002;
KOSTER; KAPITSINIS, 2015; VAZ CURADO; MUELLER, 2019). Destarte, o tratamento
dado ao empreendedorismo, pelos autores, principalmente se concentra em empresas ou setores
como unidade de anélise (STEL; CARREE; THURIK, 2005). O foco deste trabalho, porém, é
uma andlise espacial e comparativa do empreendedorismo para o qual gedgrafos e urbanistas
trouxeram grandes contribuicGes. O trabalho destes convergiu para um agrupamento geografico

das atividades empreendedoras no espago (ADLER et. al. 2019).

2.2.1 Empreendedorismo regional

O enfoque no empreendedorismo, segundo Fischer e Nijkamp (2009), adquiriu maior
notoriedade entre 0s processos responsaveis por mudangas econdmicas regionais e urbanas.
Uma ampla literatura econémica regional passou a abordar tanto os determinantes quanto
resultados do empreendedorismo em diferentes niveis de analise (AUDRETSCH; BELITSKI;
DESAI, 2015; BONTE; FALCK; HEBLICH; 2009; ACS, 2004, 2006). Em particular, uma

edicéo especial de 1994 de Estudos Regionais pode ser vista como uma marca do advento desse
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tema de pesquisa (KOSTER; KAPITSINIS, 2015). Gedgrafos econdbmicos e economistas
urbanos observaram que a atividade empreendedora em geral é condicionada por mecanismos
relacionados & densidade urbana e a diversidade econdmica, cujos aspectos foram inicialmente
identificados por Jane Jacobs (ADLER et. al. 2019).

Ainda que Jacobs tenha sido uma autora referéncia do urbanismo, sua énfase nos
processos de atividade criadoras por meio da diversidade econémica urbana se choca com o
empreendedorismo de Schumpeter (1997). Os efeitos da aglomeracao e diversidade promovem
a substituicdo de velhas ideias por novas. Os efeitos da atividade empreendedora sobre
economias de aglomeracdo decorrem do alto nivel de competicdo que ocorrem nas areas
urbanas. Esses efeitos, por sua vez, resultam na destruicdo criadora schumpeteriana, criacdo de
novas atividades empreendedoras em substituicdo as antigas atividades, sem maior poder de
competicdo. A competigdo, nesse caso, € o resultado do maior tamanho de mercado dentro de
uma cidade. Cidades diversificadas apresentariam, assim, maior mercado e maior competicéo,
além de maior troca de conhecimento, aumentando a criatividade para empreender
(AUDRETSCH; BELITSKI; DESAI, 2015).

No entanto, segundo Bosma e Sternberg (2014), ndo existe uma teoria ou conceito
apropriado para elucidar os processos, causas e efeitos do empreendedorismo regional. A
tentativa de distinguir entre diferentes tipos de empreendedorismo poderia ser uma resposta as
descobertas, na literatura de crescimento econémico, de que sdo tipos especificos de criacdo de
novos empreendimentos que influenciam mais fortemente o desenvolvimento econdmico
regional (KOSTER; KAPITSINIS, 2015). Além disso, poderia existir uma possivel relacdo
suficiente entre as atividades empreendedoras e a economia urbana, ja que algumas das
caracteristicas desta Ultima também provocariam um impacto no empreendedorismo.

De acordo com Acs (2004), ha pelo menos quatro fontes de oportunidades que levam os
individuos a empreender. A primeira é o estoque de conhecimento adquirido pela sociedade. A
segunda fonte € o surgimento de mudancas significativas nas forcas sociais, politicas,
demogréaficas, estruturais e econdmicas que podem ser exploradas para obter ganhos
econdmicos. A terceira sdo as ineficiéncias nos mercados existentes devido as assimetrias de
informacdo entre os participantes do mercado ou as limitagcdes na tecnologia para satisfazer
determinadas necessidades de mercado conhecidas, mas ndo atendidas. Por ultimo, a quarta
fonte estaria relacionada a novas descobertas que poderiam produzir novos conhecimentos.
Porém, uma parte desse conhecimento seria proprio de cada individuo. Ou seja, embora 0
conhecimento possa ser adquirido por meio de pesquisas, 0 mesmo poderia variar conforme as

habilidades e aptiddes de cada individuo e sua propensdo a correr riscos. Portanto, um individuo
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com maior capacidade de enxergar e de saber aproveitar adequadamente suas habilidades,
poderia levar uma empresa ao sucesso (ACS, 2004 ARENIUS; MINNITI, 2005).

O ato de empreender envolve um processo dindmico no qual novas empresas estdo
comecando uma atividade, empresas existentes estdo crescendo e empresas malsucedidas estdo
se reestruturando internamente ou fechando as portas (FISCHER; NIJKAMP, 2009). Para
Fritsch (2015), o empreendedorismo seria vinculado a formacao de novos negocios capazes de
impulsionar o crescimento por meio do processo de competitividade entre negocios novos e
firmas ja existentes. O empreendedorismo poderia ser atribuido & formag&o de novos negdcios
independentes (conta propria), empresas nascentes ou negdcios ja estabelecidos (ACS, 2004;
ACS, 2006) ou como empresas startups, de alta tecnologia e pequenas empresas (KOSTER;
KAPITSINIS, 2015).

As transformacgdes ocorridas em nivel regional seriam resultado de inovagdes e
transformacgfes provocadas por acgbes empreendedoras (FISCHER; NIJKAMP, 2009).
Identificar regides com alto nivel de empreendedorismo e regides com baixo nivel passou a ser
importante para melhorar a economia dessas regifes e também para a elaboracdo de medidas
politicas de incentivo a essas empresas. Alguns aspectos que podem explicar as diferencas
regionais no empreendedorismo seria a oferta (disponibilidade do individuo em querer abrir
uma empresa), demanda (necessidade de novos negdcios na regiao) e 0s aspectos institucionais
(condicbes do ambiente favoraveis a atividade empreendedora) (KOSTER; KAPITSINIS,
2015). A percepcéo que os individuos possuem sobre o contexto local é considerada uma forte
influéncia sobre a decisdo de iniciar uma atividade empreendedora. Essa percepgdo estaria
relacionada aos proprios aspectos econémicos e de infraestrutura interna promovidos pelo meio
urbano (AUDRETSCH; BELITSKI, 2017). Ou seja, uma infraestrutura urbana suficiente deve
incluir condi¢des sociais favoraveis como acesso a moradias adequadas, educacgdo, salde e
trabalho, lazer e renda.

Por outro lado, tais aspectos apontam que a prépria e eventual dicotomia urbana-rural é
considerada um fator importante para as atividades empreendedoras. As evidéncias de que o
meio rural influencia nas taxas de empreendedorismo foram poucas vezes atestadas. As grandes
areas urbanas parecem lucrar mais do que areas rurais. O tamanho do mercado potencial urbano
o coloca como uma vantagem comparativa substancial de grandes areas urbanas sobre areas
rurais no mesmo pais (BOSMA; STERNBERG, 2014).

Nessa variante, autores como Valliere e Peterson (2009) sugeriram que paises
subdesenvolvidos e emergentes apresentam um tipo especifico de empreendedorismo que nédo

absorve as vantagens do conhecimento e, portanto, sdo conhecidos como empreendedores de
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necessidade. Segundo os autores, empreendedores de necessidade sdo aqueles que iniciam um
negocio porque todas as outras opcdes de trabalho se tornaram insatisfatorias ou deixaram de
existir. Esse tipo de empreendedor surge como forma de garantir a subsisténcia ou reduzir o
desemprego. Desse modo, existe um limite para que empreendedores tenham acesso a economia
formal, que por sua vez limita sua contribuicdo para o crescimento das regides.

Segundo Bosma e Sternberg (2014) e Beaudry e Schiffauerova (2009) o
empreendedorismo de necessidade pode se associar a regides altamente especializadas ao passo
que o empreendedorismo de oportunidade seria vinculado a regides diversificadas. Nesse
sentido, o empreendedorismo de necessidade surgiria em fungdo ao baixo dinamismo
provocado pela especializacdo produtiva ou pela menor flexibilidade das regides
especializadas. Esses ambientes dificultariam a formacdo de novas empresas ou entrada de
novos empreendedores. A formacdo de novos empreendimentos poderia, no entanto, ocorrer
em tal ambiente como um empreendedorismo de necessidade, ndo menos importante para a
economia local.

O projeto Global Entrepreneurship Monitor (GEM) também avalia 0 empreendedorismo
em termos de necessidade, distinguindo-o do empreendedorismo que é baseado no
reconhecimento de uma oportunidade de negécios (STEL; CARREE; THURIK, 2005).
Segundo o GEM, o empreendedorismo pode ser mensurado em termos de variaveis de
motivacdo. O GEM calcula a taxa de empreendedorismo como a taxa de Atividade
Empreendedora Total (TEA), que mede a quantidade relativa de empreendedores e
proprietarios de empresas jovens em varios paises. Os estudos do GEM sinalizaram que 0s
paises ndo apenas diferem acentuadamente em termos do numero de novos empreendimentos
criados, mas também em termos da propor¢do entre o empreendedorismo de oportunidade e
necessidade (KOSTER; KAPITSINIS, 2015). Assim, autores como Acs (2006) e Barros e
Pereira (2008) encontraram o empreendedorismo por necessidade® como alternativa para o
desemprego em paises em desenvolvimento. Todavia, esse tipo de empreendedorismo se
mostrou pouco dindmico na geracao de crescimento das economias desses paises.

A falta de infraestrutura e outros bens publicos também pode ser um fator determinante.
A pobreza e a falta de desenvolvimento que limitam o potencial da economia também
dificultam a disseminacdo de atividades empreendedoras. Entender as relagbes de influéncia

entre empreendedorismo e desenvolvimento urbano, poderiam elucidar esses conflitos sobre os

® Segundo o Relatério Executivo GEM 2017 produzido pela equipe do IBQP com o apoio do SEBRAE, o
empreendedor por necessidade é aquele que afirma ter iniciado o negdcio pela auséncia de alternativas para a
geracgdo de ocupacdo e renda.
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fatores determinantes das atividades empreendedoras. Bruton, Ketchen Jr. e Ireland (2013)
destacaram o numero reduzido ou insignificante de estudos que relacionam empreendedorismo
e taxas de pobreza. Segundo os autores, 0 empreendedorismo teria potencial como alternativa
para reducdo da pobreza e que mais estudos nessa area poderiam evidenciar tal assertiva.

Outra questdo importante nas pesquisas de empreendedorismo e que precisam ser
destacadas sdo as diferencas de género entre homens e mulheres empreendedoras. Existe uma
nocado crescente de que, por inumeras razdes, as mulheres enfrentam diferentes oportunidades
e restricOes para empreender e que essas consideracOes afetam sua participagdo e desempenho
nessas atividades (OLIVEIRA, 2018). A percepc¢do das mulheres sobre o empreendedorismo é
bastante diferente da percepcdo dos homens, o que as leva a um empreendedorismo mais
tradicionalista (ARROYO; FUENTES; JIMENEZ, 2016).

No Brasil, segundo o relatério executivo sobre empreendedorismo, promovido pelo
GEM, a taxa de empreendedorismo em 2019 foi de 38,7%. De acordo com o relatério estimou-
se que 53,5 milhdes de pessoas estdo a frente de uma atividade empreendedora. Mais de 90%
dos empreendedores brasileiros criaram seus negécios para a atender a demanda local, da
propria cidade em que residem. Isso significa que o empreendedorismo brasileiro € um
fendmeno eminentemente voltado para o mercado interno e que pode vir a desempenhar grande
papel na melhoria das condic¢des urbanas e no padréo de vida da populacéo.

Em termos conceituais, 0 empreendedorismo também passou a ser abordado como uma
atividade de oportunidade ou de necessidade, sendo esta Gltima uma alternativa ao desemprego
em regides subdesenvolvidas. Evidéncias foram encontradas de que o desemprego leva ao
trabalho por conta prépria (ACS, 2006). Assim, o trabalho por conta propria passou a ser
usualmente empregado como uma referéncia para a atividade empreendedora.

Empresa de pequeno porte e locais tem sido relacionadas ao sinonimo de
empreendedorismo no Brasil. O trabalho por conta prépria também é utilizado como uma
referéncia para a atividade empreendedora. O GEM conceitua o empreendedorismo como
qualquer tentativa de criacdo de um novo negdcio, tanto em termos de atividade autbnoma e
individual, quanto em termos de nova empresa ou a expansdo de um empreendimento existente.
O trabalho por conta propria tem sido mais valorizado como uma escolha ocupacional. Ha
argumentos de que o trabalho por conta propria ndo é mais percebido como subemprego ou
como uma alternativa para mdes e filhos, mas € visto como uma maneira de realizacéo pessoal
e liberdade (CARREE; THURIK, 2010).

A utilizacdo do trabalho por conta propria, como proxy para mensurar a atividade

empreendedora, apresenta algumas limitagdes. Primeiro, os trabalhadores por conta propria
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compreendem uma categoria muito heterogénea de participantes da forca de trabalho com
diferentes niveis de produtividade (STEL; VRIES, 2015). Profissionais liberais somam-se aos
camel0s e artesdos ou a donos de empresas (BARROS, PEREIRA, 2008).

Todavia, por mais que a variavel apresente limitacfes, 0 uso desse conceito se justifica
pela disponibilidade de dados (BLANCHFLOWER, 2000). Essa variavel foi utilizada em
trabalhos como de Carree et.al (2002) e Stel, Wenekeers e Scholman (2014) que testaram a taxa
de trabalho por conta propria como medida de empreendedorismo a influenciar o crescimento
econdmico dos paises da Organizacdo para a Cooperacdo e Desenvolvimento Econdmico
(OCDE). Essa terminologia €, igualmente, utilizada pelo Instituto Brasileiro de Geografia e
Estatistica (IBGE) e remete a pessoas que trabalham sozinhas em seu proprio empreendimento,
com ou sem soOcios. Portanto, essa dissertacdo também utiliza o trabalho por conta prépria como
variavel de referéncia para a atividade empreendedora, uma vez que existem dados disponiveis
para essa variavel nas bases de dados dos censos demograficos. Autores como Almeida,
Valadares e Santana (2017), Barros e Pereira (2008), Oliveira (2018) também utilizaram essa
varidvel em seus modelos de analise entre empreendedorismo e crescimento econdémico

brasileiro.

2.3 Enfoques dos estudos aplicados

2.3.1 Empreendedorismo

Diversos estudos buscam entender e mensurar o papel e os resultados que o
empreendedorismo exerce no funcionamento econdmico seja em nivel local, regional, nacional
ou internacional. H& muitas contradicGes sobre sua efetividade em promover, de fato, o
crescimento e o desenvolvimento econdmico diante do grau de desenvolvimento de cada
economia. A maior parte desses estudos, entretanto, corrobora a ideia de incentivo ao
empreendedorismo. Dentre os autores desses estudos pode-se destacar Acs (2006) que
procurou responder como o empreendedorismo é bom para o crescimento econdmico e Carree
et al. (2007) e Carree e Thurik (2010) que abordaram a relacdo entre empreendedorismo e
crescimento econdmico. Porém, poucos estudos focam na causalidade reversa, ou seja, nos
determinantes que podem influenciar a promocdo de um aumento das atividades
empreendedoras seja em ambito local ou regional.

Segundo Acs (2006), as altas taxas de empreendedorismo estavam relacionadas com um

numero reduzido de empregos formais ou com uma grande burocracia para a formalizagéo de
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novos negadcios. Embora acredite que o empreendedorismo por necessidade (iniciar um negécio
porque vocé foi empurrado para ele) ndo contribua para o crescimento, nem tampouco para o
desenvolvimento econdmico, Acs (2006) sinaliza que ambos os tipos de empreendedorismo séo
necessarios e podem guiar politicas voltadas para esse desenvolvimento. Desse modo, 0 autor
conclui que as politicas de desenvolvimento devem ser diferentes para paises subdesenvolvidos,
em desenvolvimento e desenvolvidos. Nos paises em desenvolvimento, o foco deve ser a
reducdo do empreendedorismo por necessidade, fortalecimento do setor de pequeno e médio
porte e da educacdo desde os anos iniciais. Por outro lado, segundo o autor, para as economias
desenvolvidas o foco muda para o “fortalecimento das Condi¢des da Estrutura Empresarial”,
bem como para atividades voltadas para a alta tecnologia, inovacdo e comercializacdo de
tecnologia. Para o autor, seria necessario encontrar um equilibrio entre as Condi¢6es Gerais da
Estrutura Nacional e as Condigdes da Estrutura Empresarial dos paises. No entanto, o equilibrio
depende da taxa de desenvolvimento econdmico de cada um.

Smith e Chimucheka (2014) discutiram o empreendedorismo, constantemente
negligenciado pela economia classica, e sua relacdo com o crescimento econdmico. Os autores
discutiram também sobre o papel do empreendedor na economia e as possiveis diferencas entre
empresarios e proprietarios de pequenas empresas. Por meio de argumentacdo inteiramente
tedrica, os autores constataram que o empreendedor é aquele voltado ao risco, a busca de
crescimento, lucro e sempre propenso a inovar. Evidenciaram que nem toda pequena empresa
é um empreendimento empreendedor, a menos que tenha como objetivos conquistar novos
mercados e promover a inovagao ou incorporar, em Seus projetos, novos produtos ou novas
maneiras de producdo. “Muitas pequenas empresas geralmente estdo envolvidas apenas no
fornecimento de um produto ou servico estabelecido” (SMITH; CHIMUCHEKA, 2014, p.
161). Contudo, concluem que, independentemente do conceito e da visdo sobre o
empreendedorismo, 0 mesmo €é imprescindivel para a reducdo das taxas de desemprego e da
pobreza e, portanto, para o crescimento econémico de um pais.

A partir de uma revisdo de literatura, Carree e Thurik (2010), também abordaram a
relacdo entre empreendedorismo e crescimento econémico. Para 0s autores, a discussao se
relacionava ao aumento de pequenas empresas, fruto de uma descentralizacéo vertical e de uma
estrutura mais flexivel que reduziu a atencdo das grandes empresas para as pequenas. Dentre
as raz@es sugeridas para 0 aumento da importancia dessas empresas, pode-se destacar a onda
da destruicéo criadora e a reducdo da importancia de economias de escala em varios setores
devido as novas tecnologias. Além de destacar trés tipos de empreendedores — o0 empreendedor

inovador de Schumpeter, o empreendedor movido pelo lucro de Kirzner e o empreendedor
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neoclassico de Knight, citaram a relacdo linear entre a posse de riquezas e a oportunidade de
um individuo ser um empreendedor. Desse modo, os autores concluiram que a relacéo entre a
atividade empreendedora e o crescimento econdmico era embasada em quatro elementos:
deteccdo dos fundamentos microecondémicos do crescimento, com énfase no papel das
externalidades do conhecimento no processo de crescimento, deteccao dos elos existentes entre
meio ao empreendedorismo e 0 progresso econémico; a necessidade de trabalhar a dupla
causalidade existente entre o empreendedorismo e o crescimento econémico e, por fim, a
necessidade de considerar o traco multidisciplinar dessa relacao, além de associar varios niveis
de analise como o nivel individual & empresa e 0s niveis macroecondmicos. Outra constatacdo
dos autores foi a de que paises que tiveram aumento de atividades de empreendedorismo
também tiveram maiores taxas de crescimento econdmico. Essa constatacdo possibilitou
observar a necessidade de se considerar politicas voltadas a promo¢do do empreendedorismo
com vistas a fomentar o crescimento da economia.

Carree et.al. (2007), por sua vez, retomam o estudo de Carree et. al. (2002) estendendo
seu modelo de duas equac0es utilizando uma serie temporal mais longa, 1972 a 2004, para testar
a relacéo entre as taxas de propriedade de empresas legalmente ndo constituidas (trabalho por
conta propria), uma referéncia para empreendedorismo, e o0 crescimento econémico medido
pelo Produto Interno Bruto (PIB) per capita de 23 paises da OCDE em periodos quadrienais.
Para isso 0s autores observaram trés fatos estilizados: as taxas diferiam muitos entre os paises;
existia uma relacdo negativa entre taxa de propriedade de empresas e desenvolvimento
econémico que era muito bem documentada e que a reducgédo da importancia das economias de
escala trouxe uma reversdo dessa tendéncia na parte superior do século passado. Os autores
utilizaram as variaveis: porcentagem da renda do trabalho, taxa de desemprego, PIB per capita
e propriedade de empresas ou trabalho independente, calculada como a porcentagem de
propriedade de empresas (ndo agricolas) em relagdo a forca de trabalho. Os resultados
conclusivos apontaram que, taxas de propriedade de empresas abaixo da taxa natural de
equilibrio ou taxa ideal tém um efeito negativo no crescimento econdmico, mas que o contrario,
ndo se evidencia. Ou seja, taxas acima do equilibrio, ndo afetam negativamente o crescimento
econémico. Existem outros determinantes, além do desenvolvimento econémico dos paises,
que podem influenciar e até mesmo explicar a diferenga entre as taxas reais de propriedades de
empresas e as taxas de equilibrio desses paises.

Nessa variante, Arenius e Minniti (2005) investigaram 0s motivos que levam o0s
individuos a empreender. Utilizaram como varidveis, as caracteristicas demograficas e

econdmicas dos paises (idade, género, educacdo, status ocupacional e renda familiar). Junto a

36



essas, incluiram variaveis perceptivas como propensao a risco dos individuos, suas habilidades,
medo de fracassar, o que permitiu-lhes analisar o empreendedorismo ndo somente como uma
alternativa ao desemprego. O diferencial de seu trabalho foram os dados. Os autores realizaram
0 estudo a partir de dados que forneciam informagGes sobre pessoas iniciando um novo negécio,
ou seja, de empreendedores nascentes. A amostra inclui 28 paises que foram analisados a partir
de um modelo de regressdo logistica binomial. Os autores constataram que a maior propensdo
a empreender estava entre os jovens do sexo masculino e trabalhadores formais empregados.
Também constataram que 0 empreendedorismo estava associado positivamente aos niveis
educacionais e que a relacdo com a renda se apresentava em formato de U. Arenius e Minniti
(2005) concluiram que a adicdo de varidveis perceptivas as variaveis demograficas e
econémicas explicava melhor o empreendedorismo nascente.

J4, sob uma perspectiva um pouco diferente, Arroyo, Fuentes e Jimenez (2016)
investigaram os fatores determinantes da expectativa de alto crescimento em novos
empreendimentos. A analise dos autores se estendeu a fim de identificar o papel do género
(variavel explicativa) dos empreendedores no crescimento dos novos empreendimentos,
avaliando se ele tinha influéncia direta sobre esses determinantes. As hipdteses subjacentes da
pesquisa envolviam: as expectativas das mulheres em relagéo ao crescimento de suas empresas
eram menores do que as dos homens; uma empresa gerenciada por uma equipe tinha grandes
chances de crescer devido aos seus diferentes atributos e habilidades; o acesso a novos
mercados internacionais possibilitava maiores expectativas de crescimento dos
empreendimentos, além de criar mais empregos; maior utilizacdo de recursos tecnoldgicos
também proporcionava maior expectativa de alto crescimento dos novos empreendimentos.

Os autores utilizaram dados do GEM do ano de 2009 para 49 paises, buscando apenas
novos empreendimentos de pequeno e médio porte. Os autores usaram um modelo de regressdes
logisticas binomiais hierarquicas e variaveis de controle (como idade, educacao superior, nivel
de concorréncia) e variaveis organizacionais (inovacao, taxa de exportacdo, uso de tecnologia).
Concluiram que o género esta negativamente relacionado a capacidade dos empreendedores de
ter uma expectativa de alto crescimento para suas empresas e que 0s homens sdo mais dispostos
a almejar o crescimento de seus empreendimentos. Os fatores que motivam a expectativa de
alto crescimento ndo sdo 0s mesmos para as mulheres e os homens empreendedores. Também
atestaram que, para as mulheres, a capacidade de inovacdo ndo influenciava a expectativa de
alto crescimento de seus empreendimentos em virtude do carater mais tradicionalista de seus

negocios.
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Stel, Carree e Thurik (2005) investigaram a influéncia da atividade empreendedora total
(TEA) no crescimento do Produto Interno Bruto (PIB) de 36 paises entre os anos 1999 a 2003
e testaram se ela dependia do nivel de desenvolvimento econémico desses paises. Na analise,
os autores utilizaram como variaveis os dados do crescimento do PIB, a renda per capita, a taxa
de atividade empreendedora total (TEA), criada pelo GEM, e o indice de competitividade do
global (GCI). Os resultados conclusivos dos autores apontaram que a TEA afetava
positivamente 0s paises mais ricos e negativamente 0s paises pobres e que o empreendedorismo
tinha um impacto negativo no crescimento do PIB de paises em desenvolvimento. Além disso,
Stel, Carree e Thurik (2005) justificaram tais resultados alegando a insuficiéncia de grandes
empresas necessarias para o desenvolvimento de economias em crescimento. Outra justificativa
estaria relacionada aos niveis baixos de capital humano dos empreendedores dos paises pobres
quando comparados aos niveis dos empreendedores dos paises ricos. De acordo com os autores,
empreendedores de baixo capital humano seriam mais produtivos se fossem assalariados de
grandes empresas ao invés de tocarem seus pequenos negdcios, nao negando a importancia do
empreendedorismo para 0s paises.

Dos trabalhas apresentados, Audretsch e Belitski (2017) se destacaram ao desenvolver
um modelo com vistas a capturar fatores sistémicos regionais e locais para melhor entender e
explicar as variagdes na atividade empreendedora (proporcao de start-ups) em 70 cidades
europeias. Para tanto, utilizaram dois métodos, a saber, analise fatorial exploratoria e
modelagem de equacdes estruturais (SEM) para sistemas regionais de empreendedorismo,
usando as pesquisas de percepcdo individual do Eurostat e do indice Regional de
empreendedorismo e desenvolvimento regional (REDI). Sua hip6tese era de que as percepcdes
dos individuos sobre o contexto local tinham forte influéncia em sua decisdo de iniciar uma
atividade empreendedora. Os autores, inicialmente, aplicaram o modelo de andlise fatorial e
identificaram seis variaveis latentes que agrupavam as variaveis de percepcao em infraestrutura.
Ao aplicar o modelo SEM, verificaram que apenas 4 das varidveis latentes permitiam um
melhor ajuste do modelo: cultura e norma (seguranga para empreender), infraestrutura e
instalacdes (condigdes de transporte, espaco verde, cidade limpa), instituicdes formais (servicos
de administrac@o publica eficiente) e acesso a conectividade e internet. Portanto, apenas essas
condicBes, associadas a varidvel REDI (variavel de controle), estabeleciam as condicGes
estruturais relacionadas ao aumento das atividades empreendedoras nas cidades europeias.

Por fim, Valliere e Peterson (2009) investigaram os efeitos do empreendedorismo em
paises emergentes e desenvolvidos. Utilizaram dados de 44 paises, inclusive Brasil (na lista dos

emergentes) para 0s anos 2004 e 2005 com base nos dados do GEM. Os autores estenderam o
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modelo de crescimento de Wong, Ho e Autio (2005) e procuraram identificar se os diferentes
tipos de empreendedorismo (i.e. necessidade, oportunidade e de alta expectativa de
oportunidade) demonstravam efeitos diferentes no crescimento econémico desses paises,
medido pelo PIB. Os autores utilizaram dados do préprio GEM para identificar os tipos de
empreendedorismo e dos Relatorios de Competitividade Global (GCR), elencando variaveis
representativas de trés teorias de crescimento econémico (Nova Geografia Econdmica, Teoria
do Crescimento Endogeno e Sistemas Nacionais de Inovacéo) as quais foram agrupadas em trés
componentes pela anélise de componentes principais. Os autores empregaram, entdo, o modelo
de regressdo hierarquico e encontraram resultados semelhantes aos descritos por Stel, Carree e
Thurik (2005) e Acs (2006) de que em paises emergentes 0 empreendedorismo de necessidade
é predominante e ndo contribui para o crescimento econdémico, ja 0 empreendedorismo de alta
expectativa € indiferente entre paises desenvolvidos e em desenvolvimento e tem significativa
Importancia para o crescimento do produto interno bruto.

No Brasil, as pesquisas aplicadas sobre os efeitos do empreendedorismo sdo incipientes
e estdo em uma trajetoria crescente nos ultimos anos. Por exemplo, Aradjo et al. (2018)
analisaram a importancia das Micro e Pequenas Empresas (MPE’s) para a geragdo de massa
salarial na Regido Metropolitana do Cariri (RMC), localizada no sul do Estado do Ceard, no
periodo de 2001 a 2010. A anélise foi feita por nivel de empresa e setor de atividade (industria,
comércio e servigos) e 0s autores buscaram verificar, também, se havia desigualdade de renda
per capita na regido em relacdo ao porte e setor das atividades. Araujo et al. (2018) procuraram
destacar as Micro ¢ Pequenas Empresas (MPE’s) como variavel representativa do aumento da
taxa de empreendedorismo no Brasil, pois, segundo dados do GEM, muitos empreendimentos
sdo de necessidade, dada a falta de postos de trabalho e 0 aumento do desemprego. Entretanto,
0s autores constataram que, apesar da importancia das MPE’s para a geracdao de massa salarial
e para 0 crescimento econdmico da RMC, essas empresas ainda sofrem pela pressédo da
concorréncia com as grandes empresas. Nesse sentido, os autores constataram a necessidade de
politicas voltadas para esses pequenos empreendimentos de modo a permanecerem no mercado.

Ja Miranda (2019) analisou a influéncia das Micro e Pequenas Empresas (MPE’s) no
desenvolvimento econdémico do municipio de Cuiabd- MT no periodo de 2014 a 2017 com o
objetivo de buscar politicas direcionadas para sua permanéncia no mercado. De acordo com a
autora, 0s pequenos negdcios se associam a ideia de empreendedorismo, pois sua permanéncia
no mercado depende da constante busca por inovagédo por parte de seus gestores. Assim, para
verificar a influéncia desses pequenos empreendimentos, Miranda (2019) analisou a

participacdo da Receita Tributaria e do Simples Nacional na receita municipal e no Imposto
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sobre Servicos (ISS), respectivamente. Constatou-se que, apesar de serem importantes para a
economia local e para a geracdo de empregos e renda, as MPE’S ndo eram a principal fonte de
arrecadagdo do municipio.

Fontenele (2010) testou a taxa de empreendedorismo total (TEA) medida pelo GEM. O
autor pretendia identificar quais das varidveis possuia maior relevancia na explicacdo do
empreendedorismo e qual sua relacdo com o crescimento econdmico e a competitividade.
Ainda, em carater exploratorio, investigou a influéncia da renda per capita e outras variaveis
(e.g. educacdo, infraestrutura, nivel de endividamento, inflacdo, contas publicas), bem como o
indice de Competitividade Global (GCI) no TEA dos paises do GEM. O propdsito do autor foi
identificar quais das variaveis tinha maior correlagdo com o empreendedorismo e porque havia
diferenca entre os paises. Para tanto, o estudo aplicou um modelo de regresséo linear multipla
para 64 paises no ano de 2007 e testou a influéncia do PIB e do GCI na taxa de
empreendedorismo total. Os principais resultados indicaram que paises em desenvolvimento,
como o Brasil, apresentavam elevadas taxas do TEA e de empreendedorismo de necessidade e
que as taxas oscilavam entre os paises desenvolvidos constatando que a renda per capita tinha
pouca influéncia nas taxas de empreendedorismo. Os resultados também apontaram que que 0s
indices de competitividade ndo promoviam o empreendedorismo nos paises de baixa renda e
de modo limitado nos paises de alta renda per capita.

Similarmente, Fontenele, Sousa e Lima (2011) investigaram a influéncia das variaveis
renda per capita, salde, educacdo primaria, educacdo superior e treinamento, tecnologia e
sofisticacdo dos negocios, nas diferencas da taxa de empreendedorismo total entre 0s paises
participantes do BRICS (Brasil, Russia, india, China e Africa do Sul). Aplicaram uma analise
estatistica multivariada, composta pela regressao linear multipla, por meio de dois modelos
entre os anos de 2006 a 2010. No modelo | empregaram o valor geral do indice de
Competitividade Global (GCI) (overall index) como proxy para os indicadores de
competitividade, e no modelo I, os doze indicadores formadores do GCI. Em uma analise
exploratdria, os autores identificaram a influéncia da renda per capita e das variaveis macro e
microeconémicas do GCI no TEA dos paises do BRICS. Os autores tinham como hipoteses
uma relagdo inversa entre a taxa de empreendedorismo total (TEA) medida pelo GEM e a renda
per capita dos 5 paises. Os paises de baixa renda deveriam apresentar maior taxa de
empreendedorismo, considerado como empreendedorismo de necessidade. Outra hipétese seria
uma relacdo positiva entre os doze pilares do GCIl e o TEA, e por fim, acreditavam que 0s paises
com renda superior a US$30.000 teriam como empreendedorismo dominante, o de

oportunidade. Os resultados apontaram que apenas 25% da taxa de empreendedorismo era
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explicada pela renda per capita e pelo GCI nesses paises, embora tenham confirmado a primeira
e a segunda hipotese. Os resultados do modelo Il demonstraram que ndo houve influéncia da
varidvel de investimento em tecnologia sobre o TEA e corroboraram a hipdtese do
empreendedorismo de necessidade nos paises de baixa renda em razdo do resultado da
correlacdo negativa entre taxa de empreendedorismo e educacédo superior e treinamento.

Ja Barros e Pereira (2008) avaliaram se as diferentes taxas de empreendedorismo das
regibes brasileiras afetavam o desempenho econémico. Especificamente analisaram o
crescimento econémico medido pelo PIB e a taxa de desemprego dos 853 municipios de Minas
Gerais entre os anos 2000 e 2003. Os autores utilizaram um modelo de regressdo mdaltipla.
Apresentaram como hip6tese a relacdo inversa entre empreendedorismo e desemprego e 0
impacto negativo do primeiro sobre o crescimento econémico. O motivo seria a maior presenca
do empreendedorismo de necessidade no Brasil. Como varidveis explicativas utilizaram o
namero de trabalhadores por conta prépria, taxa de crescimento do PIB e renda per capita.

Diante dos resultados dos modelos, 0s autores constataram que municipios com maior
numero de trabalhadores por conta prépria tinham menor taxa de desemprego. Municipios com
maior crescimento econdmico, possuiam baixa atividade empreendedora. A justificativa dos
autores diante dos resultados estava condicionada ao grande nimero de empreendedorismo por
necessidade existente no Brasil e pelo pouco dinamismo que esse tipo de empreendedorismo
gera para a economia. No entanto, ressaltaram que a variavel utilizada para medir a evolucéo
do PIB municipal poderia estar subestimando o valor adicionado do trabalho por conta propria,
uma vez que essa variavel é de dificil obtencdo. Isso explicaria o impacto negativo do
empreendedorismo sobre o crescimento econémico.

Por seu turno, Nogami, Medeiros e Faia (2014) analisaram o avanco da atividade
empreendedora no Brasil e sua relagdo com o crescimento econdémico, utilizando os relatorios
do Global Intrapreneurship Monitor (GEM) para os anos 2000 a 2013. Para os autores, a
atividade empreendedora se desenvolve com maior éxito em paises desenvolvidos e ricos,
porém exerce um papel fundamental para o crescimento econdmico e social de paises
emergentes como o Brasil. Com base nos relatorios, os autores identificaram que o Brasil
esteve, em todos 0s anos, entre 0s paises com maior taxa de empreendedorismo e que as
mulheres brasileiras também tém forte participacdo nessa taxa em relacdo aos outros paises
investigados pelo GEM. Ainda puderam observar que a atividade empreendedora no Brasil é
representada por micro e pequenas empresas. Também verificaram que, apesar de nos primeiros
relatorios, o empreendedorismo por necessidade ser predominante, nos ultimos anos, o

empreendedorismo por oportunidade passou a prevalecer. 1sso, porém nao se aplica as mulheres
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empreendedoras que continuaram a apontar, segundo os dados, um empreendedorismo por
necessidade para complementacao de renda, em alguns casos. Outro fato constatado foi 0 baixo
nivel de escolaridade dos empreendedores que corrobora pelo predominio de um
empreendedorismo pouco voltado para a inovagao no pais. Por fim, no que diz respeito a relagdo
entre crescimento econdmico e empreendedorismo, os autores afirmaram ndo ter nenhuma
resposta conclusiva. Tanto uma economia em alto crescimento quanto outra em desaceleracao,
propicia a atividade empreendedora, cada uma por motivos diferentes, oportunidade ou
necessidade.

Nogami e Machado (2011) também analisaram, como Fontenele, Sousa e Lima (2011),
os paises de mercado emergente, BRIC, como excecdo da Africa do Sul entre os anos 2000 a
2010. Os autores constataram a inexisténcia de uma relacao direta entre crescimento econémico
e empreendedorismo. Por meio de analise de correlacdo entre a taxa de atividade
empreendedora (TEA) medida pelo GEM, PIB e o Indice de Desenvolvimento Humano (IDH)
do Brasil, Russia, india e China, os autores identificaram apenas uma correlagdo moderada
entre TEA e IDH para a China. A anélise de correlacéo entre PIB e TEA ndo mostrou correlacédo
forte entre crescimento econdmico e empreendedorismo para nenhum dos quatro paises. No
entanto constataram que tanto os paises pobres quanto paises ricos influenciam positivamente
a atividade empreendedora. Além disso, sugeriram que a inclusdo de outras variaveis ou 0 Uso
de outras analises estatisticas, utilizadas em conjunto, poderia trazer conclusdes mais sélidas a
respeito da relacéo entre empreendedorismo, crescimento e desenvolvimento econdmico.

Por sua vez, Oliveira (2018) investigou o empreendedorismo de necessidade e de
oportunidade e como 0 mesmo responde as condi¢bes econdmicas (ciclos econdmicos). Para o
estudo utilizou dados da Pesquisa Mensal do Emprego para os anos 2002 a 2015 das 6 principais
regides metropolitanas brasileiras e modelo de painel. Segundo o autor, o empreendedorismo,
definido pelo trabalho por conta propria e empregador, responde de forma diferente a taxa de
desemprego de acordo com a situacdo de empregabilidade e a regido em que vive. A principal
variavel explicativa do modelo foi a taxa de desemprego. O autor encontrou como resultado
que o empreendedor de conta propria responde aos choques econdémicos por enxergar uma
oportunidade de negocio, o que néo foi verificado para o0 empreendedor do tipo empregador.

Ja Hoher, de Lima e Fochezatto (2018) testaram a hip6tese de que regides do estado do
Rio Grande do Sul com elevadas condi¢Oes urbanas eram mais propicias ao empreendedorismo.
Na analise utilizaram dados do Censo de 2010, empregando como variaveis explicativas taxa
de urbanizacéo e os indicadores socioeconémicos, educacao e renda per capita aplicados ao

modelo de econometria espacial. Os resultados conclusivos corroboram a hipétese testada,
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demonstrando que os municipios com renda elevada e altos niveis de educacéo e urbanizacao
apresentavam-se mais propensas a serem empreendedoras. Ademais, os resultados apontaram
que o tipo de empreendedorismo predominante no estado gatcho era o de oportunidade.

Por fim, como observado, os estudos supracitados (Quadrol) abordam os impactos e
relacbes do empreendedorismo com dois enfoques. Primeiro, alguns deles sdo trabalhos de
cunho tedrico com revisdo de literatura objetivando identificar os impactos do
empreendedorismo sobre o crescimento e desenvolvimento econémico dos paises. Os autores
partem da premissa de que quanto mais atividade empreendedora houver, melhor seria o
desempenho das economias e menores as taxas de desemprego. Outros trabalhos, fizeram uso
de modelagens quantitativas como dados em painel ou regressdo logistica binomial. As
variaveis empregadas nos modelos se relacionam a fatores macro e microeconémicos como
variacdo do PIB, taxa de inovacdo, nivel de endividamento, taxa de desemprego, nivel
educacional e algumas variaveis de infraestrutura. Entretanto, estes trabalhos direcionaram suas

analises para o nivel nacional ou para regides especificas.

Quadro 1- Trabalhos empiricos sobre 0 empreendedorismo

Autores Método Objetivos Principais resultados e conclusdes

. . Discutir o papel dos empreendedores na O empreendedorismo é imprescindivel para a
Smith e Chimucheka L . . . . .
Revisdo de literatura  economia e sua relagdo com crescimento reducdo de taxas de pobreza e desemprego e para

(2014) . i . ;

econdmico. o crescimento econdmico dos paises.
. B o Dupla causalidade entre empreendedorismo e
) Explicar a relacdo entre a atividade . .
Carree e Thurik . . . crescimento econdmico. Paises com aumento da
Revisdo de literatura  empreendedora e o crescimento (macro) o _ )

(2010) . atividade empreendedora tiveram maiores taxas

econdmico.

de crescimento econdmico.

. Verificar a relagéo entre empreendedorismo e As taxas de empreendedorismo tém efeito
Carree et. al. (2007) Modelo econométrico . . . . .
desenvolvimento econémico negativo sobre o crescimento econdmico.

Paises em desenvolvimento e desenvolvidos tém
. . Responder como o empreendedorismo é bom tipos diferentes de empreendedorismo. Paises
Acs (2006) Reviséo de literatura ) o . . "
para o crescimento econémico subdesenvolvidos necessitam de politicas para a

reducéo do empreendedorismo de necessidade.

. o B o . . A adigo de varidveis de percepcdo a variaveis
Arenius e Minniti Regresséo logistica Investigar os motivos que levam os . .
demogréficas e econdmicas melhoram a

(2005) binomial individuos a empreender. L .
explicagdo do empreendedorismo nascente.
3 - Investigara influéncia do género e os fatores L
Arroyo, Fuentese  Regressdo logistica ) ) Os fatores que levam a empreender séo diferentes
. L determinantes da expectativa de alto
Jimenez (2016) binomial hierarquica para homens e mulheres.

crescimento em novos empreendimentos.

. Investigar se a atividade empreendedora total A TEA influencia positi vamente os paises ricos e
Stel, Carree e Thurik . . . . . . .
(2005) Modelo econométrico (TEA) influencia o crescimento do PIB dos  impactava negativamente o crescimento do PIB

paises. de paises em desenvolvimento.

o Desenvolver um modelo que captura fatores  Contextos socioecondmicos, informacionais e
Audretsch e Belitski

(2017) Anélise multivariada  sistémicos regionais e locais na explicagdo  institucionais em uma cidade tem um forte

das variacOes na atividade empreendedora.  impacto em uma decisdo | de iniciar um negécio.
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Continuacao

Valliere e Peterson
(2009)

Andlise multivariada e

Regressdo Hierarquica

Verificar a relagéo entre os tipos de
empreendedorismo e crescimento econdmico

de paises emergentes e desenvolvidos.

Paises emergentes e desenvolvidos apresentam
tipos diferentes de empreendedorismo que podem
contribuir ou ndo para o seu crescimento

econdmico.

Araujo et.al. (2018)

Estatisticas descritivas

Analisar a importancia das MPE’s para a

geracdo de massa salarial na RM do Cariri-

CE

As MPE’s do setor de servigos e comércio sdo
importantes para a geracdo de massa salarial da

regido.

Miranda (2019)

Estatisticas descritivas

Analisar a influéncia das MPE’s no

desenvolvimento econémico de Cuiaba-MT.

Apesar As MPE’s de apresentamrem uma
consideravel relevancia para a economia local,
mas nédo sdo ndo se pode assegurar que

representam a principal fonte de arrecadacéo.

Fontenele (2010)

Modelo econométrico

Analisar aTEA e avaliar quais as variaveis de
maior relevancia na explica¢do do
empreendedorismo e sua relagdo com

empreendedorismo e competitividade.

Paises em desenvolvimento apresentavam
elevadas taxas de TEA e de empreendedorismo de

necessidade.

Fontenele, Souza e
Lima (2011)

Andlise Multivariada

Investigar, a influéncia de variaveis macro e
microecondmicas definidas no Global
Competitiveness Index nas Taxas de

Empreendedorismo Total dos paises

participantes do BRICS.

Associacdo negativa entre a os niveis de renda
dos paises e a taxa de empreendedorismo., bem
como da taxa de educagéo superior. Verificou-se
que Ppaises em desenvolvimento apresentam

empreendedorismo de necessidade.

Barros e Pereira
(2008)

Modelo econométrico

Auvaliar se as diferentes taxas de
empreendedorismo afetam crescimento do

PIB e desemprego dos municipios de MG.

Trade off entre empreendedorismo e crescimento

econdmico e taxa de desemprego.

Nogami, Medeiros e
Faia (2014)

Revisdo de literatura e

estatisticas descritivas

Investigar a evolucéo da atividade

empreendedora no Brasil, com base nos

relatérios do GEM.

O Brasil se caracteriza por altas taxas de
empreendedorismo, baixo indice de inovacéo e de

escolaridade dos empreendedores.

Nogami e Machado
(2011)

Estatisticas descritivas

e andlise de correlacdo

Discutir a relagdo da a

Atividade empreendedora com o crescimento

econdémico.

Paises pobres e ricos influenciam positivamente a
atividade empreendedora e que néo ha correlagao

entre com o crescimento econdmico

Oliveira (2018)

Modelo econométrico

Analisar o empreendedorismo de

oportunidade e necessidade frente aos ciclos

econdmicos

Empreendedorismo por conta propria responde a
choques econdmicos porque enxergam uma

oportunidade de negdcios.

Haher, de Lima e
Fochezatto (2018)

Econometria espacial

Testar a hip6tese de que regides galichas com
altas condigBes urbanas apresentam maiores

taxas de empreendedorismo.

Regides galichas com maiores taxas de
urbanizagdo, renda per capita e educacdo eram

mais favoraveis ao empreendedorismo.

Fonte: elaborado pela autora.

Esta pesquisa apresenta duas diferengas centrais em relacdo aos estudos supracitados.

Primeiro ao aplicar trés técnicas de analise multivariada que, em conjunto, possibilitam

encontrar padrfes de associacdo entre as condi¢Oes urbanas e o empreendedorismo dos

municipios brasileiros, bem como padrdes de associagdo entre 0s municipios quanto ao seu

desenvolvimento nas dimensdes citadas. A analise fatorial viabiliza a criagdo de indicadores

sintéticos de condicGes urbanas que permite verificar como as varidveis estdo associadas na

caracterizagdo dos municipios (a proxima secdo evidencia a importancia da construcdo e
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aplicacdo de indicadores sintéticos). Ja a técnica QCA, utiliza esses indicadores de condicGes
urbanas para associa-los as taxas de empreendedorismo. A vantagem do QCA em relacdo aos
modelos de regressdo tradicionais € a possibilidade de caminhos distintos poderem levar ao
mesmo resultado e ao mesmo tempo. Um modelo de regressao tradicional apresentaria apenas
um caminho teorico ignorando padrdes especificos e distintos das condi¢Ges urbanas
(RAGIN,1987). Além disso, € possivel contemplar simultaneamente mdaltiplos niveis de
agregacao (modelo multinivel).

Segundo, ao fazer uma andlise da relacéo entre empreendedorismo e municipios, ou seja,
a nivel urbano. A analise objetiva encontrar multiplas relagcbes entre as atividades
empreendedoras e as condi¢des urbanas dos municipios ao empregar variaveis que relacionem
o desenvolvimento deles em dimensdes: habitacional, de infraestrutura e socioeconémicas. O
Quadro 1 sintetiza os estudos empiricos apresentados relacionados ao empreendedorismo. Em
seguida, a préxima subsecdo apresenta evidéncias de trabalhos aplicados que analisaram o
crescimento urbano por meio da elaboracdo de indicadores e indices capazes de medir a

qualidade desse crescimento e beneficios para a populacéo urbana.

2.3.2 Importéncia dos indicadores urbanos

O uso de indicadores tém sido, frequentemente, empregados em estudos sobre economia
urbana. Entretanto, a literatura pouco tem discutido a relagdo desses indicadores como
condigcdes para o desenvolvimento do empreendedorismo. Audretsch e Belitski (2017)
apontaram a importancia de indicadores, os quais eles chamaram de condicdes estruturais
ecossistémicas. Segundo os autores a pesquisa sobre atividade empreendedora deve levar em
conta o comportamento individual dos empreendedores incorporados a um contexto local.

Na literatura, os diversos indicadores tém sido elaborados com intuito de explicar o
desenvolvimento urbano e suas caracteristicas que possam evidenciar melhor qualidade de vida
para a populacdo. A elaboracdo desses indicadores e indices permite uma analise da realidade
sobre diferentes dimensdes podendo vir a auxiliar na tomada de decis6es sobre politicas urbanas
em diversos campos (MENEZES; POSSAMAI, 2015), aléem de poder expressar a efetiva
diversidade do pais (BARBOSA; MACEDO, 2020). Nesse sentido, 0 objetivo dessa se¢do é
demonstrar a importancia da elaboragéo de indicadores e indices que possam mensurar aspectos
de desenvolvimento urbano que possam se associar a presenca de atividade empreendedora nos

municipios brasileiros.
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A preocupacdo com os indicadores que mecam as condi¢cdes urbanas, sobretudo a
qualidade de vida, se justifica sobre dois aspectos. Em primeiro lugar pelo importante papel que
0s centros urbanos adquiriram tanto em termos econdmicos quanto politicos nos quais se
tornaram espacgos de geracdo de riquezas, emprego e, sobretudo, inovacgdo. Por outro lado,
devido a esses espacos urbanos apresentarem aspectos negativos associados a intensa densidade
populacional e aglomerac6es urbanas que influenciam a qualidade dos ambientes urbanos em
termos de infraestrutura e aspectos ambientais (MORAES, 2008).

Quaisquer que sejam as andlises as quais estejam relacionados, os indicadores
habitualmente usados, principalmente para avaliar a estrutura do meio urbano, sdo em boa parte
similares, como os indicadores que medem a qualidade de abastecimento de agua e esgoto dos
municipios (MORAES, 2008). De fato, os indicadores urbanos atuais deixaram de ter
exclusivamente a abordagem sobre aspectos econdmicos e passaram a levar em conta 0s
aspectos sociais e ambientais em virtude das enormes desigualdades sociais percebidas nos
municipios (NAHAS, et.al., 2006). Segundo Hoher, de Lima e Fochezatto (2018), a
identificacdo dos fatores que fortalecem a cultura empreendedora, em um determinado local,
sdo importantes. Entretanto, o entendimento acerca de indicadores usuais da relacdo dos
servigos urbanos como fonte de tomada de decisdo empreendedora for raramente testado.

Sob essa perspectiva, Martins e Candido (2013) propuseram uma gama de indicadores
para auxiliar na identificacdo dos problemas do espaco urbano. Os autores se basearam no
modelo de matrizes discursivas de Acselrad (2009) para propor um conjunto de 32 indicadores
distribuidos em sete dimensdes. Esses indicadores foram propostos com a finalidade de avaliar
desde a eficiéncias das politicas urbanas adotadas até os aspectos sustentaveis e de
infraestrutura urbana como acesso a condi¢des de moradia adequada, acesso a abastecimento
de agua e esgoto, acesso a servigos de salde, de educacdo basica, entre outros.

Nesse sentido, Nirazawa e Oliveira (2018) propuseram, em seu estudo, selecionar
varidveis para elaborar um indice de saneamento basico para 0s municipios paulistas com a
finalidade de gerar informacdes para a administracdo publica. Os autores utilizaram dados do
Sistema Nacional de Informacgdes sobre Saneamento Municipal (SNIS) e selecionaram 92
variaveis relativas a informacdes sobre abastecimento de 4gua e esgoto adequados. Os autores
primeiramente, utilizaram a andlise fatorial exploratéria para extrair os fatores que
representassem a estrutura das variaveis e para gerar o indice de saneamento basico usaram 0s
escores fatoriais extraidos da analise fatorial.

J&Morais, Sobreira e de Lima (2018) propuseram o indice de Infraestrutura Urbana (11U).

Os autores buscaram os fatores relativos ao desenvolvimento urbano das microrregides
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brasileiras e padrdes dessas regides quanto ao seu desenvolvimento em relacao a infraestrutura
urbana. Os autores fizeram um levantamento da evolugdo dos indicadores urbanos Brasil e
ressaltaram que, dentre todos, sua abordagem se aproximava mais do indice de Bem-Estar
Urbano (IBEU). Desse modo, selecionaram um conjunto de 20 variaveis referentes a: educacao,
trabalho formal, existéncia de energia elétrica, presenca de saneamento basico (esgotamento
sanitario, &gua encanada, destinacdo correta do lixo), de infraestrutura fisica urbana (meio-fio,
calcada, bueiro, arborizacdo, rampa de acesso) e de saude. Por meio da analise fatorial,
selecionaram cinco fatores que explicavam a variabilidades das caracteristicas das variaveis e
pelos escores fatoriais desses fatores construiram o indice de infraestrutura urbana pelo qual foi
possivel ordenar as microrregides brasileiras quanto ao grau de infraestrutura urbana.

Barbosa e Macedo (2020), por sua vez, elaboraram um indice de desenvolvimento urbano
sustentavel. O objetivo dos autores, com esse estudo, era analisar os fatores determinantes do
desenvolvimento sustentavel de 141 municipios do Mato Grosso por meio do Indice de
Desenvolvimento Sustentavel Municipal (IDSM) proposto por Martins e Candido (2008) e da
técnica de analise fatorial. Para a finalidade do estudo, o IDSM foi ajustado com a inclusdo de
variaveis ambientais a dimensdo ambiental completando um total de 47 indicadores (por ex.
mortalidade infantil, oferta de servicos basicos de salde, alfabetizacdo, crescimento da
populacdo, densidade demogréafica, renda per capita, participacdo nas eleicGes, acesso ao
sistema de abastecimento de agua, tipo de esgotamento sanitario por domicilio, quantidade de
bibliotecas, quantidade de museus) em seis dimensdes com dados de 2010: aspectos sociais,
demograficos, econémicos, politico-institucionais, ambientais, e culturais. Para extrair 0s
fatores determinantes do desenvolvimento sustentavel dos municipios mato-grossenses,
aplicou-se a analise fatorial com base no IDSM retirando as variaveis que ndo possuiam
informacdes para todos 0s municipios.

A proposta da maior parte desses trabalhos nada mais era do que hierarquizar os
municipios e regides quanto ao seu desenvolvimento frente aos indicadores utilizados e indices
elaborados. A proposta de Melo (2007) ndo foi diferente. A autora buscou analisar o
desenvolvimento dos municipios da regido sudoeste do Parand, estimar um indice de
desenvolvimento, verificar os fatores determinantes desse desenvolvimento e, por fim,
hierarquizar os municipios de acordo com o grau de desenvolvimento. Para gerar o indice, a
autora utilizou a técnica estatistica de andlise fatorial e selecionou 16 variaveis relativas a
indicadores sociais, de saneamento béasico, renda, educagéo e saude.

A parte as propostas de estudos sobre indicadores urbanos no Brasil citadas acima, ha

uma gama de indicadores municipais, regionais e nacionais ja desenvolvidos e que buscam
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avaliar a qualidade de vida e estrutura das diferentes escalas urbanas. Nesse sentido, Nahas et
al. (2006) enumeraram esses indicadores. No estudo realizado, os autores detectaram 46
sistemas de indicadores municipais, entre os anos 1995 e 2004, compostos por 816 indicadores
evidenciando 25 temas diferentes. Desses, 7 se referiam a todos 0s municipios brasileiros e 39
a alguns municipios em particular.

Os autores destacaram o crescente aumento de sistema de indicadores apds o ano de 2000
em virtude da divulgacdo do Censo demografico feito pelo IBGE naquele ano. Um desses
indicadores que merece destaque € o indice de Bem-Estar Urbano (IBEU) criado em 2013 pelo
Instituto Nacional de Ciéncias e Tecnologia por meio do Observatdrio das Metropoles e
calculado paras as regibes metropolitanas brasileiras. Este indice visa captar a qualidade do
bem-estar urbano. O indice esta dividido em cinco dimensdes que abrangem a estrutura urbana,
sendo elas: mobilidade urbana, condi¢cdes ambientais urbanas, condi¢Oes habitacionais,
atendimento de servigos coletivos urbanos e infraestrutura urbana (MORAIS; SOBREIRA; DE
LIMA, 2018). O IBEU tornou-se importante por se importar com aspectos enfrentados pela
populacdo no seu cotidiano que poderiam impactar suas possiveis escolhas nas mais diversas
areas (MENEZES; POSSAMAI, 2015).

Portanto, este trabalho baseia-se em variaveis selecionadas do indice de Bem-Estar
Urbano (IBEU) para captar caracteristicas de infraestrutura urbana dos municipios e criar
indicadores. Contudo, a selecdo de variaveis foi expandida. Para a elaboracdo dos fatores de
condig¢des urbanas foi incluida a dimens&o socioeconémica com indicadores que representem
aspectos econdmicos e sociais da populacdo urbana, a fim de representar as principais
dimens@es dessas condi¢Bes urbanas que se associem ao desenvolvimento dos municipios e 0s
tornem suficientes para o aumento das taxas de empreendedorismo.

O préximo capitulo apresenta a estratégia metodoldgica utilizada, bem como as variaveis

selecionadas para compor nossas dimensdes de desenvolvimento urbano.
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3. METODOLOGIA

Esta se¢do apresenta a estratégia metodoldgica com o uso dos métodos de andlise e a
respectiva base de dados. Em conjunto, as técnicas tém a finalidade de responder os objetivos
da pesquisa de forma satisfatoria quando aplicadas em complementariedade uma a outra.
Primeiramente, aplica-se uma andlise fatorial afim de encontrar fatores que representem as
caracteristicas comuns da base dados. A AF fornece medidas ndo observaveis, subjacentes as
medidas de dimensdes urbanas por conta de suas correlagdes, que refletem fatores comuns de
condi¢des urbanas dos municipios brasileiros. Os fatores latentes extraidos naturalmente da
base de dados, foram utilizados na andlise comparativa qualitativa (QCA) para avaliar as
relagdes teoricas por critério de suficiéncia. Essa técnica tem a finalidade de identificar
multiplos padrdes de associacdes de conjunto amplo de varidveis aleatorias dos municipios
brasileiros. Finalmente, a analise de regressao logistica multinivel é empregada para captar as
relagdes entre as condigdes urbanas e o empreendedorismo nos municipios brasileiros levando
em conta distintos niveis com contextos diferentes. Isso significa que se pode reconhecer que
as caracteristicas urbanas podem moldar o comportamento empreendedor € que esse contexto
pode ndo ser independente para os individuos devido a influéncias como modelos regionais
(BOSMA; STERNBERG, 2014). Outras técnicas de analise ndo permitiriam gerar tais
resultados como condensar um grande niimero de varidveis (AF), identificar multiplos
caminhos de condigdes urbanas considerando padrdes especificos de cada municipio e
diferentes niveis de agregacao que possam influenciar na probabilidade de empreender. Em
linhas gerais, essas questdes justificam a escolha das técnicas que compdem essa estratégia
metodoldgica ao ser possivel analisar distintamente a relacao das diferentes condi¢des urbanas
que se relacionam ao empreendedorismo e quais condi¢gdes aumentam as chances do individuo

empreender.

3.1 Analise fatorial (AF)

A anélise fatorial € uma técnica multivariada utilizada para verificar padrbes para um
grande numero de variaveis, de modo a determinar a possibilidade de condensar suas
informagdes em um conjunto menor de fatores. Nesse estudo, o uso da AF é proposto afim de
resumir as variaveis ou reduzir os dados referentes as caracteristicas de infraestrutura,
habitacionais e socioeconémicas dos municipios brasileiros para o ano de 2010. A condensacao

facilita a compreensdo da relagdo existente entre as variaveis mediante o grau de correlacéo
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existente entre elas (MANLY, 2008). Variaveis altamente correlacionadas podem apresentar
altas cargas nos mesmos fatores.

O emprego da técnica de analise fatorial para elaboragéo de indicadores em estudos sobre
mensuracdo do desenvolvimento e qualidade de vida em areas urbanas tem aumentado
potencialmente. Os fatores encontrados por meio da AF tém a capacidade de refletir as
dimensGes latentes que sintetizam o grupo de varidveis originais das condi¢des urbanas
descritas na base de dados (MATOS; RODRIGUES, 2019).

A técnica, proposta por Spearman em 1904, possibilita agrupar regiGes ou locais em
virtude de suas similaridades e ainda agrupar variaveis com objetivo de tracar padrdes de
variacdo nas caracteristicas (MORAIS; SOBREIRA; DE LIMA, 2016; HADDAD et. al., 1989).
O resumo dessas caracteristicas, por sua vez, depende das cargas fatoriais, ou seja, a
contribuicdo das variaveis para cada fator selecionado (JOHNSON; WICHERN, 2007). A
equacdo 1 representa o modelo da anélise fatorial:

Xi=aj,Fit+aj2 F.+...taikFk+ €; (1)

em que X; é um vetor aleatério (variaveis de dimensdes urbanas’), a; sdo as cargas fatoriais, F
sdo os fatores comuns ndo correlacionados (socioecondmico, infraestrutura domiciliar
habitacional e urbanizacdo dos municipios brasileiros) e e; € um fator de erro ou fator especifico.

O quadrado das cargas fatoriais representa a contribuicéo relativa de cada fator para a
variancia total de uma variavel. A soma das cargas fatoriais ao quadrado é denominada
comunanidade de X; e indica, para cada variavel, a proporcao da variancia total de cada variavel
que é relacionada aos fatores comuns (MANLY, 2008).

A estimacao das cargas dos fatores pode ser feita por meio dos métodos de componentes
principais, fator principal ou maxima verossimilhanca (JOHNSON; WICHERN, 2007). O
método dos componentes principais é o instrumento mais indicado, pois possibilita inferir um
numero pequeno de fatores utilizados como os indicadores que mais influenciam no
desenvolvimento local (MORAIS; SOBREIRA; DE LIMA, 2016). Ademais 0 método de
componentes principais ndo exige a suposi¢do de distribuicdo normal como o método de

méaxima verossimilhanca.

7 Pobreza, alfabetizacdo, esperanca de vida, mortalidade infantil, fecundidade, razdo de dependéncia densidade
demografica, vulnerabilidade social, logaritmo natural da corrente de comércio per capita, logaritmo natural do
valor adicionado da agropecudria per capita, logaritmo natural do valor adicionado da indUstria per capita,
logaritmo natural do valor adicionado do_servico per capita, urbanizagdo, densidade habitacional, tipo de
domicilio, &gua encanada, rede de esgoto energia elétrica, coleta de lixo, iluminacdo, pavimentacao.
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Os fatores estimados pelo método de componentes principais podem ser considerados
como fatores provisorios, pois, geralmente a estrutura inicial das estimativas das cargas fatoriais
pode ser alterada. Testes, como o critério de raiz latente, devem ser feitos para definir os fatores
provisorios. Nesse teste apenas os fatores com raiz latente ou autovalores maiores que 1 séo
considerados. Assim, apds essa estimacdo, € indicado fazer a rotacdo dos fatores. A rotacéo,
por sua vez, propde solucdes fatoriais mais simples e significativas e aperfeicoa a interpretacéo
dos fatores (JOHNSON; WICHERN, 2007). O método de rotacdo varimax € o mais indicado
pois produz solugdes mais praticas que outros modelos rotacionais (MANLY, 2008).

Por fim, alguns testes importantes devem ser feitos para identificar a adequacdo da matriz
de variaveis ao modelo de analise fatorial (JOHNSON; WICHERN, 2007). Assim o critério de
kaiser — Meyer - Olkin (KMO), e o Teste Bartlett Text of Sphericity (esfericidade de Bartlett)
sdo geralmente utilizados. Quanto ao critério de KMO, para que os fatores encontrados na
técnica fatorial possam descrever de forma satisfatdria as variagdes quanto aos dados originais,
o critério de KMO deve possuir nivel de explicacdo superior a 0,5, sendo mais indicado um
modelo com explicacdo acima de 0,8. O teste de esfericidade de Bartlett, por sua vez, testa a
hipétese nula de que a matriz de correlacdo é uma matriz de identidade. Ou seja, o teste avalia
a pressuposicdo de existéncia de correlagdes significativas para, pelo menos, algumas das
variaveis presentes no modelo (HAIR et al., 2014; BARBOSA; MACEDO, 2020).

Por fim, objetivo final da aplicacdo da AF nesse estudo, é estimar o escore fatorial. Os
escores foram utilizados para verificar a presenca de padrbes significativos nos fatores
estimados, que representam diferentes dimensdes do grau de desenvolvimento dos municipios
brasileiros. A estimacdo do escore fatorial, no presente trabalho, ocorre pelo método de
minimos quadrados ponderados proposto por Bartlett, sendo recomendado por Johnson e
Wichern (2007). A expresséao geral do modelo linear € X-p= LF+¢ ou Z= LF+¢. Uma vez que
a variancia especifica, Var(si))= Wi ndo precisa ser idéntica para todas as variaveis,
Bartlett(1937) sugeriu 0 uso do MQP usando como peso a reciproca da matriz W .

ApoOs a estimagdo, os escores sdo empregados na técnica de analise comparativa
qualitativa (QCA) com objetivo de analisar a relacdo da taxa do empreendedorismo com 0s
fatores representativos das variaveis relativas as condi¢des urbanas. Conforme Johnson e
Wichern (2007), a analise fatorial € uma técnica amplamente utilizada em conjunto com outras
técnicas multivariadas, desempenhando um papel Gnico na aplicagdo das técnicas posteriores a
ela. Sua relagdo com a analise comparativa qualitativa e 0 método de regressdo multinivel,
apresentados a seguir, visa permitir uma andlise das dimensdes latentes caracteristicas dos

municipios que mais influenciam as taxas de empreendedorismo urbano.
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3.2 Analise Comparativa Qualitativa (QCA)

A analise comparativa qualitativa (QCA), desenvolvida pelo cientista social americano
Charles Ragin (1987), é uma técnica baseada na teoria de conjuntos e na ldgica formal da
algebra booleana. No presente estudo, a técnica QCA sera empregada para identificar padroes
de associacdes espaciais das condi¢des urbanas dos municipios brasileiros, formados a partir
da analise fatorial, com o comportamento do empreendedorismo. Por meio da QCA sera
possivel encontrar padrées de similaridade entre os municipios que podem levar ao alto
empreendedorismo.

As varidveis podem variar entre 0 (completamente exclusivo) e 1 (completamente
inclusivo) (RIHOUX, 2006). A QCA emprega a logica booleana para examinar a relacdo entre
um resultado e todas as combinacGes binarias de multiplos preditores que levam ao mesmo
resultado. No entanto, os resultados alcancados pela técnica QCA ndo determinam relagdes
causais estritamente, revelam, sim, padrfes de associacbes entre 0s conjuntos que
proporcionam suporte a existéncia dessa causalidade (RIHOUX; RAGIN, 2009; SCHNEIDER,;
WAGEMANN, 2010).

A vantagem do QCA ¢é permitir ao pesquisador encontrar combinac@es distintas de
condigBes causais que, por sua vez, sugerem diferentes caminhos tedricos para certos
resultados. O QCA ainda testa, de maneira explicita e direta, cada combinacdo possivel de
fatores em niveis especificos com um determinado resultado. Os resultados podem ser
interpretados de forma mais clara, tornando 0 QCA uma estratégia analitica potencialmente
mais eficaz para processos tedricos complexos (LONGEST; VAISEY, 2008).

Ao comparar com regressdes tradicionais, a analise pela QCA permite que se interprete
os dados qualitativamente ao mesmo tempo em que também se busca relagdes de causalidade
entre varidveis, que podem ou nao aparecer em estudos de caso. Esta abordagem para estudar
causalidade tem dois estagios: o estagio qualitativo num primeiro momento e um segundo
quantitativo, que utiliza QCA (RIHOUX; RAGIN, 2009). A QCA possibilita uma ligacdo mais
préxima com a teoria do que seria possivel utilizando métodos quantitativos convencionais, que
em sua maioria simplesmente analisam matrizes de correlagées bivariadas (RIHOUX; RAGIN,
2009), pois se baseia na analise de um conjunto de relacdes e ndo em correlagdes.

Além disso as condi¢bes ndo necessariamente levam a um resultado isoladamente, mas
de forma combinada apresentando padrbes causais. Também, é levado em consideracdo, no
modelo, tanto a ocorréncia do fendmeno quanto sua auséncia, pois a presencga ou auséncia das
condi¢des podem proporcionar variagdes no resultado (SCHNEIDER; WAGEMANN, 2012;

FERREIRA, 2017)
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Por se tratar de uma técnica diferenciada das demais analises estatisticas e economeétricas,
as terminologias também séo diferenciadas. Em uma estrutura de QCA, o termo "conjunto” é
usado em vez de "variavel" para enfatizar a ideia de que cada variavel foi transformada em um
conjunto para representar o nivel de associacdo do individuo em uma determinada condicéo
(LONGEST; VAISEY, 2008). As variaveis explicativas sdo, pois, tratadas como condicdes
causais e a variavel dependente é denominada resultado, os municipios brasileiros, que nesse
caso sdo as observacdes, sao caracterizados como casos e as equacdes resultantes da analise séo
denominadas solugdes.

Segundo Schneider e Wagemann (2010), existem algumas boas praticas para a utilizacao
da QCA como: ser utilizada para seus objetivos originais em resumir dados, testar hipdteses e
teorias existentes. Também deve ser aplicada em conjunto com outras técnicas de analise de
dados, especialmente se o objetivo é extrair inferéncias causais. Pois o método é
particularmente atil para combinar estudos de caso convencionais (comparativos). Por
exemplo, uma solugdo como “AB —Y” denota que a combinagédo ldgica entre 0s conjuntos A
e B (condicBes) causa provavelmente o resultado do conjunto Y (SCHNEIDER,;
WAGEMANN, 2012).

Esse possivel vinculo de causalidade entre os conjuntos de condi¢bes e resultado
apresenta propriedades que resultam em relaces de necessidade ou suficiéncia. Se o conjunto
A (condigéo urbana) for um subconjunto de Y (empreendedorismo), A c Y, entdo A causa Y
estabelecendo uma relacdo de suficiéncia entre os conjuntos A e Y. Isso significa que A é uma
condicdo suficiente para alcancar o resultado Y, ou seja, onde quer que A ocorra, Y também
deve ocorrer. Por outro lado, se Y for um subconjunto de A, Y c A, que é uma propriedade de
necessidade entre os conjuntos (SCHNEIDER; WAGEMANN, 2012). Em outras palavras, as
relacBes resultantes dos conjuntos permitem verificar se existe uma relacdo de suficiéncia ou
de necessidade entre as dimensdes latentes e a ocorréncia do empreendedorismo nos municipios
brasileiros.

O método QCA, assim, foca em estruturas causais complexas que permitem informacdes
mais precisas sobre as semelhancas e diferencas analiticamente relevantes entre 0s casos,
agrupando-as em caminhos diferentes em direcdo a um resultado. Nesse sentido, a tabela

verdade® é uma ferramenta central de analise dos dados pois representa a resposta mais

8 Na tabela verdade cada linha representa uma combinacéo de condigGes logicamente possiveis. O niimero total
de linhas da tabela verdade é 2k combinagdes de condigdes; a letra k denota 0 nimero de condicdes e o nimero 2
indica (presenca ou auséncia) das condi¢fes (BETARELLI JR; FERREIRA, 2018)
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complexa a questao principal. A tabela verdade apresenta as combinacgdes de condi¢Bes que sdo
suficientes para um determinado resultado (SCHNEIDER; WAGEMANN, 2012).

Contudo, existe uma limitacdo da abordagem pela tabela verdade devido a sua resposta
ser apenas dicotdbmica dentro dos conjuntos booleanos convencionais, 0 csSQCA. Nesses
conjuntos os casos recebem apenas uma das duas pontuagdes possiveis de associagdo: “1”
(associagdo ao conjunto) ou “0” (ndo associag¢do no conjunto) (RAGIN, 2009).

Desse modo, outra forma de operacionalizacdo do QCA € a utilizacdo do conjunto fuzzy
set (fSQCA). Os conjuntos fuzzy permitem que os pesquisadores calibrem a associacédo parcial
em conjuntos usando valores no intervalo entre [0] (n&o associagéo) e [1] (associagdo completa)
sem abandonar os principios tedricos do conjunto principal. Esse modo de operacionalizar
resolve um problema de tentar impor os casos a apenas as duas categorias mencionadas.
Conjuntos fuzzy sdo muito superiores a abordagem meramente quantitativa, pois permitem a
percepcdo muito mais aproximada da complexidade das situagdes estudadas (RAGIN, 2009;
SCHNEIDER; WAGEMANN, 2010, 2012).

Assim, para o presente estudo a andlise € feita a partir dos conjuntos fuzzy set (fsQCA). A
escolha pelo fSQCA se justifica porque ndo ha interesse em identificar apenas presenca ou
auséncia das condi¢fes urbanas nos municipios brasileiros para estabelecer relagdes com altas
taxas de empreendedorismo. Uma vez que 0s municipios brasileiros apresentam diferentes
caracteristicas urbanas, o fsQCA permite identificar a medida de proporcdo dessas
caracteristicas que se relacionam com a proporc¢do das caracteristicas de empreendedorismo.

A calibragem dos conjuntos fuzzy € definida por meio de ancoras qualitativas que sdo 0s
limites que permitem a diferenciacdo entre os casos com maior pertencimento de um conjunto
qualquer dos casos com menores escores de pertencimento. A calibragem pode ser feita pelos
métodos direto e indireto. O método direto concentra-se nas trés ancoras qualitativas que
estruturam os conjuntos difusos: o limite para associagéo plena (1), o limite para ndo associagdo
(0) e o ponto de cruzamento (0,5). Por outro lado, 0 método indireto faz uso de técnicas de
regressdo para calcular o grau de associa¢do do conjunto (RAGIN, 2007). Na dissertacdo, o
método direto € utilizado por meio do ranqueamento dos conjuntos, permitindo que o valor do
escore estabeleca o grau de pertencimento no conjunto. Ou seja, ndo serd preciso explorar
informagdes externas sobre os dados para estabelecer as ancoras qualitativas conforme sugerido
por Schneider e Wagemann (2010).

Ja para a adequabilidade dos conjuntos e suas relagcdes, deve-se analisar as medidas
descritivas de consisténcia e cobertura. A medida de consisténcia avalia o grau em que uma

relacdo de subconjunto foi aproximada, ou seja, a consisténcia indica a proximidade da relacéo
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do subconjunto. Medidas de consisténcia sdo o critério principal de validacdo do QCA (RAGIN,
2006).
A medida de consisténcia é calculada conforme a expressao abaixo:

Consisténcia (Xi £ Yi ) = 2o (XLYL) @)
60

em que X é a condigdo (conjuntos S, D, U, H) para se obter o resultado Y (E) e " min " indica

a selecdo do menor dos dois valores. Os escores de consisténcia devem ser 0 mais proximo
possivel de 1,0 (consisténcia perfeita). Assim, escores de consisténcia abaixo de 0,75, tornam
invidveis as conclusdes de que existe uma relacdo de subconjunto entre X e Y
(empreendedorismo) (RAGIN, 2006).

A cobertura, por sua vez, avalia a relevancia empirica de um subconjunto consistente,
mais especificamente, avalia 0 grau em que uma causa ou combinacdo causal se associa as
instancias de um resultado (SCHNEIDER; WAGEMANN, 2010; RAGIN, 2006). E importante
analisar a medida de cobertura quando ha vérias combinacdes de condi¢cdes associadas ao
resultado (multiplos caminhos) para identificar a importancia de cada combinacéo de condigdes

para o resultado Y. Assim, a medida de cobertura é dada por:

Cobertura (X £ Yi ) = 2 (XLYL) 3)
XY

Ressalta-se que existem trés medidas de cobertura. A medida de cobertura total ou
cobertura de solucdo avalia as possiveis combinagfes ou solugdes finais que sdo suficientes
para levar ao resultado. A cobertura bruta calcula o pertencimento de cada termo da solucdo na
explicacdo do resultado e a cobertura Unica explica a propor¢do do quanto cada termo da
solucéo, isoladamente, pertence ao resultado sem considerar os casos em outras combinacdes
(SCHNEIDER; WAGEMANN, 2010, RAGIN, 2006, FERREIRA, 2017). Por se tratar de
medidas especificas da qualidade de ajustamento das relagBes entre 0s conjuntos, 0s escores de
consisténcia e cobertura podem ser inversamente relacionados. Resultados que apresentem alta
consisténcia podem produzir baixa cobertura principalmente na presenca de varias
configuragdes que possam levar para 0 mesmo resultado.

Assim, o objetivo final do emprego da técnica QCA é identificar a presenca ou auséncia
de fendbmenos associados a uma condicdo causal que possam levar a alto ou baixos resultados.
Em outras palavras, pretende-se identificar se a presenca ou auséncia de determinadas

condi¢cdes urbanas nos municipios brasileiros podem levar a altas ou baixas taxas de
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empreendedorismo nesses municipios. Os resultados alcancados, porém, ndo permitem
comprovar estreitas relacbes causais entre 0s conjuntos de condicdes urbanas e o
empreendedorismo, revelando apenas padrdes de associacao além de identificar se as relaces
sd0 necessarias e suficientes para produzir o resultado esperado (SCHNEIDER; WAGEMANN,
2010). Portanto, apds a aplicacdo da técnica a Analise Comparativa Qualitativa (QCA) &
aplicado o modelo de regressdo multinivel. As relagdes encontradas nas equagdes multinivel
podem atestar e corroborar ou negar os resultados encontrados pelas relagdes de suficiéncia

produzidas pelos conjuntos na técnica do QCA.

3.3 Modelo de Regressao Multinivel

Modelos de regressdo hierarquica foram desenvolvidos para examinar as caracteristicas
distintas existentes entre os individuos associadas as diferencas no contexto urbano que podem
gerar e influenciar a escolha do individuo ser ou ndo empreendedor formal. A proposicéo de
que o empreendedorismo é importante para o desenvolvimento urbano e vice versa e que
importa de forma diferente entre os municipios brasileiros, pode ser testada por modelos
hierarquicos.

O modelo de regressdo multinivel ou modelo hierarquico foi desenvolvido com o objetivo
de identificar e explorar dependéncias em estruturas hierarquicas da populacdo. A utilizacdo
desse modelo permite analisar, neste estudo, as relacdes entre as variaveis caracteristicas dos
individuos (nivell) e dos municipios (nivel 2) (BARTHOLOMEW et al., 2008) que mais
influenciam a escolha pelo empreendedorismo formal urbano. O modelo torna-se uma opgéo
em relacdo aos modelos tradicionais, uma vez que as observagdes dos individuos podem estar
relacionadas entre os diversos niveis.

No modelo multinivel, os efeitos aleatérios do grupo podem ser acrescentados na
regressdo para considerar a estrutura de dependéncia (ou correlagdo) existente entre dados. O
modelo que resulta é, portanto, um modelo misto que inclui tanto efeitos fixos usuais quanto
efeitos aleatdrios para as variaveis explicativas do modelo. O fato de ndo considerar esse fator
geraria um resultado com superestimacao da variancia. Assim, a utilizacdo do modelo logistico
hierarquico com dados estruturados de forma hierarquica permite encontrar uma estimacéao
mais exata para os parametros (OSIO, 2013).

Boa parte das analises que empregam modelos multinivel sdo da area educacional. Isso

gera uma motivacdo em avaliar as relacdes entre 0 empreendedorismo e variaveis urbanas,
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podendo demonstrar que o modelo se adapta bem a outras areas de estudo (PUENTE-
PALACIOS; LAROS (2009).

Segundo Bosma e Sternberg (2014) é possivel que as pessoas em regides empreendedoras
sejam semelhantes no que diz respeito a atitudes e comportamentos empreendedores, e como
tal demonstram comportamento empreendedor diferente daquele de individuos em outras
regides, mesmo que tenham as mesmas caracteristicas. Desse modo, a suposicao de observacgoes
independentes seria entdo violada se os modelos multivariados padrdo fossem usados. Os
modelos multiniveis conseguem controlar a suposi¢do da independéncia das observagGes em
dados agrupados, ou seja, as caracteristicas urbanas podem moldar o comportamento
empreendedor individual.

O modelo é representado pela equacdo de um modelo de regressao logistico acrescido por
componentes multinivel em 2 niveis. O modelo permite analisar as relagdes levando em conta
a influéncia das variaveis individuais (nivell) identificado pelo subscrito i, nos municipios
(nivel 2), identificados pelo subscrito j. A variavel Yij representa a varidvel dependente binaria
em que a probabilidade do individuo empreender é dada por pij = Pr (yij = 1).

O método de maxima verossimilhanga €, comumente, o mais utilizado para alcancar as
estimativas dos coeficientes em um modelo multinivel, com estimativas mais consistentes
(HOX, 2002; OSIO, 2013). Como a suposicdo de normalidade feita pela maioria dos modelos
é violada, assim como a de homocedasticidade dos erros, a regressao multinivel precisa ser
estimada por modelos incluindo uma transformacdo e com uma distribuicdo de erros
apropriada. Essa é uma alternativa empregada para contornar a ndo normalidade decorrente do
modelo (RAUDENBUSH; BRYK, 2002).

O primeiro passo da execucdo dos modelos em multiniveis é estimar um modelo sem
nenhuma varidvel explicativa, conhecido como modelo nulo (BARTHOLOMEW et. al, 2008;
HOX, 2002, FAVERO; BELFIORE, 2017), como segue:

Dij— 1+€+(B]) (4)
em que Poj representa o intercepto da regressao e pij, representa a probabilidade de ocorréncia
do evento de interesse (ser empreendedor) para cada observacao i pertencente a determinados
grupos j. A partir do modelo nulo, é possivel verificar a variagdo entre 0s grupos e dentro dos
grupos. O coeficiente de particdo de variancia ou correlacdo intraclasses (ICC) () mede a
proporcao do total da variacdo que é devido as diferencas entre 0s grupos, ou seja, é a correlagdo

entre os valores de y de dois individuos selecionados de modo aleatorio dentro do mesmo grupo:
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T
T = — 00 (5)
00 g2
+o

em que T, representa a variancia do termo de erro. O coeficiente variade 0 a 1. Para resultado
igual a zero, supbe-se que ndo ha variancia entre os municipios, em outras palavras, as
diferentes caracteristicas do nivel geografico ndo interferem nos resultados das desigualdades
da variavel resposta. De modo contrario, se o coeficiente for 1, significa que a variabilidade no
empreendedorismo esta diretamente relacionada as diferengas entre as regibes e suas
caracteristicas distintas.

Por sua vez, o nivel 1 apresenta as variaveis explicativas Xi, ... , Xo (sexo, idade, cor,
nivel de instrucdo, LN da renda per capita) referentes a cada individuo i (i=1, ..., p)e o
segundo nivel, as variaveis explicativas Wi,... , Ws (varidveis de condi¢cBes urbanas das
dimensdes habitacionais, de infraestrutura e socioecondmicas dos municipios brasileiros)
referentes a cada grupo j (j = 1, ... ,J) que ndo variam para as observagdes pertencentes a um
mesmo grupo. O nivel 1 é dado por:

1+e”(Boj+ By jXyj+ BajXoij ++ Bj Xqij)

pij representa a variavel empreendedorismo (binaria) em que valores iguais a 1 correspondem
a individuos com probabilidade de empreender e Bgj (q=0,1....Q) se refere aos coeficientes do

nivel 1.

S,
bpj = Ypo + Zsilyqs-wsj + Tqj (7)

em que Ygs (s =0, 1, ..., Sg) se relaciona aos coeficientes de nivel 2 e rq; sdo os efeitos aleatdrios
de nivel 2, os quais sdo normalmente distribuidos, com média zero e variancia tqq: Os termos
de erros da regressdo, independentes de rq; apresentam média igual a zero e variancia /3
(FAVERO; BELFIORE, 2017).

A anélise dos resultados obtidos pode ocorrer por meio da interpretagdo das odds ratio
(razbes de chance). Uma razdo de chance maior do que 1 aponta que o evento (ser
empreendedor) tem maior probabilidade de ocorrer. A razdo de chance menor do que 1
apresenta uma probabilidade menor do evento ocorrer (MEDEIRO; OLIVEIRA, 2020).
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O emprego da estimacao desse modelo multinivel permite, afinal, avaliar as relacdes entre
o individuo ser ou ndo empreendedor em relagdo as caracteristicas individuais e as variaveis
originais da base de dados referentes as condi¢des urbanas dos 5565 municipios brasileiros
(socioecondmicas, habitacionais e de infraestrutura conforme Tabela 1)°. A escolha em
trabalhar com as variaveis desagregadas ao invés de empregar os indicadores formados por
meio da AF, visa identificar de forma individualizada, a razdo de chance de o individuo ser ou
ndo empreendedor frente as caracteristicas urbanas dos municipios.

Em suma, a articulacao das trés técnicas de analise descritas nesse capitulo metodoldgico
permite explorar relacdes de caracteristicas presentes nos municipios brasileiros que geram
condicdes suficientes para individuos empreenderem. Dada a heterogeneidade dos municipios
e suas distintas particularidades em termos de condic¢des urbanas, é possivel identificar, ainda,
0s municipios com individuos mais propensos ao empreendedorismo e em quais padrfes 0s

mesmos pertencem dadas suas similaridades quanto ao seu desenvolvimento urbano.

3.4 Base de Dados

A presente secdo descreve as varidveis/indicadores que foram selecionadas para a
utilizacdo das técnicas de analise multivariada descritas na primeira parte dessa abordagem
metodoldgica. As informacdes coletadas correspondem aos dados do Censo Demogréafico de
2010 do Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE). Os dados foram extraidos do
Sistema IBGE de Recuperacdo Automatica (SIDRA) e do Atlas do Desenvolvimento Humano
no Brasil (PNUD, 2013). A unidade de anélise abrange as caracteristicas dos 5565 municipios
brasileiros existentes no ano de 2010. A desagregacdo por municipios permite identificar
padrdes de associacdo das cidades brasileiras e como se comporta 0 empreendedorismo frente
a esses padroes.

A selecgdo das varidveis remonta a literatura urbana e empirica que ressalta a importancia
de variaveis sociais, econdmicas e de infraestrutura urbana que mensurem o desenvolvimento
dos municipios, além de variaveis que captem a dindmica do processo urbano destacados por
Jacobs (1969), Marshall (1996) e outros autores de economia urbana mencionados no segundo

capitulo.

9 Das 21 variaveis de condicdes urbanas, apenas 15 permaneceram na andlise da regressdo logistica multinivel.
Ao rodar uma regressdo simples detectou-se que 6 variaveis apresentavam problemas de multicolinearidade e,
portanto, foram retiradas das analises.
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3.4.1 Variaveis selecionadas de condic¢des urbanas

As variaveis de condi¢des urbanas selecionadas séo, incialmente, utilizadas na técnica de
andlise fatorial. A AF é aplicada com o intuito de obter as cargas fatoriais mais representativas
dessas condigdes urbanas, com excecdo da varidvel taxa de empreendedorismo, que € a variavel
resposta do modelo na técnica QCA. A partir dos fatores, extraidos naturalmente, pretende-se
analisar as possiveis relacbes existentes entre empreendedorismo e condigdes urbanas dos
municipios brasileiros.

Posteriormente, as mesmas variaveis sdo empregadas no modelo multinivel buscando captar
a influéncia das caracteristicas urbanas na condi¢do do individuo empreender ou ndo. Essas
variaveis representam o segundo nivel de analise na regressdo. A opcao pelas varidveis urbanas
ao invés dos fatores gerados pela AF possibilita a percepcdo do comportamento do
empreendedorismo em relacdo a cada variavel separadamente.

Apesar das variaveis selecionadas ndo captarem toda a dindmica caracteristica dos
processos urbanos, as 21 varidveis se relacionam as condi¢des urbanas que possibilitam
mensurar 0s aspectos que se aproximam do desenvolvimento dos municipios em suas
dimensGes habitacionais, de infraestrutura urbana e socioecondémicos. A Tabela 1 apresenta a
descricdo das variaveis selecionadas.

No que concerne as condi¢cdes habitacionais, os dados sdo compostos pelas variaveis de
urbanizacdo, densidade habitacional e tipo de domicilios, que pretendem captar as condicGes
em que vive a popula¢do dos municipios. O crescimento desordenado e desequilibrado da
populacdo urbana expandiu as areas de povoamentos estendendo para periferias e locais
improprios de habitacdo (BRITO; SOUZA, 2005). A qualidade adequada de moradia se
relaciona a diversos fatores, tal como a salde, que, por sua vez, é vinculada a investimento
social, educacgdo, emprego e poluicdo da agua e do ar (ESTEVES; IVANOVA, 2015). Essa
relagcdo expressa uma significativa importancia do quanto condi¢des habitacionais adequadas
podem favorecer o desenvolvimento das cidades e de sua populagdo e que, por sua vez, pode
se relacionar diretamente com a percepgdo de condi¢Oes adequadas ao desenvolvimento de
acOes empreendedoras. As variaveis de densidade e urbanizacdo visam captar condicOes
necessarias para o empreendedorismo em areas urbanas. Conforme Beaudry e Schiffauerova
(2009) o tamanho populacional urbano é uma medida das externalidades de Jacobs. Krasnigi
(2009) encontrou a taxa de urbanizacgdo (percentual da populacdo da &rea urbana em relacdo a

populacéo total) como fator determinante na taxa de formacdo de novas empresas.
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Tabela 1- Descricdo das variaveis selecionadas para municipios, 2010

Variaveis Descricéo Fonte

a. Variavel resultado

Empreendedorismo Prpporgao dos trabalhadores por conta prépria na populagdo economicamente IBGE
ativa urbana

Empreendedorismo previdéncia Prop_orf;ao_ dos trabalhacjores por cpnta propria contribuintes com a IBGE
previdéncia na populagdo economicamente ativa urbana

b. condices habitacionais

Urbanizacéo Part. (%) da populagéo urbana na populagdo total do municipio IBGE

Densidade habitacional Proporcéo de domicilios na area total das unidades territoriais IBGE

Tipo de domicilio Proporgz}o‘ dos domicilios pagtlculares permanentes do tipo casa, casa de vila, IBGE
condominio ou apartamento

c. Infraestrutura urbana

Agua encanada (I;’ro,porgfo dos domicilios particulares permanentes atendidos por rede geral IBGE

e 4gua

Rede de esgoto Proporgao dos dor_nlcllllos particulares permanentes atendidos por rede geral IBGE
de esgoto ou pluvial

Energia elétrica Prpp_orgao dos domlglllqs p_artl_culares permanentes atendlldos com energia IBGE
elétrica de companhia distribuidora ou de outras fontes

Coleta de lixo Proporgao dos domicilios partlculalres permanentes atendidos por servico de IBGE
limpeza ou cagamba de descarte

lluminacio Erop_orgaP do§ dpmlcll lios particulares permanentes cujo entorno possui IBGE
iluminagéo puablica

Pavimentagio Proporgao d~os dlomlcmos particulares permanentes cujo entorno possui IBGE
pavimentagio

d. Indicadores socioeconémicos
Proporcdo dos individuos com renda domiciliar per capita igual ou inferior a

Pobreza R$ 140,00 mensais referente ao salario de 2010 ATLAS

Alfabetizacéo Taxa de alfabetizacdo das pessoas de 10 anos ou mais IBGE

Esperanca de vida Ndmero médio de anos que as pessoas deverdo viver a partir do nascimento? ~ ATLAS

Mortalidade infantil Taxa de mortalidade até 1 ano de idade ATLAS

Fecundidade Numero _medlo de filhos que uma mulher deverd ter ao terminar o periodo ATLAS
reprodutivo (15 a 49 anos de idade)

A Razao entre a populacéo potencialmente inativa (0 a 14 anos e 65 anos ou
Rz. Dependéncia mais de idade) e a populagdo potencialmente ativa (15 a 64 anos de idade) ATLAS
Densidade demografica Densidade demografica da unidade territorial (habitante por KM 2) IBGE
- . Proporcdo dos individuos com renda domiciliar per capita igual ou inferior a

Vulnerabilidade social R$ 255,00 mensais (equivalente a 1/2 salario-minimo em 2010) ATLAS

LN Corrente de comércio per Logaritmo da razdo entre a soma das exportagcdes e importagdes municipais e IBGE

capita a populacéo residente

LN VA _agrop per capita Logaritmo do valor agricola adicionado per capita IBGE

LN VA_ind per capita Logaritmo do valor adicionado da indistria per capita IBGE

LN VA _serv per capita Logaritmo do valor de servigo adicionado per capita IBGE

Fonte: Elaboracéo propria a partir dos dados do Atlas do Desenvolvimento Humano no Brasil (2013) e IBGE

1 Varidveis medidas em termos da proporc¢éo (%) da populacédo residente urbana.

2 Se permanecerem constantes ao longo da vida o nivel e o padrdo de mortalidade por idade prevalecentes no ano do Censo

Ja a dimenséo referente a estrutura urbana aborda questfes inerentes ao atendimento

adequado de abastecimento de 4gua, esgoto, energia eléetrica e coleta do lixo, iluminacao publica

e pavimentacdo das ruas. Nirazawa e Oliveira (2018) abordaram a importancia de mensurar,
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por meio de indicadores, os niveis adequados de saneamento dos municipios. Mucelin e Bellini
(2008) argumentaram que a disposicdo inadequada de lixo e a presenca de esgoto a céu aberto
podem provocar contaminagao de corpos d’agua, enchentes, entre outros problemas ambientais.
Ademais, a existéncia de caracteristicas fisicas que permitem o melhor deslocamento e acesso
a vias urbanas desempenham papel importante no desenvolvimento dos municipios quanto a
sua infraestrutura. Morais, Sobreira e De Lima (2018) trataram da importancia de relacionar
essas variaveis a indicadores municipais.

A dimenséo socioecondmica abrange as variaveis que correspondem as condigdes sociais e
econdmicas da populagdo dos municipios brasileiros. A varidvel alfabetizagéo, por exemplo, é
tratada em diversos estudos (BARBOSA; MACEDO, 2020; MARTINS; CANDIDO, 2013;
BEZERRA, 1995, RODRIGUES; SIMOES, 2004) como fator preponderante para o
desenvolvimento independente da sua dimensdo. A variavel taxa de mortalidade infantil
pretende captar fatores relacionados a prevencdo de satde (FARIA et al.,2018). As variaveis
como densidade populacional e taxa de fecundidade permitem avaliar grandes cidades em
termos populacionais. Altas taxas de fecundidade se relacionam ao alto crescimento
demografico (BRITO; SOUZA, 2005). Além disso, quanto maior a densidade populacional,
maior a interagdo entre areas urbanas e maiores séo as chances de formacédo de redes sociais e
transferéncia de ideias (MELO, 2007; FISCHER; NIJKAMP, 2009).

A inclusdo de varidveis que medem a dimensdo da pobreza e vulnerabilidade social da
populacgéo sdo de extrema importancia. Segundo Medeiros, Ribeiro e Amaral (2020) existe uma
relagdo intrinseca e positiva entre melhorias na infraestrutura urbana e reducéo da pobreza.
Concomitante, melhores taxas de infraestrutura urbana proporcionam maiores taxas de
atividade econémica que aumentam a renda e auxiliam na reducdo dos niveis de pobreza e
vulnerabilidade social.

J4 a inclusdo das varidveis corrente de comércio e PIBs municipais em valores
adicionados (VAs) dos setores da industria, servico e agropecuaria busca captar os setores que
mais se associam ao crescimento e desenvolvimento dos municipios brasileiros (VERISSIMO:;
SAIANI, 2019) e avaliar sua base econémica. Essas variaveis foram intensificadas pelo nimero
de habitante (dividindo os valores pelo nimero da populacdo residente nos municipios em
2010) objetivando manter a caracteristica per capita ja que algumas variaveis podem estar
correlacionadas e podem gerar resultados enganosos.

Além disso, as variaveis foram transformadas em logaritmo natural para obter um modelo
mais adequado e parcimonioso (GOMES et al., 2019). A incluséo dessas variaveis visa captar

a relacdo que emerge entre crescimento econdmico dos municipios e empreendedorismo. Além
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disso, segundo Pereira (2012), o setor de servigos (setor terciario) possui uma certa habilidade
em desenvolver novos produtos e mercados o que poderia explicar a importancia do setor na
economia dos municipios. A participagdo no comércio internacional (medido pela corrente de
comércio) pode trazer mais desenvoltura para os municipios ampliando seus mercados,
produtos e a qualidade de vida da populacdo (GOMES et al., 2019). De acordo com Beaudry e
Schiffauerova (2009) o valor adicionado da industria € uma boa proxy das externalidades
marshallianas a identificar aspectos de especializagdo produtiva. Medeiros (2019) utilizou essas
variaveis em seus estudos sobre pobreza, desigualdade e infraestrutura urbana.

No que concerne a varidvel taxa de empreendedorismo, ela é empregada como condigédo
dependente do desenvolvimento urbano dos municipios brasileiros. No presente trabalho essa
varidvel é a proporcdo dos trabalhadores por conta propria em relacdo a populagédo
economicamente ativa, a exemplo de Barros e Pereira (2008). Para captar a formalidade dos
empreendedores, € utilizada a varidvel em relacdo aos contribuintes de algum sistema de
previdéncia. Segundo definicdo do IBGE, os trabalhadores por conta propria sdo pessoas que
"trabalhavam explorando o seu proprio empreendimento, sozinhas ou com sdcio, sem ter
empregado e contando, ou ndo, com a ajuda de trabalhador ndo remunerado™.

A variavel é utilizada como variavel resultado na QCA em relacdo aos conjuntos de
condicdes obtidos por meio dos fatores extraidos da técnica de analise fatorial exploratoria.
Essa medida pode néo refletir perfeitamente o dinamismo da economia local, visto que esses
trabalhadores sdo formados em sua grande maioria por individuos de baixa produtividade e
renda, que buscam uma ocupacéo alternativa ao desemprego. Mas apesar dessas limitacGes 0s
resultados podem confirmar solucdes de outros trabalhos em que o empreendedorismo pode ser
diferente dado o estagio de desenvolvimento da regido (FONTENELE; MOURA; LEOCADIO,
2011).

A Tabela 2 reporta as estatisticas descritivas das varidveis selecionadas para o presente
estudo. A taxa de pobreza média da populacdo brasileira é bastante expressiva. Os dados
apontam que 23,21% dessa populagdo vive com uma renda domiciliar per capita inferior a
140,00 reais mensais e cerca de 44% esta vulneravel a pobreza. Por outro lado, as taxas de
alfabetizacdo se mostraram bastante positivas. Cerca de 87% da populagéo brasileira com mais
de dez anos de idade é alfabetizada.

A media de vida da populacdo € em torno de 73 anos e de mortalidade infantil de 19,25%,
variando entre 78 anos de vida em Blumenau e Brusque (SC) (idade maxima) e 65 anos em
Roteiro (AL). Ja em termos da taxa de mortalidade infantil, Roteiro (AL) apresentou a maior

taxa (46,8%) e Brusque (SC) a segunda menor taxa de mortalidade infantil (8,55%), ja que
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Cachoeira do Sul (RS) apresentou uma taxa de 8,49%. Os dados econdmicos demonstram
efeitos bastante negativos principalmente referentes a variacdo das exportacdes em relacdo as
importacBes dos municipios brasileiros (corrente de comércio) medidos em termos per capita.
O logaritmo do VA industrial per capita indica que o nivel de a contribuicdo desse setor nos
municipios, ajustado pelo tamanho de suas economias €, em média de 4,45% e nao difere muito

das taxas dos valores dos setores agropecudrio e de servicos.

Tabela 2— Estatisticas descritivas das variaveis selecionadas para os municipios, 2010

Variaveis Média DESVN'O Minimo Méximo
Padrdo

Empreendedorismo 19,14 6,08 0,00 57,65
Empreendedorismo previdéncia 4,49 3,34 0,00 39,82
Pobreza 23,21 17,92 0,00 78,59
Alfabetizacdo 87,46 7,33 62,01 99,53
Esperanca de vida 73,09 2,68 65,30 78,64
Mortalidade infantil 19,25 7,14 8,49 46,80
Fecundidade 2,19 0,50 1,21 4,89
Razdo de dependéncia 51,49 8,95 29,17 118,04
Densidade demografica 108,20 572,44 0,13  13024,56
Vulnerabilidade social 43,99 22,44 1,97 91,57
LN Corrente de comércio per capita -54,91 43,45 -89,80 5,74
LN VA agrop per capita 4,73 2,26 -89,80 9,00
LN VA_ind per capita 4,45 1,42 1,90 10,08
LN VA_serv per capita 5,50 0,88 3,10 9,01
Urbanizacdo 0,64 0,22 0,04 1,00
Densidade habitacional 32,86 176,28 0,02 4188,92
Tipo de domicilio 30,39 3,25 15,86 40,78
Agua encanada 27,71 5,99 0,00 39,55
Rede de esgoto 12,12 12,06 0,00 38,10
Energia elétrica 30,25 3,34 14,85 40,78
Coleta de lixo 28,81 5,10 0,00 40,78
Iluminagdo 28,23 4,86 0,99 93,53
Pavimentacdo 22,18 7,59 0,00 67,80

Fonte: Elaboracgéo prdpria a partir dos dados do Atlas do Desenvolvimento Humano no Brasil
(2013) e IBGE.

Jaem relacdo as informagdes estatisticas sobre condi¢des habitacionais e de infraestrutura
urbana, percebe-se uma média de quase 33% de domicilios existentes em relagdo a &rea total
dos municipios, a cidade de maior densidade habitacional é S&o Jodo de Meriti (RJ) com 147
mil domicilios em uma érea de apenas 35 KM?2. Cerca de 30%, em média, da populagio vive
em habitacGes adequadas como casa, casa de vila, condominio ou apartamento e somente 12%
da populacéo é atendida por rede adequada de esgoto. Cabe destacar também que somente 30%

da populacédo urbana, em média, é atendida por distribuicdo de energia elétrica.
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3.4.2 Base de dados para modelo multinivel

Conforme descrito na secdo metodoldgica, 0 modelo de regresséo logistico multinivel leva
em conta diferentes niveis de andlise na variagdo da resposta da variavel dependente binéria
(empreendedorismo). Neste trabalho, as caracteristicas sociodemograficas dos individuos
(nivel 1) estdo aninhadas as caracteristicas de condi¢des urbanas (nivel 2) que foram
apresentadas na Tabela 1 da secdo anterior (3.4.1).

Para o modelo de regressdo logistico multinivel, a variavel dependente
empreendedorismo por conta propria assume a condigdo binaria, 1 se o individuo é considerado
empreendedor ou 0, caso contrario. Nesse caso, e para ndo divergir da variavel proxy de
empreendedorismo adotada no trabalho, é considerado empreendedor o individuo que,
simultaneamente, é conta propria e contribuinte com a previdéncia social.

A base de dados utilizada, nessa etapa, consiste em uma base amostral do censo de 2010
com um total de 1,35 milhdo de observacgdes. Essa base € uma amostragem estratificada simples
com alocacéo proporcional, por setor censitario e com fracdo amostral de 5% da base amostral
do Censo com 27 milhdes de individuos.

As variaveis selecionadas para o nivel 1 sdo apresentadas na Tabela 3. Os atributos
demogréficos foram captados de caracteristicas dos individuos brasileiros, tais como sexo,
idade, cor, nivel de escolaridade, se o individuo € alfabetizado e a renda domiciliar per capita,
extraidos da base de amostra do Censo Demografico 2010 para todos os individuos dos
municipios brasileiros. As varidveis foram escolhidas conforme literatura que considera
importante as caracteristicas proprias dos individuos nesse tipo de modelagem independente da
varidvel resposta do estudo realizado (e.g. MEDEIROS; RIBEIRO; AMARAL, 2020;
MEDEIRQOS; OLIVEIRA, 2020; KRASNIQI, 2009; NORONHA; ANDRADE, 2007).

No que concerne aos estudos relativos ao empreendedorismo, Nogami (2012) e Nogami,
Medeiros e Faia (2014) avaliaram a importancia do sexo e idade do individuo para se tornar
empreendedor. Segundo os autores homens sdo mais propensos a empreender, bem como
pessoas mais jovens sao menos empreendedoras. No estudo, a variavel sexo é uma variavel
binaria em que o individuo que € homem assume a atribui¢éo 1 e se for mulher, assume 0(zero).
Krasnigi (2009) encontrou evidéncias de que a idade exerce influéncia na deciséo do individuo

em iniciar o préprio negocio.
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Tabela 3- Descrigao das variaveis selecionadas para os individuos, 2010

Variaveis Descricdo
a. Varidvel dependente
Empreendedorismo Medida dicotémica igual a 1 se o individuo é empreendedor de conta propria,
previdéncia contribuinte com a previdéncia e 0 caso contrario
b. Variaveis independentes do nivel 1
Sexo Medida dicotbmica igual a 1 se homem e 0 caso contrério
Idade Idade do individuo, variavel continua
Cor Medida dicotémica igual a 1 se branco e 0 se o individuo for ndo branco
Sabe ler e escrever Medida dicotbmica igual a 1 se sabe ler e escrever e 0 caso contrario
Medida dicotémica igual a 1 para individuo com nivel superior ou maior e 0 para
Nivel de instrucéo individuos com demais niveis de instrucéo.
LNRPC Logaritmo da renda domiciliar per capita dos individuos.

Fonte: Elaboracéao propria a partir dos dados do IBGE.

Ja a variavel educacdo secundaria (ensino superior) procura demonstrar a razdo de
chances de um individuo com maior nivel de instrucdo empreender contra a razdo de chances
de um individuo sem educacdo superior. Segundo Krasnigi (2009), o nivel de educacdo pode
aumentar a capacidade gerencial de um individuo e, portanto, aumenta a propensdo para
empreender atividades empresariais. Os individuos com niveis mais elevados de capital
humano podem estar em uma posicdo melhor para perceber oportunidades de
empreendedorismo no mercado e, portanto, mais propensos a se envolver em atividade
empreendedora. No entanto, niveis mais altos de educacdo podem facilitar a entrada em
empregos bem remunerados e, portanto, podem diminuir a probabilidade de um individuo
iniciar o negdcio.

As variaveis cor e sabe ler e escrever também sdo varidveis binarias. Caso o individuo se
declare branco assume 1 e individuos ndo brancos assumem valor 0 na base de dados. Da mesma
forma, os individuos que sabem ler e escrever assumem o valor 1 e aqueles que sdo totalmente
analfabetos, assumem zero. Segundo o IBGE, a variavel se relaciona a individuos que “sabe ler
e escrever um bilhete simples no idioma que conhece e também a pessoa alfabetizada que se
tornou fisica ou mentalmente incapacitada de ler ou escrever”. Embora essas variaveis ndo
vistas em estudos sobre o empreendedorismo, comumente sdo empregadas em modelos de
estudos como os que analisam a pobreza ou a participagéo no mercado de trabalho (e.g. BRITO;
ROSSI; SILVA, 2015; CAMPOS et. al., 2016). Identificar se a cor do individuo ou se ele é
alfabetizado influenciam em sua escolha em ser empreendedor pode ajudar a moldar o perfil

daqueles que pretendem iniciar um negaocio.
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No que tange a renda per capita, a variavel representa a renda domiciliar per capita dos
individuos residentes nos municipios brasileiros. Héher, de Lima e Fochezatto (2018)
verificaram que individuos com renda per capita mais alta sdo mais propensos a empreender.

Na Tabela 4 sdo apresentadas as caracteristicas da amostra para a as varidveis
demogréficas (do nivel individual). Pela tabela € possivel perceber que a maioria dos individuos
era do sexo feminino (62,13%), com uma idade média em torno de 44 anos. Desses individuos
61,56% declararam saber ler, mas apenas 5,45% dos individuos concluiram o ensino superior.

A maior parte, 62,45%, ndo chegou a completar o ensino fundamental.

Tabela 4- Caracteristicas sociodemograficas dos individuos brasileiros, 2010

Caracteristicas Individual Proporgéo %
Conta prépria e contribuinte com a previdéncia

Sim 1,94

Néo 98,06
Sexo

Feminino 62,13

Masculino 37,87
Idade

Média (em anos) 44,67
Raca/cor

Branca 47,05

Parda 7,05

Preta 44,32

Outra 1,58
Sabe Ler

Sim 61,56

Né&o 38,44
Escolaridade

Fundamental incompleto 62,45

Fundamental completo 14,18

Médio completo 17,46

Superior completo 5,45
Renda domiciliar per capita

Valor médio (em Reais) 658,39

Fonte: Elaboracdo prdpria com base no software Stata/MP 16.0, a partir dos dados da amostra do IBGE.

Em relacdo a renda média per capita, a média € em torno de R$658,39 reais mensais.
Segundo a cor/raga dos individuos, 47,05% se declarou branco, seguido pela cor preta 44,32%
e pardos 7,05%.

No que concerne a variavel de individuos que exercem atividade por conta propria e sao
contribuintes com a previdéncia (variavel proxy para o empreendedorismo), utilizada nesse

trabalho, nota-se que apenas 1,94% dos individuos se enquadra nessa categoria. 1sso é equivale
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a um total de 26.258 empreendedores. Desses individuos, boa parte exerce suas atividades no
setor de servigos e comercio.

A Tabela 5 apresenta a frequéncia e proporgdo dos empreendedores em relagdo ao setor
de atividade econdmica. Para fins da pesquisa, a atividades foram agrupadas de acordo com o0s
trés grandes grupos'®. Percebe-se que, do total dos individuos por conta prépria e contribuintes
com a previdéncia 57,23% exercem atividades nos setores de comércio e ou servi¢os conforme

essa amostra e 29,77% séo do setor da agricultura.

Tabela 5- Percentual de empreendedores nos setores econémicos, 2010

Setor Frequéncia Propor¢éo
Agricultura 7818 29,77%
IndUstria 2049 7,80%
Comeércio e Servigos 15028 57,23%
Mal definida 1363 5,19%
Total 26258 100%

Fonte: Elaboragdo propria a partir dos dados da amostra do IBGE.

Em contrapartida, apenas 7,8%, desses individuos (2049), estdo no setor da industria
(englobando industria extrativa e de transformac&o). Por meio dos dados, é notavel a diferenca
dos conta propria entre 0s setores econdmicos, demonstrando a maior concentracao no setor de

Servigos e comércio.

10 As atividades foram agrupadas em setores de acordo com as informacdes do CNAE Domiciliar 2.0
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4. RESULTADOS E DISCUSSAO

Este capitulo apresenta os resultados referentes as técnicas de anélise descritas no capitulo
anterior. Os resultados permitem, em primeiro lugar, identificar como as varidveis se
associaram nos fatores latentes encontrados. Em segundo lugar, é possivel avaliar quais as
variaveis de condicdes urbanas e fatores latentes mais influenciam para o aumento das taxas de
empreendedorismo nos municipios brasileiros. Por fim, é possivel também identificar padrdes
de associagdo dos municipios quanto ao seu desenvolvimento urbano em relagdo ao
empreendedorismo. Entretanto, primeiramente o capitulo explora o empreendedorismo no

territorio brasileiro em 2010.

4.1 Panorama do empreendedorismo brasileiro

O objetivo dessa secdo é demonstrar, de forma resumida, por meio dos dados do Censo
(2010) as caracteristicas individuais do empreendedorismo brasileiro que, como ja mencionado,
utiliza o trabalho por conta propria como referéncia. As estatisticas sobre os trabalhadores por
conta propria séo derivadas do censo demogréafico (IBGE, 2010). O IBGE faz uma separagao
entre os trabalhadores por conta prépria formais e informais. Os trabalhadores formais séo
aqueles que ndo possuem registro na carteira de trabalho, mas contribuem de forma auténoma
com a previdéncia social. Nesta dissertacdo optou-se por essa categoria, pois 0 objetivo € captar
taxas de empreendedorismo formal nos municipios brasileiros.

A discussdo em torno das evidéncias do empreendedorismo para a promocgdo do
desenvolvimento e crescimento econdémico se ampliou nos ultimos 20 anos. O foco nas ac6es
empreendedoras pode ser atribuido ao advento das telecomunicacfes que possibilitaram maior
acesso a informagoes e troca de conhecimento. Nessa variante, autores como Adler et. al. (2019)
e Jacobs (1969) postularam que cidades mais densas estariam mais propensas a essa troca de
conhecimento e estreitamente relacionadas a novas atividades empreendedoras

A Tabela 6 reporta, a titulo de ilustragdo, as cidades com populacéo acima de 250 mil
habitantes'!, suas taxas de empreendedorismo formal e respectivas densidades demogréfica,

taxas de urbanizagéo e percentual de empreendedores que néo concluiram a educagéo basica?.

11 Buscou-se apresentar pelo menos uma cidade representativa de cada estado brasileiro.

12 A Educagcéo Basica, a partir da Lei de Diretrizes e Bases da Educacdo (LDB - 9.394/96), passou a ser estruturada
por etapas e modalidades de ensino, englobando a Educacao Infantil, o Ensino Fundamental obrigatorio de nove
anos e o Ensino Médio.
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Uma vez que o estudo optou por uma analise dos mais de 5000 municipios brasileiros, nao seria
possivel apresentar as caracteristicas de todas as cidades.

De acordo com os dados da Tabela 6, nota-se que todas as cidades apresentam uma taxa
de urbanizacéo acima de 90%. Algumas delas sdo totalmente urbanizadas com elevadas taxas
de densidade demogréafica. Embora essas cidades tenham apresentado altas taxas de
urbanizacéo, suas taxas de empreendedorismo formal sdo bastante reduzidas. As taxas variaram
entre 2% na cidade de Macapa (AP) e 9,09% em Porto Alegre (RS). Entretanto ao comparar
as taxas de empreendedorismo urbano e rural, 85% dos empreendedores formais (de conta
propria) séo oriundos da &rea urbana (Censo, 2010). Esses dados demonstram uma articulacéo
com as teorias urbanas as quais sugerem que areas urbanas sao mais propicias a maiores niveis
de atividade empreendedora. Por outro lado, os dados da tabela contradizem as teorias que
sugerem uma relacéo direta entre empreendedorismo e cidades densificadas.

No que diz respeito aos niveis educacionais, percebe-se que em algumas cidades metade
da populacdo empreendedora possuia apenas o ensino médio incompleto. Nas cidades de Sao
Gongcalo, Nova Iguacu e Duque de Caxias, situadas no estado do Rio de Janeiro e Contagem
em Minas Gerais, mais de 50% dos empreendedores ndo tinham concluido se quer a educacao
basica. Ressalta-se que atividades desenvolvidas pelos trabalhadores por conta propria, nessas
cidades, sdo principalmente relacionadas com atividades que exigem baixo nivel de
escolaridade. Dentre os principais setores, destacam-se atividades voltadas a construcdo civil,
comércio e reparacao de veiculos automotores e motocicletas e na cidade de Contagem (MG),
atividades de transporte e armazenagem (CENSO, 2010). No entanto, cidades como Jodo
Pessoa (PB), Sdo Luis (MA), Rio de Janeiro (RJ), Porto Alegre (RS), Floriandpolis (SC) e
Vitoria (ES), mais de 70% dos empreendedores possuiam ensino médio completo ou ensino
superior.

De acordo com o Censo Demogréfico, o trabalhador por conta propria representava em
2010, 5,05% de empreendedores em relacdo a populacdo economicamente ativa (PEA), o
equivalente a 4,06 milhdes de empreendedores formais urbanos (CENSO, 2010). Desses, 65%
eram homens e outros 35%, eram mulheres. Essa diferenca identifica a dissimilaridade da

decisdo de empreender em relagéo ao sexo.
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Tabela 6 — Indicadores selecionados para os municipios brasileiros em 2010

Taxa de
empreendedorismo Taxa de Densidade % de
Municipio UF formal urbanizacdo demografica escolaridade!

Aracaju SE 3,96 100 3140,67 33,3
Belém PA 3,38 99,1 1315,27 35,46
Belo Horizonte MG 7,57 100 7167,02 34,25
Boa Vista RR 2,37 97,7 49,99 47,38
Brasilia DF 3,92 96,6 444,07 36,22
Campinas SP 6,72 98,3 1358,63 33,04
Campo Grande MS 4,47 98,7 97,22 37,28
Contagem MG 5,63 99,7 3090,33 51,58
Cuiaba MT 4,44 98,1 163,88 33,95
Curitiba PR 7,03 100 4024,84 31,98
Duque de Caxias RJ 4,03 99,7 1828,51 55,44
Feira de Santana BA 3,85 91,7 416,03 46,8
Florianopolis SC 7.17 96,2 627,24 23,07
Fortaleza CE 3,45 100 7786,52 35,07
Goiania GO 5,75 99,6 1776,75 33,18
Guarulhos SP 4,80 100 3828,36 44,59
Jaboatdo dos Guararapes PE 2,71 97,8 2493,06 39,09
Jodo Pessoa PB 4,04 99,6 3421,3 29,99
Joinville SC 5,98 96,6 449,3 41,86
Juiz de Fora MG 7,81 98,9 359,59 42,49
Londrina PR 6,67 97,4 306,49 35,49
Macapé AP 2,00 95,7 62,14 41,25
Macei6 AL 4,02 99,9 1854,12 41,15
Manaus AM 2,28 99,5 158,06 39,94
Natal RN 3,60 100 4808,2 39,19
Nova lguagu RJ 4,12 98,9 1527,6 50,06
Osasco SP 4,97 100 10411,8 42,75
Palmas TO 3,59 97,1 102,9 31,25
Porto Alegre RS 9,09 100 2837,52 24,68
Porto Velho RO 3,20 91,2 12,57 41,69
Recife PE 3,61 100 7037,61 30,42
Ribeirdo Preto SP 7,59 99,7 928,46 34,7
Rio Branco AC 2,58 91,8 38,03 43,85
Rio de Janeiro RJ 5,82 100 5265,81 29,23
Salvador BA 3,79 100 3859,35 34,2
Santo André SP 6,32 100 3866,35 30,35
Séo Bernardo do Campo SP 5,52 98,3 1872,59 35,55
Séo Gongalo RJ 4,34 99,9 4035,9 52,84
Séao José dos Campos SP 5,09 98 572,77 35,16
Séo Luis MA 3,07 94,5 1215,69 28,85
Séao Paulo SP 6,35 99,1 7387,69 32,33
Sorocaba SP 6,46 99 1306,55 39,09
Teresina Pl 3,56 94,3 584,95 47,05
Uberlandia MG 6,17 97,2 146,78 44,5
Vitéria ES 6,50 100 3327,73 26,69

Fonte: elaboragdo propria a partir dos dados do Censo demografico (2010).

! Percentual de empreendedores que estudaram até ensino médio incompleto.



Segundo Nogami, Medeiros e Faia (2014) a perspectiva em relacdo ao empreendedorismo
é diferente para homens e mulheres. As mulheres, na maioria das vezes, empreendem para
complementar a renda doméstica ou prover o sustento da familia, que € caracterizado por
empreendedorismo de necessidade. Nao obstante, essa proporcdo relativamente inferior de
empreendedoras do sexo feminino néo foi verificada nos relatérios do Global Entrepreneurship
Monitor (GEM) em vaérias de suas edi¢des. Segundo o programa, que faz um diagndstico do
empreendedorismo no Brasil e em diversos paises, as mulheres tém, a cada ano, aumentadas
sua decisdo em empreender (NOGAMI, MEDEIRQS, FAIA, 2014).

De modo geral, no tocante as taxas de escolaridade, a atividade empreendedora se
caracteriza por empreendedores que possuiam o nivel médio completo (31%), seguido por
empreendedores sem instrucdo (28%) e com nivel superior (23,73%). Os dados mostram
auséncia de um consenso quanto ao nivel de escolaridade padrdo dos empreendedores
brasileiros. Segundo Fontenele, Souza e Lima (2011) quanto maior o nivel educacional, maior
a renda e, consequentemente, menor a informalidade. As estatisticas apontam que, a taxa de
trabalhadores por conta propria formal do sexo feminino sem instrucdo € de 43%, enquanto que
somente 9,7% delas apresentam nivel superior.

As informacg0es estatisticas apontam ainda que a maior proporcdo de empreendedores
tem uma faixa etaria que abrange as idades entre 40 a 54 anos, tanto para homens quanto para
mulheres. E interessante mostrar que menos de 5% de novas atividades empreendedoras sdo
criadas por jovens com idade inferior a 25 anos (IBGE, 2010).

Em relacdo a renda média auferida, 17,19% dos empreendedores brasileiros recebe entre
meio a um sal&rio-minimo, 25% entre um a dois salérios, 15% recebe entre 3 a 5 salarios-
minimos mensais e apenas 1,33% atingem uma renda de 20 a 30 salarios mensais. (Figural).
Na figura 1 é possivel observar que, quanto maior é a remuneracdo mensal dos trabalhadores
por conta propria formal, maior € a discrepancia de remuneracdo. Isso fica evidente quando
analisado a progressdo da diferenca entre as remuneragdes. Para todas as faixas de renda
apresentadas na Figura 1, o percentual de renda auferido pelos homens é maior do que as aquele
auferido pelas mulheres. A excecdo estd na primeira faixa salarial na qual o percentual de
mulheres (51,11%), que recebe ate ¥4 de salario-minimo, é maior do que o percentual do sexo
masculino (48,99%). A propor¢do de homens empreendedores que recebem entre 15 a 20
salarios-minimos é muito superior & propor¢do de mulheres que recebem essa faixa salarial,
74% contra apenas 25% respectivamente. Com base nos dados apresentados, é possivel

perceber que o tipo de atividade exercida pelas mulheres € uma atividade de menor importancia
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e, portanto, com baixa remuneracdo. As atividades mais inovadoras, que proporcionam maior

rendimento médio, sdo exercidas principalmente por individuos do sexo masculino.

Figura 1-Classes de rendimento nominal mensal para o Brasil em 2010- Total x Sexo
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Fonte: elaboragdo propria a partir dos dados do Censo demogréfico (2010).

Na média, os piores indices de rendimento médio estdo na regido Nordeste.
Particularmente de 70 a 80% dos empreendedores dos municipios dos estados nordestinos,
recebem somente até trés salarios-minimos mensais. Nas cidades de Santo Antdnio do Piaui
(PI), Floresta do Piaui (P1), Sdo Gongalo do Piaui (PI), Coronel Jodo Pessoa (RN), Ruy Barbosa
(RN), Quixaba (PE), Poco Dantas (PB) e Riachdo do Poco (PB), esse percentual chega a 100%.
Significa dizer que nas cidades supracitadas, 100% dos empreendedores locais recebe uma
renda média mensal de até trés salarios, segundo dados do Censo de 2010.

Nesse aspecto, a disponibilidade de a¢bes publicas, por meio de politicas de apoio ao
empreendedor, poderia auxiliar ou contribuir para o reconhecimento do potencial dessa
atividade tanto como fonte de renda como impulso ao crescimento da economia. As ac¢des dos
orgdos publicos enquanto politicas direcionadas para a atividade empreendedora devem ter
como objetivo o aumento do nivel da atividade empreendedora e do estabelecimento de um
ambiente favoravel para novos potenciais empreendedores (BEZERRA et.al., 2014).

Algumas das politicas publicas direcionadas ao empreendedorismo brasileiro séo
definidas em documento elaborado pelo Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comercio
Exterior - MDIC (2012). Elas comtemplam aspectos voltados ao ambiente econdmico; marco
regulatorio; governancga; infraestrutura; internacionalizacdo; disseminagdo, capacitacéo,

educacdo; desoneracdo tributéria e desburocratizacdo; investimento, financiamento e crédito;
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tecnologia e inovacdo; cultura empreendedora e perfil do empreendedor. Entretanto, as
principais préaticas adotadas pelos 6rgdos publicos brasileiros possuem um carater mais voltado
para acdes de cunho financeiro (financiamentos) e de apoio tecnoldgico e de inovagdo
(BEZERRA et.al., 2014; BORGES Jr. et. al., 2013).

As politicas publicas cujos objetivos sdo o alinhamento com as praticas de aumento da
infraestrutura e principalmente com a desburocratizacdo sdo ainda incipientes. Nota-se um
interesse em elaborar acdes voltadas ao atendimento a camadas de grupos especificos. Além
disso, falta efetivar acdes que levem em conta a observancia das condi¢Ges e o contexto
especifico do pais ou regido (BEZERRA et.al., 2014). Nesse sentido, no que concerne a
distribuicdo geografica, percebe-se que ndo hd& um delineamento sobre a atividade
empreendedora no Brasil.

A Figura 2 (a) exibe a distribuicdo dos municipios quanto a taxa de empreendedorismo
formal. A figura aponta uma acentuada discrepancia na concentragdo da atividade
empreendedora pelo territorio brasileiro. Nota-se uma forte concentracdo de empreendedores
nos estados do Sul, majoritariamente no Rio Grande do Sul, e Sudeste em 2010 destacando-se
a cidade de Mato Queimado (RS) cujo percentual chega a 39,8% de empreendedores em relagéo
a sua populacdo economicamente ativa. Contrariamente, 7,3% dos municipios brasileiros
apresentam menos que 1% de empreendedores formais. A menor propor¢do é percebida em
estados das regides Norte e Nordeste. Ou seja, as taxas mais baixas de empreendedorismo
formal se apresentam em cidades do Norte e Nordeste do pais. Contudo, é possivel notar ainda
que diferentemente da regido Sul, a Regido Norte tem municipios bastante heterogéneos em
relacdo a existéncia desse tipo de atividade de ocupacéo.

A Figura 2(b), por outro lado, é apresentada com intuito de fazer um comparativo. A
figura apresenta a distribuicéo espacial da taxa de empreendedorismo total que engloba tanto o
trabalho por conta prépria formal (contribuintes com a previdéncia), quanto o trabalho por conta
prépria informal (individuos que ndo contribuem com nenhum tipo de instituto previdenciarios.
De modo comparativo, nesse cenario, é possivel perceber que, ao retratar o empreendedorismo
total, a maior concentracdo desses trabalhadores se desvia para os estados do Norte e para
algumas regides do Nordeste abrangendo os estados do Amazonas, Pard e Maranhdo por
exemplo. Esse cenario evidencia o peso da informalidade que se concentra nessas regides. Ao
comparar com a Figura 2(a), esse cenério faz todo sentido, uma vez que o empreendedorismo
formal apresentou taxas mais baixas nessas regides. O resultado, reforca a necessidade de
politicas de fomento ao setor econdmico desses estados, em especial politicas que visem

melhores condigOes para se empreender e reduzir a informalidade.
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Figura 2— Taxa de empreendedorismo formal e total
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Fonte: elaboragdo propria com base no software GeoDa

Comparativamente a 2010, o cenario ndo se alterou muito nos ultimos 10 anos. De acordo
com os dados da Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios (PNAD,2020), cerca de 57%
dos empreendedores brasileiros estdo distribuidos entre as regides Sul e Sudeste, com destaque
para os estados de S&o Paulo com 20,15% e Minas Gerais com 10% de empreendedores
formais.

A taxa de empreendedorismo total aumentou 1,5% a mais do que em relacdo ao ultimo
censo, passando para 21,7 milhGes de empreendedores até o terceiro trimestre do ano de 2020.
Essa porcentagem, levando em conta apenas o empreendedorismo formal, aumentou em 1,2%.
No entanto, houve uma pequena reducdo de 10% das taxas totais em relacdo ao ano de 2019.
Em contrapartida, foi possivel notar um aumento de 4% na taxa de empreendedorismo formal,
causando certa surpresa em virtude do cenario de instabilidade vivido pela economia brasileira
como um todo em funcédo da pandemia causada pelo novo coronavirus, SARS-CoV2. Os dados
sugerem que apesar do numero de estabelecimentos fechados em funcdo da pandemia, uma
proporcao dos empreendedores que se mantiveram em atividade, buscou a formalizagdo ou 0s

negocios informais foram os mais afetados pela crise.

4.2 Fatores comuns das condi¢Ges urbanas

Esta secdo fornece os resultados da anélise fatorial exploratoria. Os resultados visam
atender o objetivo de determinar as dimensdes que explicam as condi¢des urbanas dos

municipios brasileiros. Os fatores sdo, posteriormente, empregados como condi¢fes causais
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para o empreendedorismo urbano. Dessa maneira, a partir da técnica de analise é possivel
extrair os fatores latentes que agrupam as caracteristicas comuns das variaveis especificadas na
base de dados. Os fatores extraidos desempenham um papel importante na elaboracdo de
indicadores de condi¢des urbanas que possam identificar as diferentes realidades dos
municipios brasileiros quanto as dimensdes sociais e econdmicas, de infraestrutura e
habitacionais desses municipios conforme destacado na secao 2.3.2.

Para a adequacao do modelo € necessario que, haja correlacdo entre as variaveis. Essa
correlacdo é identificada por meio da matriz de correlacdo. A matriz permite identificar as
comunanidades das variéveis, além de ser possivel identificar as aquelas cujas correlages sdo
estatisticamente significativas. Variaveis com altas correlaces exibem altas cargas fatoriais em
determinados fatores, portanto apresentam elevadas comunanidades. A Tabela 7 reporta a
matriz de correlacdo. Na tabela, além das variaveis de condi¢des urbanas, sdo apresentadas as
correlagbes em relagdo as variaveis de empreendedorismo total e empreendedorismo formal
(contribuintes com a previdéncia). Ressalta-se que a variavel de empreendedorismo formal é
empregada apenas na QCA, como variavel resultado

A matriz revela que, dos 210 coeficientes, apenas 4,2% ndo sdo estatisticamente
significativos e 63,8% apresentaram correlagcbes acima de 0,30. As informagOes permitem
inferir que a base de dados é apropriada para a técnica de andlise fatorial e que é possivel
prosseguir com a analise.™® As variaveis pobreza, mortalidade infantil, fecundidade, razdo de
dependéncia e vulnerabilidade social, algumas das principais caracteristicas que denotam
aspectos da vulnerabilidade social e econdémica da populacéo, séo negativamente correlacionas
as taxas de empreendedorismo formal e as maiores correlacdes foram com as variaveis taxa de
alfabetizacdo (52%) e presenca de energia elétrica (49%).

Existe uma relacdo alta e positiva entre a variavel de pobreza e vulnerabilidade social (r=
0,96), mortalidade infantil (r=0,82) e razdo de dependéncia (r= 0,85) e moderada com a taxa de
fecundidade (r=0,63). Por outro lado, a variavel de pobreza é negativamente correlacionada
com as demais varidveis, com destaque para as varidveis esperanca de vida e logaritmo do valor
adicionado de servicos per capita, cujos coeficientes de correlacdo foram bastante altos. A
correlacéo entre densidade habitacional e densidade demografica é extremamente alta, o que ja
era esperado.

Além disso, ha forte correlacdo entre as variaveis existéncia de energia elétrica e tipo de
domicilio (r=0,99) que sugere que o tipo de residéncia influencia na existéncia de energia

elétrica nos domicilios urbanos. O tipo de domicilio, por sua vez, esta positivamente

13 Apenas as variaveis 13 e 16 apresentaram correlagdes parciais baixas em relacdo as demais variaveis.
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correlacionado a existéncia de coleta de lixo domiciliar (r=0,87). Destaca-se também a
correlacdo alta e negativa entre taxa de mortalidade infantil e esperanca de vida (-0,96). A
variavel de vulnerabilidade social apresentou correlacdo negativa com todas as variaveis (tanto

as de aspecto econdmicos, quanto de infraestrutura e condigdes habitacionais).
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Tabela 7— Matriz de correlagio

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23
1 Empreendedorismo 1
2 Empreendedorismo prev 0,32* 1
3 Pobreza 0,21* -0,47* 1
4 Alfabetizacdo -0,10* 0,52* -0,77* 1
5 Esperaga de vida -0,17* 0,47 -0,82* 0,78* 1
6 Motalidade infantil 0,16* -0,47* 0,82* -0,78* -0,96* 1
7 Fecundidade 0,09 -041* 0,63* -043* -0,53* 0,51* 1
8 Rz. Dependéncia 0,17* -0,42* 0,85* -0,62* -0,69* 0,67 0,78* 1
9 Urbanizagdo -0,24* 0,01 -053* 0,32 040* -0,36* -0,24* -0,44* 1
10 Densidade demogréfica -0,04* 001 -0,12* 0,14* 0,11* -0,09* -0,13* -0,15* 0,22* 1
11 Vulnerabilidade social 0,18* -0,53* 097* -0,80* -0,84* 0,82* 0,62* 0,83* -0,50* -0,13* 1
12 LN Corrente de comércio  -0,13* 0,17* -0,44* 046* 041* -0,37* -0,27* -0,41* 044* 0,17 -0,46* 1
13 LN VA _agrop per capita -001 0,13* -0,13* 0,09+ 0,21 -0,13* 0,03 -0,06* -0,16* -0,39* -0,13* -0,08* 1
14 LN VA _ind per capita -0,24* 0,28 -0,69* 064* 061* -058* -039* -061* 050* 0,15* -0,70* 0,62* 0,04* 1
15 LN VA _serv per capita -0,18* 0,41* -0,83* 0,74* 0,74* -0,71* -0,52* -0,73* 0)59* 0,19* -0,84* 0,59* 0,04* 0,84* 1
16 Densidade habitacional -0,04* 001 -012* 0,14 0,12 -0,09* -0,13* -0,15* 0,22* 099* -0,13* 0,17* -0,40* 0,15* 0,19* 1
17 Tipo de domicilio -0,05* 048* -0,68* 044* 056* -057* -0,65* -0,68* 0,13* 0,01 -0,67* 0,20* 0,17*% 0,33* 0,49* 0,01 1
18 Aguaencanada -0,16* 0,31* -0,52* 0,31 044* -045* -051* -051* 017 0,01 -049* 0,07 0,12* 0,24* 038* 0,02 0,69* 1
19 Rede de esgoto -0,24* 0,08 -0,40* 0,25* 0,34* -0,29* -0,35* -0,37* 041* 0,12 -0,37* 0,23* -0,08* 0,28* 0,35* 0,12* 0,28* 0,34* 1
20 Energia elétrica -0,05* 049* -0,71* 046* 058 -059* -066* -0,71* 0,15 0,01 -0,69* 0,12* 0,17 035* 052* 0,02 0,99* 0,69* 0,29* 1
21 Coleta de lixo -0,13* 042* -0,73* 048* 058 -061* -0,63* -0,71* 0,23* 0,04 -0,69* 0,19* 0,15* 042* 0,56* 0,04* 0,87* 0,66* 0,35* 0,88* 1
22 lluminagéo -0,08* 0,34* -054* 0730 042* -043* -051* -053* 0,18 -0,01 -052* 0,07 0,12* 0,26* 0,39* 0,01 0,73* 0,61* 0,33* 0,73* 0,69* 1
23 Pavimentagédo -0,18* 0,21* -045* 0,23* 0,35* -0,34* -045* -046* 0,23* 0,05* -044* 0,08 0,04* 0,25* 0,34* 0,05* 0,52* 0,55* 0,48* 0,53* 0,54* 0,62* 1

Fonte: elaboragéo prépria combase no software Stata/MP 16.0.

Nota: Coeficientes de correlacdo estatisticamente significativos * (p-value < 0.01).
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Apresentada a analise de correlacéo entre as variaveis, posteriormente, testes estatisticos
devem ser feitos para que a analise fatorial seja, de fato, considerada adequada para as variaveis
selecionadas (JOHNSON; WICHERN, 2007). Esses testes, a saber, critério de Kaiser- Meyer-
Olkin (KMO), teste de esfericidade de Bartlett e teste de Alfa de Cronbach, se apresentaram
adequados. O teste KMO identificou uma boa adequacdo dos dados ao ajustamento para uma
AF (KMO= 0,896) considerando o valor minimo de referéncia igual a 0,8 (JOHNSON;
WICHERN, 2007). J& o teste de Bartlett apontou que os coeficientes da matriz séo
estatisticamente diferentes de zero e o teste Alpha apresentou um valor de 0,93, corroborando
a adequacdo aos critérios e a confiabilidade entre os itens. Os testes aplicados Mardia
mSkewness, Mardia mKurtosis, Henze-Zirkler e Doornik-Hansen de normalidade apontaram
gue a normalidade multivariada ndo foi alcancada e por isso 0 método de componentes
principais foi utilizado para a extracio dos fatores,

A Tabela 8 reporta os resultados da analise fatorial. Os quatro fatores selecionados,
aleatoriamente, compreendem indicadores ou dimensfes de condicGes de desenvolvimento
urbano. Esses indicadores atendem aos critérios de raiz unitaria- critério de Kaiser, cujos
autovalores sdo maiores que 1 e ao critério de Pearson, j& que os autovalores acumulados
captam 77,02% da variabilidade total dos dados. Os fatores representam, respectivamente,
31,10%, 27,23%, 11% e 7,68% da variancia dos dados.

As variancias especificas das variaveis sdo inferiores a 0,42 exceto para a variavel
logaritmo do valor agricola adicionado per capita, cuja variancia foi de 0,51, mas ela ndo foi
retirada do modelo. Cabe, mencionar que, na Tabela 8, as cargas fatoriais ja foram rotacionadas
pelo método Varimax de Kaiser (1958) de modo a facilitar a interpretacdo dos fatores. A AF
gera, para cada variavel, uma carga fatorial em cada fator. A carga fatorial indica, em
porcentagem, quanto de covariancia existe entre o fator e o item e o valor varia entre -1,00 e
+1,00, sendo que um valor 0 indica a auséncia de covariancia entre a variavel e o fator. Apés a
rotacdo ortogonal (nesse caso a varimax), a carga fatorial pode ser interpretada como a
correlacdo entre o fator e a variavel. Assume-se que as variaveis sao representadas pelos fatores

nos quais apresentam a maior carga fatorial (HAIR, 2005).%°

14 A aplicacdo do teste estatistico Doornik-Hansen de normalidade multivariada ndo foi significativa, indicando a
ndo normalidade dos dados. Portanto conforme Johnson e Wichern (2007), a analise por maxima verossimilhanca
ndo foi possivel.

15 Quanto maior o valor da carga fatorial, mais representativa é a variavel dentro do fator. Assim, sugere-se que
cargas maiores que 0,71 sdo 6timas, acima de 0,63 sdo muito boas, maiores que 0,55 séo boas (LAROS, 2012;
COMREY:; LEE, 1992).
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O primeiro fator descreve as caracteristicas comuns as varidveis tanto de cunho
econdmico quanto variaveis de ordem social, podendo ser denominado condicdes
socioecondmicas dos municipios. Os municipios cuja caracteristicas de corrente de comércio
(soma de exportacoes e importacdes), taxa de industrializacdo (valor adicionado industrial per
capita), valor adicionado no setor de servicos, alfabetizacdo e esperanca de vida sao melhores,
apresentaram escores fatoriais positivos. De modo contrario, aqueles municipios mais
vulneraveis socialmente, pobres, com altas taxas de mortalidade infantil e com familias mais
dependentes, seus escores sdo negativos, indicando baixo nivel de desenvolvimento. Dessa
maneira, municipios brasileiros com elevado nivel de valor adicionado nos setores de inddstria
e servicos e de comeércio externo também tém altas taxas de alfabetizacdo e esperanca de vida,
porém com baixo indice de condicBes de vulnerabilidade. Esse seria o melhor cenario em
termos de desenvolvimento dos municipios brasileiros.

Os escores mais altos das variaveis de valor adicionado dos setores de servicos e industria
demonstram a importancia destes setores dentro das economias. A possivel correlacdo entre o
VA industrial e VA de servigos pode gerar o crescimento das econémicas incentivado pela
maior diversificacdo das atividades, pois um setor pode conceder insumos para o outro. Além
disso, o prdprio processo natural de desenvolvimento econémico que promove a ampliacdo da
renda per capita, expande a demanda por servicos em comparacdo a produtos industriais. Em
localidades com maior grau de desenvolvimento e renda, a estrutura do setor de servicos se
modifica e passa a absorver mao de obra mais produtiva intelectualmente, ou seja, intensiva em
conhecimento (VERISSIMO; SAIANI, 2019).

Assim, seria esperado o0 escore mais alto também da variavel alfabetizacdo no fator
socioeconémico. Embora o nivel de alfabetizacdo ndo signifique um padrdo de escolaridade
suficiente, também n&do denota uma total incapacidade de absorver conhecimento. Situagdes de
vulnerabilidade como pobreza, mortalidade infantil e razdo de dependéncia poderiam ser
minimizadas com expansdo da renda e do aumento de trabalho proveniente do setor de servigos
(RODRIGUES; SIMOES, 2004) explicando os escores negativos dessas variaveis no fator.

Ja o segundo fator representa as condi¢Ges de infraestrutura domiciliares dos municipios
brasileiros. A partir dos sinais de cargas fatoriais, € possivel observar que taxas de fecundidade
estdo negativamente associadas a este fator. Municipios com residéncias adequadas, do tipo
casa e apartamentos, com presenca de agua encanada adequada, energia elétrica, coleta de lixo,
pavimentagdo e iluminagdo publica presentes, no entanto, apresentam escores fatoriais
positivos. Segundo Morais, Sobreira e de Lima (2018) regides ou municipios que dispdem de

uma infraestrutura urbana bem desenvolvida poderiam oferecer melhores condicdes de vida a
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populacdo tanto em termos de salde, saneamento basico, educacdo, eletrificacdo, quanto de
condicdes adequadas de caracteristicas fisicas do entorno dos domicilios, como por exemplo

pavimentacao.

Tabela 8- Resultados da Analise Fatorial

Variaveis Fatores Comunanidades
1 2 3 4

Pobreza -0,80 -0,51 -0,03 -0,14 0,92
Alfabetizacédo 0,85 0,23 0,06 -0,08 0,78
Esperanca de vida 0,81 0,39 0,04 0,01 0,81
Mortalidade infantil -0,80 -0,41 -0,02 0,07 0,81
Fecundidade -0,39 -0,63 -0,13 -0,15 0,59
Rz. Dependéncia -0,66 -0,57 -0,10 -0,16 0,79
Urbanizacdo 0,52 -0,04 0,15 0,61 0,68
Densidade demografica 0,10 0,01 0,97 0,01 0,95
Vulnerabilidade social -0,82 -0,48 -0,04 -0,11 0,92
LN Corrente de comércio 0,68 -0,16 0,11 0,30 0,59
LN VA_agrop per capita 0,14 0,16 -0,58 -0,32 0,49
LN VA_ind per capita 0,82 0,07 0,05 0,23 0,74
LN VA serv per capita 0,85 0,26 0,10 0,22 0,86
Densidade habitacional 0,10 0,02 0,97 0,02 0,95
Tipo de domicilio 0,31 0,90 -0,02 -0,05 0,91
Agua encanada 0,16 0,77 -0,02 0,16 0,64
Rede de esgoto 0,18 0,30 0,05 0,73 0,66
Energia elétrica 0,34 0,89 -0,01 -0,04 0,91
Coleta de lixo 0,39 0,82 0,01 0,06 0,82
lluminagdo 0,15 0,80 -0,04 0,19 0,70
Pavimentacdo 0,08 0,65 -0,01 0,49 0,67
Autovalores 6,53 5,72 2,31 1,61

% da variancia acumulada 0,31 0,58 0,69 0,77

Fonte: elaboracdo propria com base no software Stata/MP 16.0.

Silva, Betarelli Jr e Perobelli (2017) apontaram a importancia da energia elétrica
nas residéncias familiares. Segundo os autores a presenca de energia elétrica estaria diretamente
associada ao maior acesso a informac6es por parte das familias. Isso poderia influenciar em
suas escolhas, aumentar sua oportunidade de inclusdo, reduzir a dependéncia entre membros da
familia e, inclusive, reduzir taxas de fecundidade. Assim, o escore negativo para a variavel taxa
de fecundidade faria sentido. Municipios com elevado ritmo de crescimento da populagéo
estariam associados a inapropriadas condi¢des de moradia e de infraestrutura urbana em geral.
Em geral, melhores condigdes de infraestrutura possibilitam o crescimento regional e local e
diminuicdo do tamanho das familias (MINERVA; OTTAVIANO, 2009). Com excegdo de
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algumas cidades de Ronddnia e Tocantins, todos os municipios da regido norte do Brasil
apresentaram escores negativos para o fator de infraestrutura domiciliar (fator2).

O terceiro fator reporta um padrdo de municipios com alta densidade demogréfica e de
domicilios por &rea. Esse fator poderia ser denominado como condigdes de urbanizacdo. Nesse
sentido, 0s municipios com escores positivos em termos de densidade se associam a um baixo
valor adicionado no setor agropecuario em termos per capita. Em contrapartida, municipios
menos densos, ou seja, com menor proporcao de domicilios e populacédo por area territorial
(sugerindo um padrdo de area rural) seriam correlacionados a altas taxas de valor adicionado
agropecudrio. Se o processo de urbanizacdo tem promovido o aquecimento do setor de servicos
nas economias mundiais em especial no Brasil, seria esperado um baixo valor adicionado do
setor agropecuario em municipios com alta densidade domiciliar urbana. Verissimo e Saiani
(2019) verificam que nos paises em desenvolvimento a participacdo do setor agropecuario é
parcialmente superior a sua participacdo nos paises desenvolvidos (renda alta), mas tende a
declinar com o tempo. Essa tendéncia de declinio seria entdo acompanhada de uma expulsédo
do homem do campo, ampliando as densidades demografica e domiciliar urbana e,
consequentemente, 0 aumento da atividade informal (por conta prépria) como alternativa ao
desemprego (BERNI, 2006). A Figura 3, painel c, exibe a distribuicao espacial da condicio de
urbanizacéo.

Figura 3— Representacdo espacial das condi¢des urbanas
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Fonte: elaboragdo propria com base nos resultados da pesquisa e no software GeoDa
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Por fim, o ultimo fator esta relacionado aos municipios intensamente urbanizados. Esses
municipios sdo caracterizados por grande parte da populacdo vivendo em areas urbanas com
presenca de rede de esgoto adequadas (escores positivos). Uma denominagao sugerida para o
fator seria condigéo habitacional. Esse fator contraria argumentos de que a urbanizagéo intensa
de municipios esta relacionada a deseconomias urbanas, pois autores como Pereira e Lemos
(2003) e Galinari (2006) argumentam que o crescimento urbano desordenado embora ofereca
beneficios, geram externalidades negativas relativos a infraestrutura urbana (rede de esgoto e
abastecimento de agua inadequados), altos custos de transporte, entre outros. Nota-se que as
cargas fatoriais das varidveis pavimentagdo, iluminagdo publica e 4gua encanada, também
representativas de infraestrutura urbana, ainda que sejam baixas (0,49; 0,19; 0,16,
respectivamente) apresentaram uma relagdo positiva com as variaveis representativas do fator.

Feita a identificacdo dos indicadores de condi¢Ges urbanas dos municipios brasileiros, o
préximo passo € avaliar as relagGes entre essas condi¢fes e o empreendedorismo urbano. Para

tanto fez-se uso da QCA cujos resultados sdo apresentados na se¢do a seguir.

4.3 Empreendedorismo e condigdes causais

Nesta secdo, os quatro fatores extraidos da base de dados sdo empregados como condic¢des
qgue podem viabilizar 0 aumento das taxas de empreendedorismo formal nos municipios
brasileiros. Os fatores descritos na se¢do anterior sdo transformados, entdo, em conjuntos fuzzy
para mostrar possiveis relacdes de suficiéncia com a variavel resultado.

A técnica QCA permite, por meio dos conjuntos fuzzy, encontrar graus de pertencimento
dos municipios, os quais sdo denominados casos. Ou melhor, por intermédio do QCA é possivel
enumerar a quantidade de municipios contidos em cada uma das relacfes entre as condicfes
urbanas e o empreendedorismo. Os conjuntos sdo representados por letras maiusculas que
indicam alto grau de pertencimento e letras minusculas indicando baixo grau de pertencimento.
A letra (E) representa o conjunto resultado taxa de empreendedorismo formal. Os conjuntos
condi¢Bes sdo representados por (S) Socioecondmico, (D) Infraestrutura domiciliar, (U)
Urbanizacéo e (H) habitacional.

No primeiro momento, € possivel explorar a fragdo da quantidade de municipios contidos
nas condi¢bes urbanas que se relacionam com o resultado do empreendedorismo. As
informagdes podem proporcionar relagdes de suficiéncia e necessidade com o resultado. A
matriz de suficiéncia e necessidade, conforme Tabela 9, fornece a parcela total de sobreposicao
entre os pares de conjuntos em proporcao ao tamanho dos conjuntos (FERREIRA, 2017). Os

resultados indicam que a condigdo socioecondmica (S) seria a mais suficiente para conduzir a
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altas taxas de empreendedorismo (E) nos municipios, seguido pela infraestrutura domiciliar
(D). Em outras palavras, a condi¢ao socioecondmica positiva é a mais altamente correlacionada
com altas taxas de empreendedorismo nos municipios uma vez que os dois conjuntos sdo
compartilhados em 78%. De igual modo, 75% do conjunto infraestrutura domiciliar é
partilhado com o alto empreendedorismo. As altas correlacfes expostas, na Tabela 9, entre as
condicdes socioecondémicas e de infraestrutura domiciliar com altas taxas de
empreendedorismo podem ser sustentadas. A percepcao de potenciais empreendedores sobre as
condic@es estruturais de uma cidade (infraestrutura adequadas, condi¢Ges econdmicas viaveis)
seriam bastante suficientes para influenciar em suas decisdes de iniciar novas atividades

empreendedoras, resultado que se assemelha ao encontrado por Audretsch e Belitski (2017).

Tabela 9— Matriz de suficiéncia e necessidade

E S D U H
1,00 0,78 0,75 0,59 0,67
0,78 1,00 0,66 0,56 0,67
Infraestrutura domiciliar 0,75 0,66 1,00 0,61 0,67
Urbanizagao 0,59 0,56 0,61 1,00 0,69

Habitacional H 0,67 0,67 0,67 0,69 1,00
Fonte: Elaboracdo propria com base no software Stata/MP 16.0.

Empreendedorismo
Socioecondmico

cC O wum

Por outro lado, o conjunto condicdo de urbanizacdo apresentou 0 menor coeficiente (0,59)
com o conjunto de empreendedorismo. Municipios com niveis mais elevados de densidade
demogréfica e de domicilios por area associados a um VA industrial per capita baixo nédo
devem se associar a altas taxas de empreendedorismo formal. Uma vez que o
empreendedorismo se associa a elevada densidade urbana e um setor industrial forte propicia o
empreendedorismo do tipo necessidade (especializacdo produtiva que, ndo necessariamente,
ocorre em regides altamente densificadas), que ndo se expressa nessa condi¢do, entdo
municipios com essas caracteristicas ndo seriam suficientes para individuos empreenderem nem
por questdes de necessidade. O resultado parece razoavelmente coerente ja que ndo € possivel
assegurar que haja outros setores mais dinamicos em detrimento do baixo VA do setor
industrial. O conjunto de pares H e E apresentou um coeficiente de 0,67.

Todavia, 0 elevado compartilhamento dos conjuntos de condigdes S e H e do conjunto E
apontado nos resultados da Tabela 9, ndo determina as condic6es de suficiéncia e necessidade.

Dessa forma, ndo é possivel apontar qual desses conjuntos estaria contido em outro. Assim,
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apos feita essa analise preliminar, apresenta-se, a seguir, as relacdes de suficiéncia e as
combinac0es ldgicas que podem levar ao alto empreendedorismo.

A Tabela 10 exibe as combinagdes légicas dos conjuntos fSQCA. Segundo a teoria de
conjuntos, dado que ha k elementos (nesse caso, 4), entdo 2X combinacdes sdo possiveis,
totalizando 16 possiveis resultados. Do total de combinacGes, sete conduzem ao alto
empreendedorismo nos municipios e sete combinacBes estdo associadas ao baixo
empreendedorismo. A calibracdo dos conjuntos foi obtida pelo método direto com trés ancoras
qualitativas — 1 (pertencimento pleno), 0,5 (ponto de indiferenga) e 0 (ndo- pertencimento
pleno). Assim, ndo foi necessario explorar informaces externas sobre os dados para estabelecer
as ancoras qualitativas conforme sugerido por Schneider e Wagemann (2010).

Ressalta-se que as combinacdes logicas apresentadas sao estatisticamente significativas a
1% com consisténcia superior a 0,80 (RAGIN, 2006) verificados pelo teste F e p-valor
significativo. Também ndo surgiram casos de remanescentes ldgicos, ou seja, dentre as
possiveis combinacdes, ndo houve observagdes nulas.

A Tabela 10 apresenta as sete configuracbes que levam a altas taxas de
empreendedorismo, e que representam 41% do total de municipios brasileiros
aproximadamente. Desses, 701 municipios, o equivalente a 12,61% dos casos, apresentam a
combinacdo SDuh. Municipios com alta condi¢do socioecondmica, alta infraestrutura
domiciliar e baixas condi¢des habitacionais e de urbanizacdo tem uma relacédo suficiente com
altas taxas de empreendedorismo formal.

Essa configuracéo denota um padrdo de municipios menores e mais desenvolvidos, com
baixas taxas de pobreza e vulnerabilidade social e alto padrdo econémico(S), menores taxas de
fecundidade associadas a condi¢fes de adequada infraestrutura (D) e menos densos(u) e com
baixa urbanizacdo(h). A titulo de exemplo, destacam-se nessa configuracdo, os municipios de
Colorado do Oeste (RO), Carirido do Tocantins (TO) e 2,34% municipios mineiros (Aiuruoca,
Belo Vale, Cabeceira Grande, Centralina, Felixlandia, Itumirim, Itutinga, Lagoa Grande,
Martinho Campos, Morada Nova de Minas, Nova Resende, Quartel Geral, Resende Costa,
Ressaquinha, Rio Manso, Santana do Riacho, Santa Rosa da Serra, S&o Bras do Suagui, S&o
José da Varginha e Taquaragu de Minas).
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Tabela 10— Combinagdes logicas suficientes

L Combinacdes Consisténcia F N° de Frequéncia
Classificagao l6gicas E 1-E p-valor municipios Relativa Acumulada

ivi umu

sDuh 0,87 0,82 34,25 0,000 197 3,54 3,54

Alta sDuH 0,881 0,858 10,13 0,001 197 3,54 7,08
SduH 0,865 0,833 18,07 0,000 417 7,5 14,58

SDuh 0,906 0,688 529,06 0,000 701 12,61 27,19

SDuH 0,916 0,753 475,36 0,000 583 10,48 37,67

SDUh 0,918 0,804 211,58 0,000 55 0,99 38,66

SDUH 0,934 0,818 258,76 0,000 146 2,63 41,29

sduh 0,788 0,922 312,56 0,000 142 2,55 43,84

Baixa sduH 0,827 0,934 267,77 0,000 53 0,95 44,79
sdUh 0,669 0,92 788,75 0,000 693 12,46 57,25

sdUH 0,688 0,938 987,61 0,000 598 10,75 68

sDUh 0,79 0847 37,21 0,000 413 7,43 75,43

sDUH 0,769 0,883 168,94 0,000 488 8,78 84,21

SdUh 0,843 0,89 3831 0,000 91 1,64 85,85

Fonte: Elaboracéo propria com base no software Stata/MP 16.0. A coluna "E" avalia a consisténcia da
combinacdo com alto empreendedorismo; ""1- E" avalia os casos com baixo ou sem alto empreendedorismo(E).
Note-se que as consisténcias de altas taxas de empreendedorismo (coluna E na Tabela) sdo inferiores as de
baixas taxas (coluna 1-E) para casos de classificagdo “Baixa”.

Em oposicao, 12,46% dos municipios apresentam a configuracdo sdUh que leva ao baixo
empreendedorismo. Ou seja, municipios com baixa condicdo socioeconémica, baixa
infraestrutura domiciliar, alta condi¢do de urbanizacdo e baixa condi¢do habitacional tem
relacdo de insuficiéncia com alto empreendedorismo. Nessa configuracdo estdo inseridas as
cidades do Norte do Brasil, sendo 13 delas do estado do Amazonas. O resultado concorda com
os resultados da secdo 4.1 que aponta que essas regides apresentam uma concentragdo maior
do empreendedorismo informal (ndo contribuintes com a previdéncia).

Ja a configuracdo SdUh, embora apresente alta condicdo socioecondmica (S), ela se
relaciona a baixas taxas de empreendedorismo em 91 municipios brasileiros. Essa condicao
implica que condi¢Bes socioecondmicas ndo s&o suficientes para levar ao alto
empreendedorismo quando associadas a baixa infraestrutura domiciliar, alta condicdo de
urbanizacéo e baixa condicdo habitacional. O resultado parece condizente com a literatura que
aponta a necessidade de, inclusive, uma boa infraestrutura urbana que oferecam oportunidade
aos individuos a empreender, a exemplo de Acs (2004) e Audretsch e Belitski (2017).

As combinagdes que menos se repetem sdo baixa condicdo socioeconOmica,
infraestrutura domiciliar e urbanizacdo com alta condic¢do habitacional (sduH), que levam ao

baixo empreendedorismo seguido pela combinacdo oposta de alta condigdo socioeconémica,
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de infraestrutura domiciliar e de urbanizacdo combinados com baixa condi¢do habitacional
(SDUh) que levam ao alto empreendedorismo em 55 municipios. Grandes cidades como Belo
Horizonte, Sdo Paulo e Rio de Janeiro apresentam essa configuracdo. Nessa configuracéo
também se destacam cidades dos Sul do Brasil. Hoher, de Lima e Fochezatto (2018)
encontraram algumas evidéncias de que cidades da serra galicha com alto nivel de urbanizagéo
e de elevadas taxas de variaveis socioeconémicas como renda e educacdo possuiam um alto
perfil empreendedor.

A inclusdo das principais capitais brasileiras nessa configuracéo, no que tange a condicao
socioecondmica e de infraestrutura domiciliar, pode ser explicada diante do contexto vivido
pelo pais no periodo de 2010. Domingues, Betarelli Jr. e Magalhdes (2011) constataram que o
periodo antecedente a Copa de 2014, que ocorreu em territorio brasileiro, foi marcado por
profundos investimentos em infraestrutura urbana e investimento externo (aumentando as taxas
de corrente de comércio).lsso poderia ter gerado uma expectativa e ampliacdo da propenséo de
crescimento de negocios domesticos, principalmente no setor de servicos (restaurantes, hoteis,
lojas de conveniéncia, etc.), o que pode explicar a ocorréncia de altas taxas de
empreendedorismo nessas cidades. A expectativa diante dos acontecimentos futuros, poderia
ter levado muitas pessoas com espirito empreendedor a iniciar uma atividade como meio de
obtencdo de renda.

Resumindo, a expressdo que indica os sete caminhos que levam ao alto

empreendedorismo em 2296 municipios brasileiros, é expressa por:

sDuh+ sDuH+ SduH+ SDuh+ SDuH+ SDUh+ SDUH — E (8)

Por outro lado, os sete caminhos que levam ao baixo empreendedorismo e abrangem um
total de 2478 municipios do Brasil, nos quais as diferentes combinacdes entre as condicdes
causais expressam condi¢cdes urbanas nao favoraveis ao empreendedorismo urbano sédo

reduzidas a expressao primitiva para:

sduh+ sduH+ sdUh+ sdUH+ sDUh+ sDUH+ SdUh — e 9

A Tabela 11 apresenta a “tabela verdade” para os conjuntos fuzzy. Pela tabela verdade é
possivel identificar as combinacbes de condicdes, as frequéncias de casos (numero de
municipios em cada combinagéo), as consisténcias dessas combinagdes (conforme tabela 8) e

as consisténcias e coberturas para a solugdo final. Apresentar os conjuntos verdade favorece a
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identificacdo das configuracdes tanto daquelas que levam ao resultado positivo, quanto das
configuracBes que ndo favorecem esse resultado (MONTENEGRO, 2016). As combinagdes da
Tabela 11 sdo, portanto, reportadas conforme o0s niveis de consisténcia, 0s quais Sao
apresentados em ordem decrescente sendo a maior consisténcia de 0,93 e a menor consisténcia,
0,67.

Apbs a apresentacdo da tabela verdade, é possivel usar a algebra booleana para reduzir as
configuracBes em uma solucdo mais parcimoniosa. Essa reducdo pode ser feita por meio do
algoritmo Quine McCluskey'®, que consiste na descricdo longa da tabela verdade para a
expressao mais curta possivel (RIHOUX, 2006, LONGEST; VAISEY, 2008). O processo de
minimizacao possibilita a reducdo de um amplo conjunto de combinacdes de condi¢cGes em

menores conjuntos de combinacgdes que levam a um resultado.

Tabela 11- Tabela verdade

S0 U n TR o G o
1 1 1 1 146 0,93 0,73 0,73
1 1 1 0 55 0,92 0,70 0,70
1 1 0 1 583 0,92 0,74 0,75
1 1 0 0 701 0,91 0,76 0,77
0 1 0 1 197 0,88 0,54 0,54
0 1 0 0 197 0,87 0,57 0,58
1 0 0 1 417 0,86 0,54 0,56
1 0 1 0 91 0,84 0,41 0,41
0 0 0 1 53 0,83 0,2 0,27
0 1 1 0 413 0,79 0,41 0,42
0 0 0 0 142 0,78 0,27 0,27
0 1 1 1 488 0,77 0,32 0,33
0 0 1 1 598 0,68 0,15 0,15
0 0 1 0 693 0,67 0,18 0,18

Fonte: elaboracdo propria com base no software Stata/MP 16.0.

A Tabela 12 apresenta as configuraces finais obtidas apds o processo de minimizacao,
cujas combinacdes de condicdes sdo consistentes com o resultado. Ao executar 0 processo,
verifica-se que cidades com alta infraestrutura domiciliar (D) combinada com padrdo
socioecondémico alto (S) ou baixo padrdo de urbanizagdo (u) e cidades com alto padrdo

socioeconémico (S) combinado com baixa urbanizagdo (u) e alta condi¢do habitacional (H)

16 O algoritmo de Quine-McCluskey aplica as regras da ldgica booleana para minimizar logicamente as possiveis
relagBes de suficiéncia entre 0s conjuntos e subconjuntos fuzzy (LONGEST; VAISEY, 2008)
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levam a um resultado de suficiéncia com o alto empreendedorismo formal. A seguinte

configuracdo representa a forma minimizada.

SuH+Du+SD—E (10)

Nota-se, portanto, que o desenvolvimento socioecondmico (S) e a infraestrutura
domiciliar (D) sdo necessarias, mas nao condicdes suficientes para conduzir a altas taxas de
empreendedorismo nas cidades brasileiras. Em outras palavras, as condi¢cdes S e D sdo
relevantes para elevar as taxas de empreendedorismo, mas apenas quando forem combinadas
com outras condicdes. Por exemplo, em municipios que apresentem alto padrdo
socioeconémico, o empreendedorismo apresentara altas taxas, mas apenas se combinado com
altas condicdo habitacional e baixa condic¢do de urbanizacgdo (SuH).

As medidas de ajustamento, consisténcia e cobertura, exibidas também na tabela,
fornecem evidéncias de que as trés combinac@es ldgicas levam ao alto empreendedorismo. As
medidas de consisténcia medem o grau da relacdo de necessidade ou suficiéncia entre uma
condicgéo causal e um resultado. As medidas de consisténcia das configuragdes associadas ao
alto empreendedorismo foram todas superiores ao ponto de corte de 0,75 (RAGIN, 2006). A
configuracdo SD apresentou consisténcia de 0,905. As outras duas configuracfes, SuH e Du,
apresentaram consisténcia de 0,85, indicando que ambas as solucGes sdo fortemente
combinadas. Ja a cobertura indica quanto de Y é coberto por X (LONGEST; VAISEY, 2008).
A combinagdo SuD apresentou uma cobertura bruta de 47,4%, Du de 59,7% e SD uma cobertura
de 60%. Essa Gltima foi a solucdo de maior representatividade e indica que 60% dos municipios
com alto padrdo de desenvolvimento socioecondmico e elevada infraestrutura domiciliar
possibilitam altas taxas de empreendedorismo formal. Contudo apenas 6,2% dos municipios
brasileiros sdo cobertos por essa configuragdo (cobertura unica).

Tabela 12— Minimizagéo dos conjuntos (Solucgéo final) e medidas de ajuste

Combinagdes Cobertura

Classificacdo l6gicas Bruta Unica Consisténcia
S*u*H 0,474 0,073 0,853

Alta D*u 0,597 0,059 0,850
S*D 0,601 0,062 0,905
Cobertura total 0,732
Consisténcia de solucdo 0,827

Baixa s*d*U*h 0,314 0,314 0,669
Cobertura total 0,314
Consisténcia de solucdo 0,669

Fonte: elaboracdo propria com base no software Stata/MP 16.0.
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Por outro lado, a combinacdo sdUh, encontrada no processo de minimizacdo como
solucéo final para o baixo empreendedorismo, apresentou uma consisténcia de 0,669, abaixo
do ponto de corte. Essa baixa consisténcia indica que baixo padrdo de desenvolvimento
socioeconémico, de infraestrutura domiciliar e de condicdes habitacionais combinadas com alta
urbanizacdo ndo fornecem fundamentacdo empirica que atenda a uma relacdo de suficiéncia
com o resultado. Em outros termos, ndo € possivel inferir que essa combinacdo configure um
possivel caminho para o baixo empreendedorismo em municipios brasileiros (FERREIRA,
2017). As medidas de consisténcia e cobertura das condi¢fes suficientes e necessarias para o
alto empreendedorismo podem ser mais bem compreendidas por meio de diagramas XY. Os
diagramas permitem visualizar o padrdo de suficiéncia ou necessidade causal entre os conjuntos
de condigdes légicas. Os eixos do diagrama XY tem valores entre 0 e 1 que sao niveis minimos
e maximos de pertencimento e uma linha diagonal divide os eixos formando dois tridngulos.

Pontos (municipios) que se situam acima da diagonal principal exibem uma relacdo de
suficiéncia para o resultado de alto empreendedorismo e casos que se situam abaixo da diagonal
sd0 necessarios para o resultado de alto empreendedorismo. Isso significa que municipios
(pontos) que apresentem pares de escores fuzzy dos conjuntos SUHe Eou DueEouSDeEe
que estejam situados acima da diagonal principal satisfazem a propriedade de suficiéncia entre
os conjuntos de condicdo e resultado de empreendedorismo (APENDICES 2 a 4)'7. Por
exemplo um determinado municipio pode ter escore em SuH e E que satisfaca a condicdo de
suficiéncia (SuH c E) mas ndo satisfaca a condigédo de necessidade (E < SuH). Os pares sobre
a diagonal denotam perfeita relagéo de suficiéncia e necessidade entre os conjuntos.

A relacdo entre SuH e E apresentou mais pontos (municipios) acima da diagonal principal
do que abaixo. Isso sugere que, a maior parte dos municipios apresenta altas taxas de
empreendedorismo, mas ndo necessariamente alto padrdo socioeconémico combinado com
baixa urbanizacéo e alta condigéo habitacional. A relacéo entre Du e E apresentou mais pontos
abaixo da diagonal do que SuH e a relacdo dos conjuntos SD e E indicou uma maior
aproximac&o dos pontos sobre a diagonal, o que sugere a relagcdo mais perceptivel entre os dois
conjuntos.

Por fim, a solucéo final SuH+Du+SD apresentou uma consisténcia de solucao de 0,827,

0 que permite dizer que 82% dos casos produzem uma relacdo de suficiéncia com o alto

17 Os apéndices 2 a 4 exibem os diagramas XY para as combinagdes SuH, Du e SD respectivamente. Os diagramas
sdo apresentados a titulo de exemplo apenas para visualizar a propriedade de suficiéncia entre altas taxas de
empreendedorismo, pois, uma vez que a analise abrange todos os municipios brasileiros, torna-se inviavel
adicionar rétulos que identifique cada um deles.
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empreendedorismo. A cobertura total (0,732) indica um grau de pertencimento de 73,2% do
resultado explicado pela solu¢cdo mencionada acima. O resultado final sinaliza que as atividades
de empreendedorismo nos municipios brasileiros, para que apresentem uma taxa expressiva,
devem estar condicionadas a um alto nivel de desenvolvimento socioecondmico, boa
infraestrutura domiciliar e condicGes habitacionais. Além disso, o baixo nivel de urbanizagéo
estd presente nessa configuracdo. Essa situacdo sugere que o Brasil € um caso tipico de
economia subdesenvolvida com regides de baixo dinamismo, que apresentam um
empreendedorismo mais voltado para a necessidade dos individuos que ndo possuem outra
alternativa sendo iniciar um negdcio, semelhante aos resultados observados por autores como
Barros e Pereira (2008), Valliere e Peterson (2009) e Fontenelle (2010).

A préxima secdo apresenta os resultados do modelo de regressdo multinivel. Com a
presente técnica pode ser observado o comportamento do empreendedorismo em relagdo as

variaveis de condic¢des urbanas.

4.4 Inferéncia multinivel

Essa secdo tem por finalidade apontar se as condigdes habitacionais, de infraestrutura
urbana e socioecondmicas presentes nos municipios brasileiros se sobressaem para influenciar
a decisdo do individuo empreender. O modelo logistico multinivel estimado é composto por
dois niveis. O primeiro refere-se as informac6es das caracteristicas individuais e o segundo, as
informacgdes que caracterizam os municipios brasileiros.

O modelo foi estimado utilizando-se de interacdo entre 2 niveis hierarquicos, quais sejam:
o nivel individual aninhado ao nivel municipal. A interacdo entre os niveis permite identificar
a influéncia das condicGes do nivel mais alto sobre a probabilidade de ser empreendedor formal.

A base de dados utilizada, nessa etapa, consiste em uma base amostral do censo de 2010
com um total de 1,35 milhdo de observacdes. Essa base € uma amostragem estratificada simples
com alocacédo proporcional, por setor censitario e com fracdo amostral de 5% da base amostral
do Censo com 27 milhdes de individuos.

A Tabela 13 apresenta as estimativas para o empreendedorismo dos municipios
brasileiros no ano de 2010. Os modelos s&o enumerados de 0 (modelo nulo) até 4 (modelo
completo de interceptos aleatorios). Esses modelos avaliam as relacfes entre o empreendedor
e as condicBes urbanas dos municipios referentes as variaveis de urbanizacédo, infraestrutura
urbana e variaveis socioecondmicas (modelo 4) e entre empreendedorismo e as caracteristicas
sociodemograficas dos individuos (modelo 1). As variaveis de condi¢des urbanas foram sendo

acrescidas na estimacdo dos modelos sendo que: no modelo 2 foi acrescentada a variavel
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referente a condicdo habitacional (taxa de urbanizacdo)'®. No modelo 3 foram acrescidas as
variaveis de infraestrutura urbana e por fim no modelo 4 foram acrescentadas as varidveis de
condicBes socioecondmicas, sendo este o modelo completo composto pelas varidveis de
individuos e de condig¢des urbanas.

A especificagdo mais simples é o modelo nulo na qual nenhuma variavel explicativa é
considerada na analise. O modelo nulo demonstra a existéncia de um efeito aleatorio na média
do empreendedorismo perante a significancia estatistica do intercepto da equacédo, que tem seu
valor alterado a partir da inclusdo de variaveis explicativas nos modelos 1 a 4. O coeficiente de
correlacdo intraclasses (t) aponta que aproximadamente 22% da variancia do
empreendedorismo é devido a diferencas entre municipios. O valor do coeficiente demonstra a
importancia de apresentar a variancia entre os grupos, além de indicar a existéncia de
variabilidade na condicdo do individuo ser empreendedor, a qual € proveniente das diferencas
entre as caracteristicas urbanas.

O modelo 1 inclui as variaveis representativas das caracteristicas dos individuos (nivel
1). O propdsito € avaliar a influéncia de cada varidvel para a razdo de chances de o individuo
empreender. Todas as varidveis obtiveram resultados estatisticamente significativos ao nivel de
1% e 5%, além de apresentarem os sinais conforme o esperado de acordo com a literatura. Para
auxiliar na escolha do modelo, calcula-se o percentual da variancia explicada pelas variaveis

explicativas, conforme descrito por Raudenbush e Bryk (2002):

Too(nao condional) — Too(condicional)

%VE = (

) * 100

Too(ndo condional)

Em que: %VE é o percentual da varianvia explicada e ,, € 0 componente da variancia
do intercepto estimado pelo modelo n&o condicional (modelol) e pelo modelo condicional (com
pelo menos uma variavel explicativa de nivel 2). O objetivo é explicar em quanto as variaveis
do modelo 2 contribuem para reduzir o componente da varidncia estimada relativo ao

intercepto. Os resultados estdo na Gltima linha da tabela 13.

18 A condigdo habitacional é representada pelas trés varidveis taxas de urbanizacdo, densidade habitacional e tipo
de domicilio. Entretanto, essas duas Ultimas varidveis apresentaram forte correlacdo com outras variaveis do
modelo comprometendo o resultado do mesmo. Por essa razdo optamos por ndo as considerar. Além disso,
acreditamos que a variavel taxa de urbanizacdo pode ser uma varidvel razoavel para representar a condi¢éo
habitacional.
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Tabela 13— Estimativas dos modelos multiniveis para o empreendedorismo no Brasil, 2010

Caract.
Modelo Nulo Individuais Caract. Municipais
Modelo Nulo Modelo 1 Modelo 2 Modelo 3 Modelo 4
Incl cond. Incl cond. Modelo
habitacional Infraest urbana completo
Parametros coef P-valor ¢0ef p.valor coef P-valor coef P-valor coef P-valor
Intercepto -4,33 0,00 -946 000 -957 000 -1353 0,00 -1343 0,00
Caracteristicas individuais
Sexo 0,73 0,00 0,73 0,00 0,73 0,00 0,73 0,00
Cor 029 000 0,29 0,00 0,29 0,00 0,29 0,00
Idade 000 000 000 000 000 000 000 000
Ensuperior 041 000 041 0,00 0,41 0,00 0,41 0,00
Saber ler 164 000 164 0,00 1,64 0,00 1,64 0,00
LN Rendapc 052 000 052 0,00 0,52 0,00 0,52 0,00
Caracteristicas municipais
Urbanizagéo 0,16™ 007 gos 077 -0,78 0,00
Agua encanada -001 001 -000 0,05
Rede de esgoto -0,00 0,01 -0,00 0,00
Energia elétrica 0,16 0,00 0,06 0,00
lluminaggo 001 021 000% 073
Pavimentacdo -0,01 0,02 -0,01 0,02
Alfabetismo 0,03 0,00
Fecundidade 0’0-8ns 0,16
Rz de dependéncia 0,01 0,02
Densidade demografica 0’0-0ns 0,26
Vulnerabilidade social -0,01 0,00
LN Corrente de comércio 0,00 0,16
LN VA _agrop per capita 0,00 0,67
LN VA _ind per capita -0,07 0,00
LN VA_serv per capita 0,13 0,00
Efeitos aleatorios
T00 0,93 1,52 1,53 1,32 1,20
% variancia explicada -0,65 13,15 21,05
T 22,07 31,69 31,82 28,59 26,82
Observagoes 1352825 Grupos 5565

Fonte: elaboracdo prépria com base nos resultados da pesquisa. Nota: (ns) indica parametro nao significativo
estatisticamente.

Comparando o modelo 2(condicional) com 0 modelo 1 (ndo-condicional) percebe-se que
a inclusdo da varidvel de condicdo habitacional (taxa de urbanizagdo) explica -0,65% da
variancia do intercepto, ou seja, a probabilidade de o individuo ser empreendedor é

negativamente explicada pelas diferengas nos niveis de urbanizagéo dos municipios brasileiros.
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Todavia, ao acrescentar as variaveis de infraestrutura urbana (modelo 3) nota-se uma reducgéo
expressiva na variancia do intercepto em 13,15%. Por fim, com a inclusdo das variaveis de
caracteristicas socioecondmicas (modelo 4), percebe-se que as variaveis de contexto (variaveis
municipais) explicam 21,05% da variancia do intercepto.

A Tabela 14 reporta a razdo de chances (OR- odds ratio) para o empreendedorismo dos
municipios brasileiros no ano de 2010. A partir dos resultados apresentados na Tabela 14, é
possivel apontar que a probabilidade de o individuo ser empreendedor em relacdo a néo ser, é
maior ao passo que o individuo é do sexo masculino, de cor branca, sabe ler e escrever e possui
nivel de educag&o superior e aumenta com a idade e logaritmo da renda mensal domiciliar per
capita.

A variavel idade, embora tenha sido significativa, exerce pouca influéncia na decisdo de
empreender. 1sso € consistente com a literatura de que ha uma idade média em que os individuos
sdo mais propensos a empreender e a partir dessa idade a tendencia de tornar-se um
empreendedor tende a cair (ARENIUS; MINNITI, 2005). Cabe ressaltar que, de todas as
varidveis do primeiro nivel, as que mais afetam as probabilidades de ser empreendedor séo o
individuo saber ler e escrever e ser do sexo masculino.

Para a variavel sexo, percebe-se que o individuo do sexo masculino tem, em média, 2,07
mais chances de ser empreendedor do que as mulheres, ou seja, mais que o dobro de
probabilidade. Resultado semelhante foi encontrado por Bosma e Sternberg (2014) e Krasniqi
(2009). Segundo Krasnigi (2009) os homens sdo mais propensos a serem empresarios do que
mulheres em razao de sua maior predisposicao a correr riscos e mulheres sdo mais voltadas para
os cuidados com a familia. Além disso a renda auferidas pelas mulheres € menor do que as dos
homens, o que pode desencoraja-las a iniciar o proprio negocio.

Ja para a variavel sabe ler e escrever, os resultados apontam que individuos que sabem
ler e, a0 menos, escrever um bilhete simples, possuem, em média, 5,15 vezes mais chances de
ser empreendedor em relacdo as suas contrapartes. O nivel de educacdo superior também se
mostrou bastante significativo. Individuos que possuem nivel superior, tem 1,51 vez mais
chances de empreender em relagéo a individuos sem educacdo superior. Os individuos com
niveis mais elevados de capital humano podem estar em posicdo privilegiada para perceber
oportunidades de empreendedorismo no mercado e, portanto, mais propensos a se envolver em
atividade empreendedora. Hoher, de Lima e Fochezatto (2017) também encontraram uma
relacdo positiva entre educacdo superior e aumento das taxas de empreendedorismo em

municipios do Sul do Brasil.
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Apesar de ndo ser comum na literatura, foi testado se a raca/ cor influencia na decisao de
empreender. A razdo de chances para a variavel branco € 1,34. Individuos de cor branca
possuem, em média, 1,34 vezes mais chances de ser empreendedor em relacdo a individuos que
se declaram n&o brancos. Isso sugere que existe uma certa tendéncia de discriminagdo no
mercado para individuos ocupados conforme observado por Campos et. al. (2016),

Finalmente, a renda familiar estd associada a probabilidade de iniciar um novo negocio.
A razdo de chances para a variavel LN da renda domiciliar per capita € 1,67. 1sso sugere que,
aqueles individuos que possuem uma renda domiciliar per capita mais alta, sdo 1,67 mais
provaveis de serem empreendedores em relacdo aqueles que possuem uma renda mais baixa.
Arenius e Minniti (2005), encontraram uma relacdo em forma de U entre a condi¢éo de ser um
empreendedor e a renda familiar. Segundo os autores, em niveis baixos de renda, iniciar um
novo negdcio pode fornecer a possibilidade de emprego quando mercados de trabalho formal
pode falhar. J& em altos niveis de renda, a renda familiar reduz as barreiras financeiras dos
individuos e aumenta a probabilidade de iniciar um novo negocio por conta prépria. Para Bosma
e Sternberg (2014) essa situacao estaria diretamente relacionada a questdo de oportunidade.

Nos modelos 2, 3 e 4 foram acrescentadas as varidveis referentes as condicdes
habitacional, de infraestrutura urbana e socioecondémicas dos municipios brasileiros (variaveis
de nivel 2) conforme especificado na Tabela 14. Desse modo, pretende-se identificar a
contribuicdo de cada dimenséo na razdo de chances de o individuo empreender.

No modelo 2 foi acrescentada a variavel taxa de urbanizacdo referente a dimensao
habitacional. O coeficiente de correlacdo intraclasse aumentou com a inclusdo da variavel. O
valor de 31,82% mostra um incremento da proporcdo do componente de variancia
correspondente ao intercepto em relacdo ao modelo nulo, demonstrando a importancia da
inclusdo da variavel urbanizagdo para o estudo do comportamento do individuo empreender na
comparacao entre municipios.

Todos os coeficientes foram estatisticamente significativos ao nivel de 5%, exceto para
a taxa de urbanizacdo que ndo se mostrou significativa para aumentar as chances de o individuo
empreender. Entretanto, ndo é possivel julgar que a taxa de urbanizagdo nao exerce influéncia
sobre a decisdo do individuo. E provavel que a urbanizagdo como Unica caracteristica do
municipio ndo tenha peso consideravel nas chances de aumentar o empreendedorismo local sem
a presenca de outras caracteristicas urbanas que ndo seja apenas municipios com maior
proporcao de area urbana.

Ja, ao modelo 3, foram acrescidas as variaveis da dimensdo de infraestrutura urbana

(presenca de agua encanada, de rede de esgoto, energia elétrica, iluminagdo publica e
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pavimentacdo no entorno dos domicilios). As variaveis foram estatisticamente significativas
com excecdo das varidveis taxa de urbanizacdo (que continuou ndo significativa) e presenca de
iluminagdo pablica. A variavel presenca de energia elétrica, nas residéncias dos municipios
urbanos, aumenta a razdo de chances de um individuo ser um empreendedor formal conforme
esperava-se. Segundo Audretsch e Belitski (2017) o acesso a informacéo é imprescindivel para
aumentar as chances de atividades empreendedoras. Seja por meio de aparelhos elétricos e
eletrénicos ou pela propria condicdo de viver em um ambiente iluminado, sem a presenca de
energia elétrica, as chances de obter maior conhecimento seriam reduzidas para os individuos
implicando em menores chances de oportunidade em criar o préprio negocio.

Todavia, ao contrario do que se esperava, as variaveis presenca de dgua encanada, rede
de esgoto e pavimentacdo adequadas se relacionaram de forma negativa com o
empreendedorismo. O resultado sugere que quanto maior a probabilidade de domicilios com
agua encanada, rede de esgoto (condi¢des adequadas de saneamento basico) e pavimentagao no
entorno, menores sdo as chances de um individuo estar na condicdo de ser empreendedor.
Medeiros (2019) testaram a significancia da oferta de saneamento (dgua e esgoto) sobre a razéo
de chances de reducdo da pobreza em municipios brasileiros e ndo encontraram efeitos
significativos. Nesse sentido, pode-se apontar duas possiveis explicacBes. Primeiro, em
municipios com essas caracteristicas favoraveis pode ser predominante o trabalho formal. As
melhores condi¢des municipais podem atrair grandes empresas gque, consequentemente, viriam
a gerar maiores postos de trabalho para a populagdo local. Em sequéncia, se aumenta a
oportunidade de emprego, diminui a probabilidade de um individuo se tornar empreendedor.
Assim, a segunda possivel explicacdo segue a direcdo de outros autores que evidenciaram que
o0 empreendedorismo no Brasil esta diretamente associado a taxas de desemprego e, portanto, é
um empreendedorismo de necessidade.

Por fim, ao modelo 4, foram incluidas as variaveis da dimensdo socioecondmica dos
municipios completando a inclusdo das variaveis do nivel 2, sendo este 0 modelo completo. As
variaveis de nivel individual (nivel 1) permaneceram significativas para alterar a razdo de
chances de um individuo empreender. A inclusdo das varidveis de caracteristicas
socioeconémicas ao modelo, explica 26,82%, ou seja, cerca de 27% da probabilidade de o
individuo ser empreendedor sdo explicadas pelas diferencas nas caracteristicas urbanas,

principalmente pela inclusdo das variaveis socioeconémicas (nivel 2).
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Tabela 14— Estimativas da razéo de chances para o empreendedorismo no Brasil, 2010

Caracteristicas e .
Caracteristicas municipais

individuais

Modelo 1 Modelo 2 Modelo 3 Modelo 4
Parametros OR OR OR OR
Intercepto 0,00*** 0,00*** 0,00*** 0,00***
Caracteristicas individuais
Sexo 2,07%** 2,07%** 2,07%** 2,07***
Cor 1,34*** 1,34%** 1,34%** 1,34%**
Idade 1,00%** 1,00%** 1,00%** 1,00%**
Ensuperior 1,51*** 1,51%** 1,51%** 1,51%**
Saber ler 5,15%** 5,15%** 5,15%** 5,15%**
LN Rendapc 1,67*** 1,67%** 1,67*** 1,67%**
Caracteristicas municipais
Urbanizacédo 1,17* 1,02 0,45***
Agua encanada 0,98*** 0,99**
Rede de esgoto 0,99*** 0,99***
Energia elétrica 1,17%** 1,06***
Iluminacdo 0,99 1,00
Pavimentacédo 0,99** 0,99**
Alfabetismo 1,03***
Fecundidade 0,91
Rz de dependéncia 1,01**
Densidade demografica 0,99
Vulnerabilidade social 0,98***
LN Corrente de comércio 1,00
LN VA_agrop per capita 1,00
LN VA_ind per capita 0,93***
LN VA _serv per capita 1,13%**
Observagdes 1352825 Grupos 5565

Fonte: elaboracdo propria com base nos resultados da pesquisa. Nota: Estatisticamente significante a 1%.
**Estatisticamente significante a 5%. *Estatisticamente significante a 10%. OR - Odds ratio

Das variaveis incluidas, a taxa de alfabetizacdo, razdo de dependéncia, vulnerabilidade
social, VA industrial per capita e VA do setor de servigos foram significativos ao nivel de 5%.
O resultado sugere que a probabilidade de o individuo ser empreendedor em relacéo a néo ser,
aumenta ao passo que o individuo venha a residir em municipios com altas taxas de
alfabetizacdo, maior raz&o de dependéncia, VA de servicos per capita. Os sinais apresentaram-
se como o esperado para taxa de alfabetizacdo e VA do setor de servigos. Maiores taxas de
alfabetizacdo podem ter relacédo direta de efeitos positivos sobre a produtividade e a renda do
individuo. Segundo Krasnigi (2009), a expansdo do setor de servigos em uma economia tende

a ter um impacto positivo sobre o empreendedorismo pois o0 setor de servicos é caracterizado
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por baixos requisitos de capital inicial, levando a menores barreiras a entrada e baixos custos
irrecuperaveis que facilita para os individuos empreender.

No que concerne a razdo de dependéncia, esperava-se uma relagdo negativa, 0 que nao
ocorreu. Municipios com maiores taxas de razdo de dependéncia, aumentam as chances de um
individuo empreende, em média, em 1,01. Nesse contexto, o empreendedorismo estaria
relacionado a necessidade de um individuo iniciar um negocio em razdo da dependéncia
familiar buscando outras fontes de renda. Mulheres chefes de familia poderiam empreender por
esse motivo, dado o numero de filhos a sustentar.

Entretanto, as chances de ser empreendedor diminuem para os individuos que residem
em municipios com maiores taxas de vulnerabilidade social e VA industrial per capita. O
resultado para a variavel de vulnerabilidade social implica que nos municipios com maiores
condicGes de vulnerabilidade social (renda menor que meio salario minimo para o ano de 2010),
é possivel que a parcela de empreendedores formais seja mais reduzida em virtude das
dificuldades de formalizar, que aqui se relaciona a condicdo de ser contribuinte com a
previdéncia. Diante de uma rentabilidade baixa, seria mais dificil retirar uma parte dos
rendimentos para contribuir com a previdéncia, aumentando o peso da informalidade. Portanto,
a probabilidade de ser empreendedor nesses municipios seria reduzida.

Sinal idéntico foi encontrado para a variavel VA no setor industrial per capita. A
probabilidade de o individuo ser empreendedor em relacdo a ndo ser, diminui ao passo que o0
individuo venha a residir em municipios com maior VA no setor industrial per capita. A
relacdo negativa sugere que nesses municipios a maior participacdo do setor industrial aumenta
as chances de oportunidade de emprego formal reduzindo a necessidade de empreender.

Esse resultado estaria diretamente ligado ao custo de oportunidade. Individuos que
residem em &reas urbanas com industrias, teriam maior custo de oportunidade em iniciar seu
préprio negécio uma vez que o setor industrial pode oferecer melhor remuneracao,
desestimulando a atividade por conta propria. Ademais, conforme ja apresentado na se¢éo 3.4.2
(base de dados de nivel 1), os empreendedores estdo mais concentrados no setor de servigos,
principalmente nas atividades de comércio e reparagdo de veiculos automotores. Isso mostra
que cidades industriais desestimulam o empreendedorismo de oportunidade. Desse modo,
indiretamente o empreendedorismo brasileiro, mais uma vez, aponta para um tipo de atividade
de necessidade como ja havia sido apontado nos resultados da QCA e encontrado por diversos
autores na literatura como Barros e Pereira (2008), Fontenele (2010), Oliveira (2018).

Ressalta-se que no modelo 4, apos a inclus&o das variaveis da dimensdo socioecondmica,

a varidvel taxa de urbanizacdo foi estatisticamente significativa, mas ndo apresentou sinal
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positivo conforme o esperado. Tal situacdo se assemelha aos resultados obtidos pela QCA em
que a urbanizacao ndo foi suficiente e nem necessaria para levar ao auto empreendedorismo.
Diante do resultado, é possivel inferir que, embora a literatura aponte para a importancia da
condicdo de urbanizacdo para elevar as taxas de empreendedorismo, nos municipios brasileiros
a percepcao sobre condicBes sociais e econdmicas favoraveis sdo de grande importancia na
tomada de decisdo. Os efeitos positivos dessa dimensdo, aliados a boas condigcdes de
infraestrutura, mais especificamente, presenca de energia elétrica, elevam as chances de um
individuo empreender corroborando com resultados encontrados por Audretsch e Belitski
(2017), Arenius e Minniti (2005).

Nesse sentido, as conclusdes obtidas por meio das estimagdes do modelo de regressdo em
dois niveis, apontam na mesma linha dos resultados ja destacados ao longo deste trabalho. O
Brasil parece ser um caso em que o empreendedorismo de necessidade € o mais encontrado.
Comparando com os resultados obtidos pelas analises descritivas do empreendedorismo e
modelos de andlise fatorial e QCA, particularmente relacionado a questdo da urbanizacao, seria
esperado tal resultado levando-se em conta que boa parte dos municipios mais densos (mais
urbanizados) estdo concentrados na regido Nordeste do pais (conforme mapas ¢ e d da secdo
anterior) e essa regido apresentou também as piores médias de rendimento obtidas por meio da
atividade de conta propria. Desse modo, é possivel que nessas regides seja predominante o
empreendedorismo mais informal, que esta de acordo com o resultado encontrado por Santiago

e Vasconcelos (2017) e aponta as condi¢fes mais alarmantes para municipios dessa regido.
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5. CONSIDERACOES FINAIS

Este estudo ofereceu contribui¢des acerca da relacdo entre o empreendedorismo e as
condicBes urbanas a fim de evidenciar os principais padr@es e diversidades dos municipios
brasileiros para o ano de 2010. Para tanto, foram utilizadas variaveis de caracteristicas dos
individuos e variaveis de dimensdes socioeconémicas, de infraestrutura urbana e habitacionais
para o0 ano de 2010 com dados do Censo (2010). A escolha das variaveis selecionadas para as
técnicas de andlise se justifica com base em uma literatura aplicada e tedrica, que aponta os
principais indicadores que se relacionam com a ampliacdo e quantificacdo de melhores
condicdes de vida para a populacéo, principalmente em questdes da espacialidade urbana. Boa
parte das variaveis segue os indicadores do IBEU, mas difere do mesmo ao acrescentar
variaveis que refletem aspectos sociais e econémicos da populagdo e dos municipios brasileiros.

Por seu turno, a escolha dos municipios como objeto de estudo se justifica pela
necessidade de evidenciar o comportamento urbano na influéncia sobre o empreendedorismo e
ampliar o escopo de analise. Caso fosse utilizado outro nivel regional, ndo seria possivel
identificar padrdes distintos relativos a diversidade de caracteristicas que permeia 0s municipios
ou que poderiam trazer diferentes respostas sobre o nivel de empreendedorismo. Entretanto, ao
realizar o recorte regional para 0s municipios brasileiros, este estudo esbarrou na dificuldade
de ampliar o periodo de analise para anos mais recentes, pois as variaveis caracteristicas de
municipios sdo tratadas apenas nos censos demogréaficos.

A literatura teérica evidenciou a importancia do nivel urbano para processos
aglomerativos por meio de economias de urbanizacéo e diversidade econémica. Ja a literatura
aplicada apontou a importancia do empreendedorismo como responsavel pelo crescimento e
desenvolvimento econémico de paises e estados. Todavia, a literatura que associa 0
empreendedorismo ao crescimento urbano é restrita, principalmente aquela que leva em
consideracdo o0s aspectos inerentes as condi¢des urbanas como condicao para elevar as taxas de
empreendedorismo. Esse estudo, entdo, contrasta com a literatura comumente adotada que se
apoia em questdes econdmicas para explicar as taxas de empreendedorismo. Assim, a pesquisa
proporciona um avango em relagdo aos estudos aplicados ao propor uma analise que levou em
considera¢do variaveis de condigdes urbanas empregando técnicas de andlise que podem
identificar o padrdo dos municipios que mais se associaram ao empreendedorismo em relagao
as variaveis selecionadas.

Isso posto, a estratégia de analise desta pesquisa procedeu pela articulacdo sucessiva de

trés técnicas, quais sejam: analise fatorial exploratéria (AF), analise comparativa qualitativa
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(QCA) e modelo de regresséao logistico multinivel (ou hierarquico). Os resultados extraidos e
combinados entre as trés técnicas referidas apontaram um panorama das configuracOes
especificas das centralidades urbanas que mais exibem relacdo de suficiéncia com o alto ou
baixo grau empreendedorismo no territorio brasileiro, assim como evidenciaram as principais
influéncias sobre o fendmeno de estudo. Mais precisamente, a técnica de andlise fatorial
exploratéria identificou quatro fatores latentes da matriz de vetores aleatorios: (i) condigédo
socioeconémica, (ii) condi¢do de infraestrutura domiciliar, (iii) condicdo de urbanizacéo e (iv)
condicdo habitacional. Em seguida, esses quatro fatores, juntamente com a variavel de resultado
(empreendedorismo) foram transformados em conjuntos fuzzy por meio da légica booleana na
QCA. O objetivo do uso da técnica foi encontrar relacBes de suficiéncia dos conjuntos causais
(fatores latentes) com o conjunto resultado (empreendedorismo) e os padrdes dos municipios
brasileiros quanto ao alto empreendedorismo. Por fim, o emprego de anélise inferencial pelo
método de regressdo logistica multinivel permitiu analisar a influéncia de caracteristicas
individuais e dos municipios para o0 aumento da razdo de chances de um individuo empreender
nos municipios brasileiros.

Os principais resultados da analise fatorial apontaram o fator de condi¢&o socioecondmica
como principal fator para o conjunto de dados, representando a caracteristica de maior
relevancia dos municipios brasileiros. O fator, composto pelas variaveis de corrente de
comércio (soma de exportacdes e importacdes), valor adicionado industrial per capita, valor
adicionado no setor de servigos, alfabetizagcdo, esperanca de vida, vulnerabilidade social,
pobreza, taxa de mortalidade infantil e razdo de dependéncia, sugere uma relacdo negativa entre
altas taxas de valor adicionado nos setores de servicos e industria e a taxa de alfabetizacdo com
as condicdes de pobreza e vulnerabilidade.

Os resultados do QCA apresentaram sete caminhos ou combinac6es de condic¢des urbanas
que levariam ao alto empreendedorismo em 41% dos casos. Dessas combinacgdes, a mais
suficiente para levar ao alto empreendedorismo (SDuh) se associou a 12,61% dos casos cujas
caracteristicas evidenciaram municipios com melhores condi¢fes econdémicas (S), combinado
com maior infraestrutura domiciliar (D), baixa urbanizacdo (u) e baixa condi¢do habitacional
(h).

As configuragdes finais do QCA indicaram trés caminhos relacionados a maiores taxas
de empreendedorismo. Em outras palavras, alta infraestrutura domiciliar (D) combinada com
alto padréo socioecondmico (S) ou baixos niveis de urbanizacdo (u) e maior infraestrutura
domiciliar (D) ou alto nivel socioeconémico (S) e habitacional (H) combinado com baixa taxa

de urbanizacdo (u) seriam combinagdes ldgicas que levam ao alto empreendedorismo nos
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municipios brasileiros. Os conjuntos S e D, portanto, foram os mais suficientes para elevar o
alto empreendedorismo.

Esperava-se que o nivel de urbanizagdo também fosse uma condicdo necesséria e
suficiente, o que ndo ocorreu. Mediante a suposicao de que a urbanizagdo é uma condicao para
0 empreendedorismo de oportunidade, esse resultado evidencia uma conformidade com a base
teorica aplicada de um impacto negativo do empreendedorismo brasileiro sobre o crescimento
econémico e uma relacdo inversa entre taxas empreendedoras e desemprego. Portanto sugere-
se que o tipo de empreendedorismo dos municipios brasileiros é o de necessidade, caracteristico
de paises em desenvolvimento. Ademais, as proprias estatisticas exibidas na Se¢do 5.1 apontam
para um empreendedorismo de necessidade. O perfil do empreendedor brasileiro é de baixa
taxa de escolaridade (sem instrucdo ou até o nivel médio) e uma renda média de até trés salarios-
minimos, para as mulheres essa renda seria ainda mais baixa.

Por sua vez, os resultados da regressao logistica multinivel apontaram a influéncia nas
taxas de empreendedorismo dos municipios com a inclusdo de varidveis urbanas e individuais.
O modelo 1 apontou que caracteristicas dos individuos exercem significativa influéncia nas
chances de empreender. Os principais resultados demonstram que a probabilidade de o
individuo empreender, em relagdo a ndo estar em tal condi¢do, aumenta ao passo que é do sexo
masculino; tem idade cada vez mais avancada; é de cor branca; possui nivel de escolaridade
mais alto e maior renda domiciliar per capita.

No modelo 2, foi acrescida apenas a varavel taxa de urbanizacdo (condicdo habitacional)
a qual ndo se mostrou significativa para aumentar as chances de individuo ser empreendedor.
Ja, 0o modelo 4, completo, incluiu as variaveis socioecondmicas. Apenas as variaveis, taxa de
alfabetizacdo, razdo de dependéncia, vulnerabilidade social, VA industrial per capita e VA do
setor de servicos foram significativas para explicar as taxas de empreendedorismo nos
municipios. Os resultados do modelo 4 corroboraram os resultados encontrados no QCA uma
vez que a variavel de urbanizacdo, que se tornou significativa com a inclusdo da condicdo
socioecondmica, reduziu as chances de um individuo empreender. A condicéo socioecondémica
apresentou maior significancia, porém dos resultados mais eminentes, destaca-se um
empreendedorismo voltado para atender as necessidades de obtencdo de uma fonte de renda,
além da reducdo de chances de empreender em municipios com maior setor industrial.

A andlise confirma que o contexto é importante para o empreendedorismo. Portanto, séo
necessarias mais politicas de empreendedorismo especificas para areas urbanas que apreciem
as caracteristicas especificas de cada regido e municipio em termos de atividades e atitudes

empreendedoras. Além disso, faz se necessario a ampliacdo de politicas direcionadas a
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melhorias na infraestrutura urbana, reducdo da burocratizagdo (minimizacao das barreiras de
saida e entrada de novos empreendedores) e de promocao da cultura e educacdo empreendedora.
Essas politicas seriam fundamentais para que o empreendedorismo fosse visto como opcéo de
carreira por um maior nimero de pessoas.

As limitacdes deste estudo se relacionam a impossibilidade de analisar dados mais
recentes e fazer um comparativo das mudancas ocorridas nos padrdes de condi¢Ges urbanas ao
longo do tempo e ainda verificar como essas mudangas poderiam impactar nas taxas de
atividade empreendedora dos municipios brasileiros ao longo do periodo. Contudo houve um
avango ao ser possivel mapear as condi¢cGes que mais se associaram ao empreendedorismo
brasileiro. Pesquisas futuras poderiam se concentrar na analise de grandes municipios (em
termos populacionais) e comparar com municipios pequenos possibilitando uma visdo do
comportamento do empreendedorismo nessas condi¢des. Alem disso, outros estudos poderiam
se concentrar na analise comparando empreendedorismo formal e informal em relacdo as areas

urbanas brasileiras.
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APENDICES

APENDICE 1- Estatisticas descritivas das variaveis selecionadas para individuos, 2010

Variaveis _ Desvio . .
Média Padrdo Minimo Maximo

Empreendedorismo previdéncia 0,02 0.14 0 1
Sexo 0,37 0,48 0 1
Idade 44,67 106,72 1 911
Cor 0,35 0,47 0 1
Sabe ler e escrever 0,62 0,48 0 1
Nivel de instrugdo 0,42 0,20 0 1
LNRPC 5,59 1,67 -2,52 13,73

Fonte: Elaboracéo prépria a partir dos dados do IBGE.

APENDICE 2-Diagrama XY de suficiéncia de SuH para o alto empreendedorismo (2010)

Altas taxas de empreendedorismo

Alta Condigdo socioeconomica e habitacional com baixa
urbanizacdo- SuH
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APENDICE 3-Diagrama XY de suficiéncia de Du para altas taxas de empreendedorismo
(2010)

Altas taxas de empreendedorismo

0 0.2 0.4 0.6 0.8 1

Alta condicgdo infrastrutural domicliar e baixa urbanizagdo- Du

APENDICE 4-Diagrama XY de suficiéncia de SD para altas taxas de empreendedorismo
(2010)

Altas taxas de empreededorismo
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