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Empreendedorismo – 2026.1  

Professores: Daniel Bonoto Gonçalves (bonoto@ufsj.edu.br); Paulo Afonso Granjeiro 
(granjeiro@ufsj.edu.br) 
Horário e local das aulas: quintas-feiras 10h00min-11h50min (híbrido: remoto e presencial) 
 

Semana Professor Data Assunto 

1 

 

Prof. Paulo 
Presencial 

(Hub de Inovação CCO  
sala 207 Bloco A) 

12/03/2026 
Quinta-

feira 
08h-12h 

 

Aulas 1: Apresentação da disciplina.  
Aulas 2: Plano de Negócios e Modelo de Negócios. Lean 
Canvas. Formação de times. Portal Didático: Avaliação 
do perfil empreendedor. 
Aula 3: Problema. Ideação. 
Aulas 4: Trabalho em Grupo: Canvas: Problema. 

2 

 

Prof. Paulo  
Presencial 

(Hub de Inovação CCO  
sala 207 Bloco A) 

19/03/2026 
Quinta-

feira 
10h-12h 

10h-12h 

Aula 5: Solução: Design Thinking. Dinâmica em grupo: 
criatividade e ideação.  
Aula 6: Protótipo/MVP. Validação. Dinâmica em grupo: 
criatividade. 
Aula 7: Trabalho em Grupo: Canvas: Solução 
Aula 8: Trabalho em Grupo: Protótipo/MVP. 
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Prof. Paulo  
Presencial 

(Hub de Inovação CCO  
sala 207 Bloco A) 

26/03/2026 
Quinta-

feira 
08h-10h 

Aula 9: Desenvolvimento humano e Organizações. 
Aula 10: Atividade Avaliativa 1: Problema, Solução, 
Protótipo. Entrega para 09/04/2026. 

Prof. Daniel 
Híbrido (presencial CDB e 

transmitido via 
https://meet.google.com/ssg-

heun-zaf) 
 

26/03/2026 
Quinta-

feira 
10h-12h 

Aula 11: Propósito e sentido na vida. 
Aula 12: SIGAA: Círculo Dourado. Missões de Propósito. 

4 Prof. Daniel 
Híbrido (presencial CDB e 

transmitido via 
https://meet.google.com/ssg-

heun-zaf) 
 

09/04/2026 
Quinta-

feira 
08h-12h 

 

Aula 13: Clientes, Persona e Mapa de Empatia. Métricas. 
Matriz SWOT. Tamanho de Mercado (TAM, SAM e SOM).  
Aula 14: Proposta de Valor e Canais. Vantagem 
Competitiva e Matriz de concorrência. 
Aula 15: Trabalho em grupo: Clientes, Persona e Mapa 
de Empatia. Tamanho de Mercado (TAM, SAM e SOM). 
Proposta de Valor e Canais. Vantagem Competitiva e 
Matriz de concorrência. 
Aula 16: Atividade Avaliativa 2. Clientes. Mapa de 
Empatia. Proposta de Valor. Vantagem Competitiva. 
Matriz de Concorrência. Tamanho de Mercado. Entrega 
para 16/04/2026. 

5 Prof. Daniel 
Híbrido (presencial CDB e 

transmitido via 

16/04/2026 
Quinta-

feira 

Aula 17: Universidade Empreendedora. Programas de 
aceleração de startups. 
Aula 18: Fluxo de caixa e Receita. Como fazer um Pitch?  
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https://meet.google.com/ssg-
heun-zaf) 

 

08h-12h 
 

Aula 19: Trabalho em grupo: Elaborar o Pitch 
Aula 20: Trabalho em grupo: Elaborar o Pitch 

6 Prof. Daniel e Paulo 
Remoto 

https://meet.google.com/ssg-
heun-zaf 

 

23/04/2026 
Quinta-

feira 
08h-12h 

Aula 21 a 24: Prévia do Pitch. 
 

7 Assíncrono 30/04/2026 
Quinta-

feira 
08h-12h 

Aula 25 e 28: Trabalho em grupo: Aperfeiçoamento do 
Pitch  

8 Prof. Daniel e Paulo 
Remoto 

https://meet.google.com/ssg-
heun-zaf 

 

07/05/2026 
Quinta-

feira 
10h-12h 

Aulas 29: Demoday 
Aula 30:Encerramento 
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